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Введение

В последние десятилетия произошли масштабные изменения в окружающем нас мире. Изменились формы конфронтации государств, перейдя в экономическую сферу, идёт процесс интеграции и переплетения экономик различных стран, процессы глобализации проникают в самые отдалённые уголки нашей планеты, возникли новые проблемы и угрозы безопасности существования человечества. Всё это находит своё отражение в экономических процессах, происходящих в мировой экономике.

Российская Федерация активно включается в существующую систему мирохозяйственных взаимоотношений, связывая это с надеждами на преодоление затянувшегося экономического кризиса и выходом на эффективное экономическое развитие. Это во многом определяется тем, насколько успешно будет осуществляться взаимодействие страны с международными организациями, региональными блоками и экономиками других стран. 

Задача учебной дисциплины "Мировая экономика и внешнеэкономическая деятельность" состоит в том, чтобы сформировать у студентов понимание закономерностей развития мировой экономики, помочь им усвоить принципы, которые лежат в основе международного бизнеса, интересов транснациональных корпораций, законов функционирования мирового рынка.

Курс "Мировая экономика и внешнеэкономическая деятельность", опираясь на знание общих экономических дисциплин, даёт базисные знания в области интернациональной экономики и предоставляет возможность применять эти знания в сфере внешнеэкономической деятельности.

Дисциплина "Мировая экономика и внешнеэкономическая деятельность" является основой для изучения проблем стратегического и международного менеджмента, управления внешнеэкономической деятельностью фирмы, международных финансовых расчётов, работы таможенной службы и т.д. Совокупность этих знаний позволит выпускникам университета эффективно участвовать в международном бизнесе и успешно использовать потенциал России в обеспечении национальных интересов.

В учебном пособии по всем темам курса предложены вопросы для самопроверки, в заключение предлагается список учебной литературы, знакомство с которой поможет более глубоко изучить предмет, быть в курсе современных проблем мировой экономики. Информация, приведенная в приложении, может оказать помощь студентам при подготовке письменных контрольных работ по изучаемой дисциплине.

Тема 1. Мировая экономика как система

Понятие мировой экономики
Мировая экономика представляет собой совокупность взаимодействующих национальных экономик отдельных государств, связанных друг с другом системой международного разделения труда, разнообразных экономических связей.

В свою очередь национальная экономика отдельного государства  - это совокупность отраслей национального хозяйства и соответствующих им производственных отношений хозяйствующих субъектов данного государства, нацеленных на реализацию внутренних (национальных) социально-экономических целей и интересов.

В настоящее время национальные экономики отдельных государств настолько переплетены, взаимосвязаны и взаимозависимы, что практически любая страна мира не может ставить для себя какие-то автономные цели развития без определённого согласования их с интересами других стран, мирового сообщества в целом. 

Предмет курса

Учебный курс "Мировая экономика и внешнеэкономическая деятельность" предполагает изучение сущности и динамики развития наиболее важных форм международных экономических отношений, таких как мировая торговля, международная миграция капитала и рабочей силы, а также глобальных проблем современной цивилизации (демографической, продовольственной, ресурсной, экологической) и т.д.

Изучение курса "Мировая экономика и внешнеэкономическая деятельность" опирается на знание таких дисциплин, как "Экономическая теория", "Экономика предприятия", "Маркетинг", "Менеджмент". Не повторяя их содержания, курс "Мировая экономика и внешнеэкономическая деятельность" даёт базисные знания в области международной экономики.

Этапы формирования мировой экономики
Выделяют 4 этапа формирования мирового хозяйства.

Первый этап возник на доиндустриальной стадии производства более 10 тысяч лет назад, когда зарождался торговый обмен излишками зерна, мяса и других материальных благ, имеющихся у отдельных племён, семей и лиц. Со временем товарное производство начало создавать всевозрастающую массу продукции, которая поступала в регулярный обмен между разными государствами. В этот период начало формироваться особое купеческое сословие, специализирующееся на международном обмене.

Второй этап связывается с индустриальной стадией производства начальной фазы капитализма в XVII-XIX вв., когда в результате появления крупного машинного производства и класса капиталистических предпринимателей внешняя торговля превратилась в неотъемлемую составляющую всякой национальной экономики. 

Третий этап развития международных отношений начался на рубеже XIX-XX вв., когда сформировалась мировая система хозяйства. Для неё характерны: экономический и территориальный раздел мира и новая роль колоний в обогащении отдельных государств. Укрепление акционерного капитала западных стран, усиление вывоза капитала и расширение международного обмена в погоне за более высокими прибылями привели к возникновению международных монополий, которые поделили между собой источники сырья и рынки сбыта вначале посредством заключения договоров аренды, концессий и т.п., а затем путём установления прямого политико-административного господства на закреплённых территориях, что позволило крупным монополистическим объединениям извлекать сверхприбыли на территориях колониально зависимых стран. Произошло завершение территориального раздела мира великими державами, которые захватили свыше 25 млн. кв.км территории с численностью населения колоний около     570 млн. человек. Это окончательно привело к образованию мирового хозяйства как экономического организма, в котором сложилась взаимозависимость всех стран и народов планеты. Однако в первой половине XX столетия такая целостность обеспечивалась преимущественно с помощью внеэкономического принуждения по отношению к подавляющей части человечества. Сложившаяся в начале XX века мировая система хозяйства таила в себе острые социально-экономические противоречия, которые делали её неустойчивой и вели в конечном итоге к разрушению. Так, конфликты между главными капиталистическими странами в ожесточённой борьбе за территориальный передел мира привели к двум мировым войнам. Противоречия между метрополиями и колониями породили мощное национально-освободительное движение, которое, в конце концов, уничтожило колониальную систему.

С 60-х годов XX века, когда большинство колониальных стран освободилось от политической зависимости, наступил четвёртый, современный этап развития мирового хозяйства, для которого характерно исключение внеэкономического принуждения в отношениях между странами.

Сущность и формы международного разделения труда
Международное разделение труда представляет собой устойчивую специализацию отдельных стран на производстве тех или иных видов продукции и взаимный обмен результатами этой деятельности между странами в определённых количественных и качественных соотношениях. 

Цель международного разделения труда – получение экономической выгоды за счёт разницы между национальной и интернациональной стоимостью экспортируемых товаров и услуг, а также экономии внутренних затрат при отказе от национального производства товаров и услуг за счёт более дешёвого импорта.

Международное разделение труда на современном этапе выступает в двух формах:

1) международная специализация производства;

2) международное производственное кооперирование.

Международная специализация производства – это такая форма разделения труда между странами, при которой в рамках отдельных стран идёт процесс изготовления всё более однородных продуктов труда сверх внутренних потребностей отдельной страны, и в результате происходит прогрессирующая дифференциация национальных хозяйств. Она бывает территориальная и производственная. К её основным видам относятся: предметная, подетальная, технологическая (стадийная) специализации. 

Международное производственное кооперирование предполагает координацию хозяйственной деятельности предприятий-партнёров из разных стран в определённой сфере деятельности, что предусматривает:

а) предварительное согласование сторонами условий совместной деятельности;

б) закрепление в качестве объектов кооперирования готовых изделий, компонентов и соответствующей технологии;

в) распределение между партнёрами заданий в рамках согласованной программы.

Международное кооперирование расширяет возможности более комплексного, длительного и мобильного использования различных производственных ресурсов. При этом возникает также дополнительный эффект за счёт использования новых технических и управленческих решений на базе передовых зарубежных разработок.

Важнейшие показатели развития стран
Основным показателем, характеризующим положение страны в мировой экономике, является валовой внутренний продукт (ВВП).
ВВП представляет собой выраженную в рыночных ценах совокупную стоимость конечного продукта (продукции, товаров, услуг), произведенного в течение года внутри страны. 

Во многих развитых странах (США) применяется показатель валового национального продукта (ВНП), который во многом идентичен показателю ВВП, но учитывает разницу доходов, полученных за рубежом и полученных на территории данной страны, но переведенных за рубеж. 

Для характеристики экономического положения страны применяются также удельные душевые показатели ВВП и ВНП в расчёте на 1 человека. Для более точного анализа показатели корректируются в зависимости от паритета покупательной способности (ППС) национальных валют, определяемого по соотношению цен на определённый набор товаров в каждой стране.

Динамика ВВП и ВНП характеризует экономический рост. Вместе с тем, данные показатели не в полной мере отражают качество экономического роста (потребление ресурсов, воздействие на окружающую среду), социальный прогресс (справедливое распределение национального богатства между отдельными группами населения, развитие человека, качество жизни), внешний долг (доля ВВП, расходуемая на обслуживание внешнего долга).

Вопросы для самопроверки
1. Дайте определение национальной и мировой экономики.

2. Назовите основные этапы формирования мировой экономики.

3. Каковы основные формы международного разделения труда?

4. Чем отличаются показатели ВВП и ВНП?

5. В чём выражается качество экономического роста?

Тема 2. Теории мирового хозяйства
Теория меркантилизма
Первой попыткой теоретического осмысления международной торговли и выработки рекомендаций в этой области была доктрина меркантилизма, которая отождествляла богатство с накоплением золота в стране.

Различают ранний и поздний меркантилизм.

Ранний меркантилизм возник в конце XV в. и основывался на стремлении удержать в стране как можно больше денег. Для этого запрещался их вывоз за границу, а все суммы, вырученные от продажи товаров, иностранцы должны были потратить на покупку местных изделий.

Поздний меркантилизм начал развиваться со второй половины XVI в. до середины XVIII в. Центральным положением позднего меркантилизма было достижение активного торгового баланса (превышения экспорта над импортом), который достигался за счёт разницы между стоимостью вывезенных и ввезённых товаров, причём разрешался вывоз только готовых изделий, т.к. от их продажи можно выручить больше денег, чем от продажи сырья. Запрещался также ввоз предметов роскоши. Что касается вывоза денег за границу, то в отличии от раннего меркантилизма он поощрялся для осуществления различных посреднических операций, направленных на то, чтобы покупать дешевле в одной стране и перепродавать дороже в другой.

Для обеспечения активного торгового баланса и захвата внешних рынков государство ограничивало ввоз путём обложения пошлинами иностранных товаров и поощряло вывоз, выплачивая, в частности, премии за организацию производства товаров, пользовавшихся большим спросом на внешнем рынке.

Таким образом, меркантилистская теория выступает против свободной торговли и ограничивает доступ иностранных товаров на национальные рынки.
Классическая теория международной торговли
Классическая теория международной торговли, основоположником которой является А.Смит, в противовес меркантилизму, доказывает необходимость либерализации условий ввоза заграничных товаров путём ослабления таможенных ограничений.

А.Смит в своей книге "Исследование о природе и причинах богатства народов" (1776 г.), посвящённой критике меркантилизма, сформулировал теорию абсолютного преимущества во внешней торговле и показал, что страны заинтересованы в свободном развитии международной торговли, т.к. для них выгодна не только продажа, но и покупка товаров на внешнем рынке. А.Смит установил, что выгодно экспортировать те товары, в которых страна имеет некоторые преимущества, и наоборот, импортировать те, где таких преимуществ нет. Например, нет смысла выращивать цитрусовые или виноград в Англии. Поэтому, если какая-то страна может снабжать этим товаром по более дешёвой цене, то гораздо выгоднее обменивать на него те товары, в которых страна обладает своими преимуществами. 

Так, если на производство товара S в стране А требуется 3 часа, а в стране В – 12 часов, то это означает абсолютное преимущество страны А в производстве товара S. Страна В, в свою очередь, имеет абсолютное преимущество в производстве товара Т. Если страна А сократит производство товара Т и увеличит производство товара S, а страна В, наоборот, сократит производство товара S и увеличит производство товара Т, то будет иметь место международное разделение труда, взаимовыгодная торговля и увеличение мирового производства без использования дополнительных ресурсов, за счёт чего увеличится потребление товаров в обеих странах.

А.Смит рассматривал абсолютные преимущества как естественные (природные), так и приобретённые. В последнем случае стране, лишённой этих преимуществ, всё равно выгоднее покупать у первой, а не производить самой.

Давид Рикардо в работе "Начала политической экономии и налогового обложения" (1817 г.) развил идеи А.Смита и сформулировал принцип относительного преимущества во внешней торговле. Д.Рикардо показал, что несоблюдение принципа абсолютного преимущества А.Смита не является препятствием для взаимовыгодной торговли. Принцип абсолютного преимущества является лишь частным случаем общего правила, согласно которому страна должна специализироваться на экспорте товаров, не только имеющих абсолютное преимущество, но и наименьшее абсолютное непреимущество. 

Д.Рикардо приводит пример обмена английского сукна на португальское вино, в результате которого получают выгоду обе страны, даже если абсолютные издержки производства сукна и вина в Португалии ниже, чем в Англии. 

Д.Рикардо исходил из неравномерности распределения экономических ресурсов (факторов производства) и возможного изменения во времени эффективности производства различных товаров. Таким образом, преимущества, как абсолютные, так и сравнительные, которыми обладает страна, не являются раз и навсегда данными и могут меняться. 

Д.Рикардо определил также ценовую зону, внутри которой обмен является выгодным. Свободная торговля ведёт к специализации в производстве каждой страны, развитию производства "сравнительно преимущественных" товаров, увеличению выпуска продукции во всём мире, а также к росту потребления в каждой стране. 

Впоследствии Джон Стюарт Милль в своём труде "Основания политической экономии" (1848 г.) установил, что цена обмена устанавливается по закону спроса и предложения и сформулировал закон или теорию интернациональной стоимости, оптимизирующей обмен товаров между странами.

Теория сравнительного преимущества объясняет международную торговлю межстрановыми различиями в относительных издержках производства. Однако она не отвечала на основной вопрос: почему возникают эти межстрановые различия ?

Теория Хекшера-Олина
Современные представления о том, чем определяются направления и структура международных торговых потоков, базируются на работах шведских учёных-экономистов Эли Хекшера и Бертиля Олина. Основные положения новой теории были сформулированы Э.Хекшером в короткой газетной статье, опубликованной в 1919 г. В 20-е и 30-е годы ХХ в. эти положения были обобщены и развиты его учеником Б.Олином. 

Теория Хекшера-Олина даёт объяснение сравнительных преимуществ, которыми располагает страна в отношении определённых продуктов, на уровне обеспеченности факторами производства (землёй, трудом и капиталом). Национальные производственные различия определяются разной наделённостью факторами производства, а также разной внутренней потребностью в тех или иных товарах.

В соответствии с этой теорией страны экспортируют те товары, в производстве которых в основном используется избыточный фактор. Если в стране, например, трудовых ресурсов много, а капитала недостаточно, то труд в ней будет сравнительно дешёвым, а капитал – дорогим, и наоборот, в стране, где трудовых ресурсов мало, а капитал имеется в достаточном количестве, труд будет дорогим, а капитал – дешёвым. Каждая из этих стран будет экспортировать те товары, которые сравнительно дешевле произвести, используя в большей степени дешёвый фактор производства.

В 1948 г. американские экономисты П.Самуэльсон и В.Столпер усовершенствовали теорию Хекшера-Олина. В их теории международная торговля рассматривается не просто как взаимовыгодный обмен, но и как средство, позволяющее сократить разрыв в уровне развития между странами.

Теорема Рыбчинского
В теореме Рыбчинского (Англия) доказывается, что рост предложения одного из факторов производства при прочих равных условиях вызывает отток факторов (ресурсов) из других секторов и приводит к сокращению выпуска других товаров. Например, при увеличении экспорта сырьевых ресурсов сокращается производство в обрабатывающей промышленности. 

Парадокс Леонтьева
Дальнейшее развитие теория сравнительных преимуществ во внешней торговле получила в трудах американского экономиста русского происхождения Василия Леонтьева. 

В 1954 г. была опубликована статья В.Леонтьева, в которой была сделана попытка проверить теорию Хекшера-Олина на основе внешней торговли США, которые считались капиталоёмкой страной. Результат оказался обратным и получил название "парадокс Леонтьева": вопреки господствовавшим тогда представлениям оказалось, что США экспортировали более трудоёмкую и менее капиталоёмкую продукцию, чем импортировали. Леонтьев для объяснения этого парадокса ввёл расширительное понимание категорий труда и капитала. 

Так, в соответствии с этой теорией, в производстве участвуют не три фактора, а четыре: квалифицированный труд, неквалифицированный труд, капитал и земля. Леонтьев предположил, что 1 человеко-год американского труда, как более квалифицированного, эквивалентен 3 человеко-годам иностранного труда, что послужило основой для возникновения модели "квалифицированной рабочей силы", согласно которой относительное изобилие высококвалифицированной рабочей силы ведёт к экспорту товаров, для изготовления которых необходим квалифицированный труд. Изобилие неквалифицированной рабочей силы способствует экспорту товаров, для производства которых высокой квалификации не требуется.

Среди современных теорий внешней торговли следует отметить теорию конкурентных преимуществ Майкла Портера, изложенную в его работе "Конкурентные преимущества стран" (1991 г.), теории жизненного цикла товаров (Вернон, Уэльс и др.), теорию конкурирующих групп английского экономиста Керне, теорию А.Маршалла по определению оптимальных условий внешнеторгового обмена и другие. В преобладающей части классическая теория международной торговли и большинство её современных интерпретаций объясняют смысл внешней торговли, экономические выгоды от неё для участников различиями между странами в обеспечении факторами производства. 

Вопросы для самопроверки
1. В чём различия между ранним и поздним меркантилизмом?

2. Кто является основоположником классической школы?

3. В чём состоит парадокс Леонтьева?

4. На чём основывается теорема Рыбчинского?

5. Назовите представителей современных теорий мировой торговли.

Тема 3. Страны в мировой экономике
В соответствии с классификацией ООН можно выделить следующие виды национальных хозяйств:

1) страны с развитой рыночной экономикой;

2) развивающиеся страны и территории с рыночной экономикой;

3) страны с переходной экономикой (от централизованной планово-регулируемой экономики к рыночному хозяйству).

Группа развитых стран
В группу развитых (промышленно, экономически развитых, индустриальных) государств входят страны с рыночной экономикой и высоким уровнем социально-экономического развития. ВВП на душу населения в этих странах составляет не менее 12 тыс. долл./чел. Число таких стран в 2000 г. составило около 30. Это все страны Западной Европы, США, Канада, Япония, Австралия, Новая Зеландия, ЮАР, Израиь, Южная Корея, Гонконг (Сянган), Сингапур, Тайвань и др. На эти страны приходится 21-25% населения мира,  4/5 (80%) мирового промышленного производства, в т.ч. 47% мировой сельскохозяйственной продукции, 2/3 международной торговли, ¾ (75%) мирового ВВП, 86% мирового экспорта, 80% заграничных капиталовложений. ВВП на душу населения колеблется от 11 тыс. долл. в год в Португалии до   43,5 тыс. долл. в Швейцарии.

В самой группе развитых стран выделяют семёрку наиболее развитых стран. Это США, Япония, Германия, Франция, Италия, Великобритания, Канада. На эти страны приходится 44% ВВП мира, в том числе на США – 21%, на Японию – 7%, на Германию – 5%.

Практически все страны с развитой экономикой являются членами Организации экономического сотрудничества и развития, созданной в 1961 г. (местопребывание – г. Париж). На настояший момент это 29 стран, большинство из них – развитые. В государствах, входящих в ОЭСР, живёт чуть более 1/10 части человечества. Но они владеют 2/3 мирового производства, международной банковской системы, доминируют на рынке капиталов.

Группа развивающихся стран

В группу развивающихся (менее развитых) стран входят государства с рыночной экономикой и низким или средним уровнем экономического развития. К ним относят 116 государств, на которые приходится 28% мирового ВВП. Это наиболее разнообразная группа стран. Статистика ООН относит к этой группе большинство стран Азии, Африки, Океании, Латинской Америки, а также Мальту и Югославию.

В настоящее время на долю 9 наиболее развитых из них (НИС) приходится 4/5 общего объёма и экспорта промышленных изделий всех развивающихся стран.

Среди 25 мировых экспортёров-лидеров 6 стран Азии: Китай, Сягган, Тайвань, Республика Корея, Сингапур, Саудовская Аравия.

Однако по сравнению с развитыми странами экономические показатели развивающихся стран значительно ниже:

· общий показатель ВВП развивающихся стран составляет менее ¼ развитых стран;

· ВВП на душу населения в среднем в 15 раз меньше, чем в странах с развитой рыночной экономикой.

По структуре развивающиеся страны неоднородны.

1 группа. 11 государств-экспортёров нефти, объединённых в Организацию экспортёров нефти, известную как ОПЕК (Иран, Ирак, Кувейт, Катар, Объединённые Арабские Эмираты, Саудовская Аравия, Алжир, Ливия, Нигерия, Венесуэла, Индонезия). Душевой ВВП колеблется от 24 тыс.долл. в Кувейте до 500 долл.в Нигерии.

Все эти страны находятся в глубокой зависимости от доходов своей нефтедобывающей промышленности (колеблются от 48% в ОАЭ до 97% ВВП в Нигерии), за исключением Индонезии, которая получает доходы ещё от туризма, продаж газа и леса. На ближайшие 70-89 лет эти страны обеспечены запасами. На ОПЕК приходится 40% мировой добычи нефти (для сравнения – США- 10,7%, РФ – 8%, Норвегия – 6,7%, Великобритания – 4%).

2 группа – 56 стран со средним уровнем развития и средними доходами (в среднем 1270 долл. на чел. в год). Эти страны проходят начальный этап индустриализации. Некоторые из них, в первую очередь страны Латинской Америки (Мексика, Бразилия, Боливия, Аргентина) пытаются провести структурную перестройку экономики, преодолеть инфляцию, сократить бюджетный дефицит и обеспечить постепенный переход к устойчивому росту. Однако эти государства сталкиваются с недоверием местных инвесторов, которые предпочитают спекуляцию на финансовых биржах реальному вложению капиталов. Технологическое отставание этих стран тормозит экспорт. Социальные задачи решаются в основном за счёт краткосрочных кредитов извне.

В составе второй группы развивающихся стран находятся НИС второго и третьего поколения. Эти страны (Малайзия, Турция, Филиппины, Чили, Тунис) в 90-е годы демонстрируют высокие темпы экономического роста, рост благосостояния и сокращение безработицы.

3 группа – около 50 наименее развитых стран, где ВВП на душу населения составляет от 100 до 500 долл. в год на человека и в среднем не более 270 долл. Большинство этих стран имеют доиндустриальный уровень развития. Им присущи экономическая отсталость, отсутствие полезных ископаемых, засушливый климат, неблагоприятная внутриполитическая обстановка. Ситуация в этих странах осложнена военными действиями, религиозными и этническими столкновениями (Индия и Пакистан), межплеменными распрями (Центральная и Западная Африка). Такие государства расположены главным образом в Тропической Африке (32), Азии (10), Океании (4) и Латинской Америке (1 – Гаити). Наименьший доход на душу населения имеют Мозамбик (80 долл.), Эфиопия, Сомали (100 долл.), Заир (130 долл.), Судан (120 долл.).

Группа стран с переходной экономикой
К этой группе стран относятся государства, которые, начиная с 90-х гг., осуществляют переход от плановой централизованной (социалистической) к рыночной экономике. Это 12 стран Центральной и Восточной Европы (ЦВЕ), 15 стран бывшего СССР, а также Албания. В отдельную группу условно можно отнести и существующие сегодня страны, декларирующие планово-социалистическую модель экономики: Куба, Монголия, Китай, Вьетнам, КНДР.

Страны с переходной экономикой производят около 18% мирового ВВП, в т.ч. страны (ЦВЕ) (без стран Балтии) – около 2%, бывшие советские республики – 4%, Китай – 12%.

Вопросы для самопроверки
1. Какие страны относятся к экономически развитым и чем определяется их место в мировой экономике?

2. Назовите основные группы развивающихся стран.

3. Перечислите новые индустриальные страны.

4. Охарактеризуйте страны с переходной экономикой и определите их место в мировой экономике.

5. Какой переход осуществляют страны с переходной экономикой?

Тема 4. Отраслевая структура мирового хозяйства
Общая характеристика отраслевой структуры мирового хозяйства
Мировое хозяйство, с точки зрения его отраслевой структуры, подразделяется на промышленность, аграрный сектор и третичный сектор (услуги). В странах с разным уровнем развития показатели отраслевой структуры сильно различаются. Так, в структуре ВВП развитых стран определяющую роль играет третичный сектор, и сравнительно небольшую – сельское хозяйство. В развивающихся же странах и странах с переходной экономикой – противоположная картина.

Например, в США доля в ВВП сельского хозяйства, промышленности и третичного сектора составляет соответственно: 2%; 28% и 69%; в Японии – 3%; 41% и 56%; Германии – 3%; 39% и 59%; в Эфиопии – 41%; 11% и 48%; в Китае – 27%; 42% и 31%; в России – 13%; 42% и 45%.
Отраслевая структура промышленности
Промышленность по своей структуре подразделяется на добывающую и обрабатывающую.

Добывающая промышленность включает в себя добычу угля, нефти, газа и минерального сырья.

В составе обрабатывающей промышленности принято выделять пищевую, текстильную, швейную, обувную, деревообрабатывающую, мебельную, целлюлозно-бумажную, химическую, металлургическую, машиностроительную. Более ¾ мировой промышленной продукции приходится на обрабатывающую промышленность. В развитых странах, странах бывшего СССР и Восточной Европы эта доля ещё выше (более 4/5), в то время как в развивающихся странах едва достигает половины.

Добывающая промышленность имеет огромное значение в современной мировой экономике: без экспорта основных энергоносителей и сырьевых продуктов невозможна эффективная работа обрабатывающих отраслей.

Структура добывающей промышленности

Добыча и переработка нефти
Главная особенность географии мировых ресурсов нефти заключается в том, что большая их часть приходится на развивающиеся страны, в первую очередь страны Ближнего Востока. Ведущие позиции по добыче нефти занимают Саудовская Аравия, Россия и США. В США добыча нефти ведётся на Юге, в районах Мексиканского залива и Калифорнии, а в последние годы – и на шельфе Аляски. Практически вся добываемая нефть потребляется внутри страны.

В России главным нефтедобывающим районом является Западная Сибирь (свыше 2/3 добычи). В последние годы происходит сдвиг нефтедобычи во всё более северные районы (вплоть до Ямала и шельфа Северного Ледовитого океана) с самыми суровыми природными условиями и трудной транспортной доступностью, что значительно повышает затраты и снижает экспортные доходы от нефти.

Послевоенный подъём экономики западных стран в значительной мере объясняется массовым использованием ими дешёвой нефти. Богатейшие нефтяные месторождения мира на Ближнем Востоке и в Северной Африке полностью контролировались международными нефтяными монополиями. Однако в 1960 г. была создана Организация стран-экспортёров нефти (ОПЕК), члены которой постепенно взяли добычу нефти в свои руки. Импортёры вунуждены были платить за нефть гораздо больше, чем раньше. Произошло резкое повышение цены на нефть на мировом рынке. Кризис заставил развитые страны экономить нефть, вводить энергосберегающие технологии, использовать другие источники энергии. Это привело в 80-х годах к падению цен на нефть, что вынудило страны ОПЕК уменьшить её добычу, ввести квоты (ограничения) добычи для отдельных стран, чтобы сохранить, а по возможности, и повысить цены. 

Газовая промышленность

Добыча газа получила развитие лишь во второй половине ХХ века. В первую десятку газодобывающих стран входят Россия, США, Канада, Туркменистан, Нидерланды, Великобритания, Узбекистан, Индонезия, Алжир, Саудовская Аравия. На Россию приходится почти треть мировой добычи газа, на США – четверть. Крупнейшим экспортёром газа является Россия, затем следуют Нидерланды, Канада (в США) и Норвегия. Основные импортёры газа – Япония, Германия, Франция, Италия.

Газ транспортируется в основном по системам как внутренних, так и международных магистральных газопроводов. Из Западной Сибири, где добывается более 60 % российского газа, он перекачивается через Европейскую часть России в страны Восточной и Западной Европы. Другим способом транспортирования газа стала перевозка его в сжиженном состоянии специальными судами – газовозами. Она требует строительства дорогостоящих установок по сжижению газа в портах экспорта и снова превращения его в газ в портах импорта.

Угольная промышленность
Основные мировые центры добычи угля – Китай, США (добыча по 1 млрд. т в год) и Россия, на долю которых приходится примерно половина всей угледобычи мира. Кроме того, примерно по 100 млн. т в год добывают Австралия, Южная Африка, Индия, Германия, Польша, Великобритания. На 10 ведущих угледобывающих стран приходится более 80 % мировой добычи угля.

Минеральное сырьё – это первичное сырьё для производства промышленной продукции. Основными экспортёрами рудного сырья являются Бразилия, Индия, Либерия, Австралия, ЮАР. Крупнейший поставщик железной руды в страны Восточной Европы – Россия.

Добыча минерального сырья в развивающихся странах примерно в 3 раза превосходит их собственные потребности.

Вопросы для самопроверки
1. В чём отличия отраслевой структуры развитых и развивающихся стран?

2. Какие отрасли входят в добывающую промышленность?

3. Перечислите основные отрасли обрабатывающей промышленности.

4. Каково соотношение добывающей и обрабатывающей промышленности в развитых и развивающихся странах?

Тема 5. Природно-ресурсный потенциал современного мирового хозяйства
Определение и классификация природных ресурсов
В широком смысле под природными (естественными) ресурсами понимаются компоненты и свойства природной среды, которые являются средствами существования человеческого общества и используются или могут быть использованы для удовлетворения разнообразных физических и духовных потребностей общества в качестве: средств труда (земля, водные пути, вода для орошения); источников энергии (горючие ископаемые, гидро- и ветровая энергия, атомное топливо, биотопливо и т.д.); сырья и материалов (минеральные ресурсы, леса, биоресурсы, запасы технической воды и др.); продуктов питания (питьевая вода, дикорастущие растения, грибы, продукты охоты и рыболовства); объектов рекреации; средозащитных объектов.

При решении проблем социально-экономического развития общества следует различать природные ресурсы практически неограниченные (неисчерпаемые или неистощимые), т.е. непрерывно пополняемые извне и не нуждающиеся в их воспроизводстве человеком (солнечная энергия, энергия ветра, приливов и отливов, внутриземное тепло, энергия текучей воды и т.д.), и исчерпаемые природные богатства.

В свою очередь исчерпаемые природные ресурсы подразделяются на возобновляемые или возобновимые (ресурсы биосферы: биологические, земельные, водные и др.), но нуждающиеся в мерах по их охране и воспроизводству, и невозобновляемые (невозобновимые), т.е. несамовосстанавливающиеся в биосфере за время, соизмеримое с темпом хозяйственной деятельности, включая уникальные, для которых в природе нет равнозначных аналогов (большинство видов минерально-сырьевых ресурсов, видовой состав организмов). При этом часть возобновляемых ресурсов относится к быстровозобновляемым (например, животный мир), а другая часть – к медленно возобновляемым (почвы, леса).

Часть природных ресурсов (так называемые экологические ресурсы) представляет собой совокупность средообразующих компонентов, обеспечивающих экологическое равновесие в биосфере, а следовательно, и нормальную среду обитания человеку как социально-биологическому существу. Они входят в физические системы, выполняющие ряд основных жизненно важных функций. 

Характерная особенность этих ресурсов заключается в том, что они, в основном, обеспечивают повседневные потребности общества в целом. Рассматриваемые ресурсы в наше время вынуждены быть ещё и резервуарами всех отходов, образовавшихся в результате человеческой деятельности. Экологические ресурсы конкретных природных регионов и акваторий, прежде всего, биологические, обладают в определенной мере способностью без саморазрушения разлагать антропогенные вещества (отходы) и устранять их вредное воздействие на процессы жизнедеятельности Земли.

Следовательно, природные ресурсы служат не только для удовлетворения потребностей общества в жизненных  благах, но и в значительной мере обеспечивают устойчивость биосферы.

В мировой практике при определении обеспеченности природными ресурсами принято выделять несколько их категорий в зависимости от степени их технической и экономической доступности и изученности.

Доступные или доказанные, или реальные запасы – это объёмы природного ресурса, выявленные современными методами разведки или обследований, технически доступные и экономически рентабельные для освоения.

Потенциальные или общие ресурсы – это ресурсы, установленные на основе теоретических расчётов и предварительных обследований, включающие помимо точно установленных технически извлекаемых запасов природного сырья или резервов ещё и ту их часть, которую в настоящее время освоить нельзя по техническим или экономическим соображениям (например, залежи угля на больших глубинах или пресные воды, законсервированные в ледниках или глубинных слоях земной коры).

Потенциальные ресурсы называют ресурсами будущего, т.к. их хозяйственное освоение станет возможным только в условиях качественно нового научно-технического развития общества.

По методике ООН, существует трёхэлементный принцип оценки природных ресурсов: разведанные, предварительно оценённые и прогнозные (вероятностные).

Природные ресурсы страны в сочетании с природными условиями являются фундаментом материального производства и жизнедеятельности населения. 

Обеспеченность мировой экономики основными видами природных ресурсов
Земельные ресурсы
Под земельными ресурсами понимается определённая часть территории, которая на данном уровне развития производительных сил и общественных отношений изучена и является или может служить пространственным базисом, кладовой сырья или средством производства.

Земельные ресурсы ограничены. Поверхность Земли составляет 51 млрд.га, в т.ч. Мировой океан занимает 36,1 (70,8 %) и суша 14,9 млрд.га (29,2%).

В составе суши, исключая Антарктиду, на собственно земельные ресурсы, которые находятся в распоряжении человечества, приходится 13,4 млрд.га или 26 % площади Земли.

Земельный фонд мира распределяется следующим образом:

а) обрабатываемые земли – 11,3 %, из них пахотные – 10,4 %;

б) необрабатываемые земли – 88,7 %, из них луга и пастбища – 25,8 %, лесные земли – 29,6 %, прочие – 33,4 %.

Россия – самая большая страна мира по территории (занимает 17,1 млн кв.км или 1/8 часть суши). За ней следует Канада, площадь которой составляет 58% площади России, Китай (56%), США (55%), Бразилия (48%).

Минеральные ресурсы
Под минерально-сырьевыми ресурсами понимается совокупность полезных ископаемых, выявленных в недрах Земли в результате геологоразведочных работ и доступных для промышленного использования. Минеральные ресурсы относятся к числу невозобновляемых видов природных ресурсов. Извлечённое из недр минеральное сырьё и продукты его переработки обеспечивают получение подавляющей части энергии, 90% продукции тяжёлой индустрии, порядка 1/5 от всех предметов потребления. 

Запасы полезных ископаемых распространены на планете крайне неравномерно. Согласно прогнозам запасов органического топлива при нынешнем уровне потребления хватит примерно на 100 лет .

Водные ресурсы

Вода - жизненно важный природный ресурс, без которого невозможна ни сама жизнь на Земле, ни функционирование хозяйственно-экономического комплекса.

Водные ресурсы включают поверхностную и подземную составляющие.

Ресурсы поверхностных вод включают речной сток, запасы воды в озёрах, ледниках, почвенную влагу, а также коллекторно-дренажные воды, которые могут использоваться в технических целях. Основное практическое значение имеют ежегодно восстанавливаемые ресурсы речного стока. Подземные воды лучше защищены от загрязнений, что определяет стратегическую задачу питьевого водоснабжения – максимально возможный переход на использование пресных подземных источников взамен загрязнённых поверхностных. 

Лесные ресурсы

Как важнейший компонент биосферы и источник сырьевых ресурсов леса имеют глобальное экологическое, социальное и экономическое значение. На каждого жителя планеты приходится 0,9 га лесов, в Канаде – 10,5, Финляндии – 5,9, России – 5,2, США – 0,8 га. 

Ресурсы растительного и животного мира

Среди ресурсов растительного и животного мира после леса наибольший интерес представляют рыбные ресурсы, промысловые виды животных и птиц, морские водоросли, лекарственное сырьё.

Ассимиляционный потенциал территории

Часть природных ресурсов (т.н. экологические ресурсы) представляют собой совокупность средообразующих компонентов, обеспечивающих экологическое равновесие (устойчивость биосферы), а следовательно, и нормальную среду обитания человека как биологического существа. Характерной чертой этих ресурсов является их глобальное значение, т.к. их результатами пользуется всё население планеты.

Роль природных ресурсов России в развитии мировой экономики

Российская Федерация располагает практически всем разнообразием природных ресурсов. Разнообразие природных ресурсов сочетается с весьма крупными запасами отдельных их видов, значительными объёмами добычи и использования. Это обусловливает особую роль ресурсного потенциала России в мировом природно-ресурсном комплексе.

По землеобеспеченности - количеству территории, приходящейся на одного жителя – (11,6 га/чел.) Российская Федерация занимает 3 место в мире после Австралии и Канады. Под сельское хозяйство (включая северное оленеводство) используется 43% земли. Однако из-за неблагоприятных климатических условий пашня России имеет низкую биологическую продуктивность. Так, в США этот показатель в 1,87 раза выше, чем в России. По величине эффективной территории Российская Федерация занимает 5 место после Бразилии, США, Австралии и Китая.

Российская Федерация представляет собой главную кладовую сырья в мире: её подземные богатства оцениваются в 30 трлн. долл., в то время как США – в 8, Китая – 5, всей Европы – 0,5. Месторождения России содержат свыше 13% мировых разведанных запасов нефти, примерно одну треть – газа, 12% - угля, 24% - железных руд, значительную часть разведанных запасов цветных и редких металлов. По количеству разведанных запасов золота, платиноидов и платины Российская Федерация занимает второе место в мире, алмазов и серебра – первое. Имеются крупные запасы апатитов, калийных солей, плавикового шпата и других неметаллических полезных ископаемых.

По запасам на душу населения Россия также превосходит среднемировые показатели: по нефти – в 5,5 раз, природному газу – в 13,5 раз, углю – в 4,6 раз, железной руде – в 10,7 раз. Из недр России даже в условиях спада промышленного производства извлекается 9-10 % мирового объёма добычи нефти, 24% газа, 20% никеля и кобальта, 5-7% угля и железных руд, весомая часть цветных и редких металлов, платины, алмазов, апатитов, калийных солей. Минерально-сырьевая продукция продолжает оставаться главной составляющей российского экспорта, обеспечивающей около 70% всех валютных поступлений России.

Российская Федерация располагает 20% мировых запасов пресных поверхностных и подземных вод. Речной сток в Российской Федерации составляет более 1 тыс.км3. Однако 90 % этого стока приходится на бассейны Северного Ледовитого и Тихого океанов и менее 8% - на бассейны Каспийского и Азовского морей, где проживает 80% населения России и сосредоточен основной промышленный и сельскохозяйственный потенциал.

Россия является крупнейшей лесной державой. Показатель её лесного фонда составляет более 1 млрд.га. Процент лесистости в целом по Российской Федерации составляет 45,3%. По обеспеченности лесами Россия занимает 1 место в мире, на её территории сосредоточено 22% мировых лесных ресурсов и примерно 1/5 мировых запасов древесины. Однако лишь 55% площади лесов представляют интерес для эксплуатации. Преобладающая их часть, расположенная на севере Европейской части территории России и вдоль трассы БАМа, значительно истощена в результате интенсивной эксплуатации в течение последнего столетия.

Вместе с тем для России остаётся характерным сохранение крупнейших в мире площадей с малонарушенными (не затронутыми или слабозатронутыми хозяйственной деятельностью) естественными экосистемами. Они занимают, по различным оценкам, от почти 8 до 11 млн.км2, т.е более половины территории государства. Такие уникальные условия, обилие и разнообразие природных составляющих определяют особую роль естественно-экологического потенциала страны в общемировом природно-ресурсном комплексе. Эта территория имеет большую ценность для человечества, поскольку её биотические ресурсы вносят существенный вклад в устойчивость биосферы. Это предполагает как определённую ответственность России перед мировым сообществом, так и известные права в качестве уникальной территории Земли.

Вопросы для самопроверки
1. Какие природные ресурсы относятся к возобновляемым и невозобновляемым?

2. Какова обеспеченность мировой экономики основными энергоресурсами?

3. Чем отличаются доказанные и потенциальные ресурсы?

4. Охарактеризуйте роль природных ресурсов России в мировой экономике.

Тема 6. Тенденции развития мировой экономики

Интернационализация хозяйственной жизни
Интернационализация хозяйственной деятельности – это усиление взаимосвязи экономик отдельных стран, влияние международных экономических отношений на национальные экономики, участие стран в мировом хозяйстве.

В своём развитии интернационализация экономики прошла ряд этапов. Первоначально она представляла собой международное экономическое сотрудничество, затрагивала, прежде всего, сферу обращения и была связана с возникновением международной торговли (конец XVIII-начало XX века). В конце XIX века набирает силу международное движение капитала.

Международное экономическое сотрудничество означает развитие устойчивых хозяйственных связей между странами и народами, выход воспроизводственного процесса за рамки национальных границ.

Интеграционные процессы в мировой экономике

Следующим этапом явилась международная экономическая интеграция, объективно обусловленная углублением международного разделения труда, интернационализацией капитала, глобальным характером научно-технического прогресса и повышением степени открытости национальных экономик и свободы торговли. 

Международная экономическая интеграция – сближение и взаимоприспособление национальных экономик, включение их в единый воспроизводственный процесс в интернациональных масштабах.

Международную экономическую интеграцию можно охарактеризовать как процесс хозяйственного объединения стран на основе разделения труда между отдельными национальными хозяйствами, взаимодействия их экономик на различных уровнях и в различных формах путём развития глубоких устойчивых взаимосвязей.

Процессы экономической интеграции идут как на двусторонней, так и на региональной или на глобальной основе. В качестве характерной особенности интеграционных  объединений в настоящее время можно назвать их развитие на региональном уровне: создаются целостные региональные хозяйственные комплексы с общими наднациональными и межгосударственными органами управления.

Глобализация мировой экономики

На современном этапе происходят глубокие изменения во всей системе международных отношений. Существенной чертой их становится глобализация.

Хотя понятие "глобализация" является в последнее время наиболее часто встречающимся в экономической литературе, пока ещё не достигнута полная ясность понимания этого термина как в концептуальном, так и в практическом смысле. Согласно преобладающей точке зрения на глобализацию, она представляет собой усиление взаимозависимости и взаимовлияния различных сфер общественной жизни и деятельности в области международных отношений. Она затрагивает практически все сферы общественной жизни, включая экономику, политику, идеологию, социальную сферу, культуру, экологию, безопасность, образ жизни, а также сами условия существования человечества. 

Основным субъектом глобализационных процессов, их движущей силой являются транснациональные корпорации (ТНК).

Экономическая интеграция вполне вписывается в процесс глобализации, составляя её ядро, а сама глобализация представляет собой более высокую стадию интернационализации, её дальнейшее развитие, когда долго накапливающиеся количественные изменения привели к качественному скачку. 

Позитивными последствиями глобализации являются:

1) углубление специализации и международного разделения труда, что, в конечном счёте, способствует повышению среднего уровня жизни и расширению жизненных перспектив населения;

2) повышение производительности труда в результате распространения новых технологий и усиления конкуренции;

3) расширение доступа к финансовым ресурсам и увеличение их мобильности;

4) создание основы для решения глобальных проблем человечества, в первую очередь, экологических, благодаря объединению усилий мирового сообщества, консолидации ресурсов, координации действий в различных сферах.

Негативные последствия глобализации:

1) неравномерность распределения преимуществ от глобализации в разрезе отдельных территорий и отраслей хозяйства;

2) возможная деиндустриализация национальных экономик;

3) возможность перехода контроля над экономикой отдельных стран от суверенных правительств в другие руки, в том числе к более сильным государствам, ТНК или международным организациям;

4) возможная дестабилизация финансовой сферы, потенциальная региональная или глобальная нестабильность из-за взаимозависимости национальных экономик на мировом уровне. Локальные экономические колебания или кризисы в одной стране могут иметь глобальные последствия для всей мировой экономики;

5) ограничение способности менее развитых стран проводить национально ориентированную экономическую политику;

6) рост внешнего долга, прежде всего, международным финансовым организациям, который препятствует прогрессу.

Наибольший выигрыш от участия в глобализации имеют промышленно развитые страны, получающие возможность снижать издержки производства и сосредоточиваться на выпуске наиболее доходной наукоёмкой продукции, перебрасывать трудоёмкие и экологически грязные производства в развивающиеся страны. Но и промышленно развитые страны тоже могут пострадать от процессов глобализации, которые, если с ними не совладать, увеличат безработицу, усилят нестабильность финансовых рынков, усилят социальное неравенство и т.п.

Глобализация приводит к углублению неоднородности, к возникновению новой модели мира – 20:80, общества "одной пятой". 80% всех ресурсов мира контролирует так называемый "золотой миллиард", который охватывает лишь пятую часть населения планеты. Экономически развитые страны мира распоряжаются 85% мирового ВНП, на их граждан приходится 84 % мировой торговли и 85% сбережений на личных счетах. С 1960 г. разрыв между богатейшими и беднейшими странами более чем удвоился. Развитые страны, используя открытость и глобализацию в своих интересах, стремятся закрепить существующее положение, что вызывает естественный протест большей части населения мира, которой глобализация несёт усиление нищеты, безработицы, экономические кризисы, рост внешнего долга, обострение региональных экологических проблем.

Вопросы для самопроверки

1. Что такое интернационализация мировой экономики?

2. Какие этапы прошла интернационализация экономики?

3. В чём выражаются интеграционные процессы в мировой экономике?

4. Назовите положительные и отрицательные последствия глобализации.

5. Какие страны относятся к "золотому миллиарду"?

Тема 7. Мировая торговля
1.Сущность и особенности международной торговли
Международная торговля представляет собой форму связи между товаропризводителями разных стран на основе международного разделения труда и специализации производства. Главной предпосылкой развития международной торговли является неравномерность распределения ресурсов (факторов производства) между странами, различия в уровне научно-технического потенциала, квалификации рабочей силы и технологического развития. Экспорт – это вывоз товара из страны в результате продажи его контрагенту; импорт – ввоз в страну в результате покупки товара. Совокупный товарооборот называется международной (внешней) торговлей. 

Общий положительный эффект внешней торговли определяется как разница между экспортом и импортом. Если эта разница больше нуля, то имеет место активное сальдо торгового баланса, если меньше нуля, то пассивное.

Платёжный баланс – это соотношение между суммой денег, полученных из-за границы, и суммой денег, уплаченных другим странам. Он включает внешнеторговый баланс, разницу в экспорте и импорте капиталов и др.

В настоящее время можно выделить следующие особенности в развитии международной торговли:

1. Высокие темпы развития международной торговли. В течение 2-й половины ХХ века темпы роста мировой торговли составили 6-7% в год, а за последние 10 лет они удвоились. Причинами такого высокого роста являются: углубление международного разделения труда; научно-технический прогресс; активная деятельность транснациональных монополий; либерализация внешнеторговых отношений между странами; регулирующая роль международных торговых организаций.

2. Опережающий рост внешней торговли по сравнению с общими темпами хозяйственного развития стран. Так, в США в 1990-1995 гг. ВВП вырос на 31,4%, а экспорт – на 50,5%. В Японии эти показатели составили 13,2%; 53,1% и 37,1 %.

3. Рост экспортной квоты во всех развитых странах (экспортная квота исчисляется как отношение суммы экспорта товаров и услуг к ВВП страны. Она показывает, какая доля товаров и услуг реализуется на мировом рынке). Если в 80-е гг. на экспорт направлялось 13,8 % всей мировой промышленной продукции, то в 90-е гг. – 15,2%, в 1995 г. – 17%. Высокая экспортная квота характерна для стран Западной Европы. Так, в Германии в 1995 г. она составляла 23%, во Франции 23,5%, в Великобритании – 28,3%. Особенно велика экспортная квота в Нидерландах – 53%, в Бельгии – 72,6%. В США и Японии она невелика – около 10%. В России экспортная квота составляет около 20%.

4. Изменения в географической направленности международных торговых потоков. Увеличивается удельный вес развивающихся стран в мировой торговле. Ведущее положение в приросте экспорта занимают новые индустриальные страны Азии: Южная Корея, Тайвань, Сингапур, Сянган. Значительный прогресс достигнут Китаем.

5. Характерной чертой современной мировой торговли является преобладание промышленно развитых стран в мировом экспорте – около 75% как в экспорте, так и в импорте. При этом ведущая роль принадлежит 3 центрам мирового хозяйства: США, Западной Европе и Японии. На них приходится около 60% мирового экспорта и импорта. Главным центром международной торговли является Западная Европа.

6. Со второй половины ХХ в. высокими темпами развивается международный обмен услугами. Кроме традиционных видов услуг (транспортные, кредитно-финансовые, туризм и т.п.), всё большее место в международном обмене занимают новые услуги: информационно-вычислительные, лицензионные, консалтинг и др., связанные с современным научно-техническим прогрессом.

Объём и структура внешней торговли

Высокие темпы роста в течение нескольких десятилетий привели соответственно к увеличению объёмов мировой торговли. Так, в 1970 г. абсолютный объём внешней торговли составил 0,3 трлн.долл., в 1989 г. – 1,9, в 1997 г. – 5,4 трлн. долл. По имеющимся прогнозам в 2003 г. объём мировой торговли увеличится на 50 % к 1997 г. и превысит 7 трлн.долл., к 2005 г. – 8 трлн.долл., 2010 г. – составит от 9,5 до 10,5 трлн.долл.

За последние два десятилетия доля стран в мировой торговле товарами колебалась в следующих пределах: промышленно развитые 68-73%, развивающиеся – 23-28%, страны с переходной экономикой – 4-6%.

По абсолютным размерам мирового экспорта и импорта США являются самой крупной торговой державой мира. По размерам экспорта следом за США идут Япония и Германия. В целом 3/5 мирового товарооборота приходится на треугольник Западная Европа-Северная Америка-Япония. Прогнозируется в перспективе увеличение доли Китая (с 1980 по 1998 гг. доля КНР в мировой торговле увеличилась почти в 4 раза – с 0,91% до 3,39%). Ожидается увеличение доли Индии, Индонезии, Турции, Бразилии.

В товарной структуре мирового товарооборота 4/5 – это готовые изделия. Основной объём продаж этих товаров приходится на промышленно развитые страны (77%). Главным импортёром этой продукции являются развивающиеся страны (31%), особенно азиатские (23%).

Мировая торговля научно-технической продукцией – это передача на условиях лицензионных соглашений прав пользования изобретениями – патентов, лицензий, ноу-хау, т.е. секретов производства и технологического опыта.

Крупнейшим в мире экспортёром технологий являются США. Положительное сальдо в торговле лицензиями имеют Великобритания и Швейцария. Япония, которая в 50-80-е годы была одним из крупнейших в мире потребителей научно-технических достижений и в настоящее время больше платит за иностранные технологии, чем получает за экспорт своих, но этот разрыв уменьшается. Россия тоже импортирует технологии в большем объёме, чем экспортирует.

Общий объём продаж наукоёмкой продукции на мировом рынке составляет 2,3 трлн. долл. Из этого объёма на долю США приходится 39 %, Японии  - 30 %, Германии – 16 %, России – менее 1 %.

Важнейшей тенденцией современного этапа развития мировой экономики является рост расходов на НИОКР и их значительная дифференциация по отдельным странам. В настоящее время общие расходы на НИОКР в 7 странах с крупнейшим научно-техническим потенциалом составляют около 370 млрд. долл. США. Удельный вес расходов на НИОКР в ВВП развитых стран имеет тенденцию к стабилизации на уровне от 2% до 3 %.

Важная характеристика современного этапа мировой торговли - научная и научно-техническая деятельность, направленная на рационализацию использования природных ресурсов, разработку методов утилизации промышленных отходов, ликвидацию и нейтрализацию источников загрязнения окружающей среды. Выручка от оказания экологических услуг и продажи экологической техники и технологии на мировом рынке составляет в настоящее время более 400 млрд. долл. 

Государственное регулирование внешней торговли
Исторически сложились два противоположных вида внешнеторговой политики государства: протекционизм и свободная торговля. 

Протекционизм – система ограничений импорта, с помощью которых государство поощряет развитие отечественного производства определённых товаров, способных заменить импорт. Отрицательные стороны протекционизма – завышение цен на импортные товары из-за повышенных таможенных  пошлин, от которого страдает потребитель, усиление контрабандного ввоза, ослабление побудительных стимулов к техническому прогрессу в отраслях, которые искусственно ограждаются от конкуренции аналогичных иностранных товаров.

Свободная торговля – внешняя торговля, при которой таможенные органы только регистрируют ввоз и вывоз товаров, не взимая таможенных пошлин, не устанавливаются какие-либо количественные или иные ограничения на внешнеторговый оборот.

С давних пор высказываются аргументы в пользу свободной международной торговли. Однако на практике все государства мира используют различные инструменты для регулирования внешней торговли. Формирование и развитие этих инструментов происходит как на национальном, так и на межгосударственном уровне. Международные режимы в сфере торговли вырабатываются специальными международными организациями, среди которых центральное место занимает ГАТТ/ВТО. Эта организация на основе многостороннего договора фиксирует принципы и правила мировой торговли. В настоящее время ВТО регулирует около 90 % мирового объёма торговли.

Средства регулирования внешней торговли можно условно разделить на следующие группы:
1. Таможенное обложение (тарифные барьеры).

2. Нетарифные ограничения.

3. Различные формы стимулирования экспорта.

Таможенное обложение предполагает использование таможенных пошлин (государственных налогов), взимаемых за провоз через границу товаров и иных материальных ценностей.

Таможенные пошлины могут иметь протекционистский или фискальный характер.

Протекционистский характер используется для затруднения ввоза в страну или, реже, вывоза из неё определённых товаров, с тем, чтобы повысить конкурентоспособность отечественных товаров и защитить внутренний рынок. Цель фискальных пошлин – пополнение государственного бюджета за счёт таможенных пошлин.

Раньше за счёт импортных пошлин обеспечивалась значительная часть налоговых поступлений в государственный бюджет. Сейчас их значимость в развитых странах резко сократилась. Так, в США в конце XIX в. за счёт импортных пошлин покрывалось до 50 % всех поступлений в бюджет; в настоящее время эта доля не превышает 1,5 %. В развивающихся странах и странах с переходной экономикой импортные пошлины являются прежде всего источником валютных поступлений в бюджет государства. Это объясняется простотой взимания и возможностью контроля. В России доля таможенных пошлин составляет 36 % доходной части бюджета.

Режим наибольшего благоприятствования – это режим, при котором страны применяют в отношении друг друга такие же таможенные пошлины, как и в отношениях с другими партнёрами. 

Генеральные пошлины – это пошлины, размер которых в 2-3 раза выше обычных; их применение означает дискриминацию импорта товаров, ввозимых из других стран.

Нетарифные ограничения во внешней торговле в соответствии с принятой ООН классификацией делятся на 3 категории:

1. Внешнеторговые меры, направленные на прямое ограничение импорта с целью защиты отраслей национального производства. К ним относятся: контингентирование импорта (установление квот, т.е. количественных ограничений по определённым товарам), антидемпинговые и компенсационные пошлины, "добровольные ограничения экспорта" и др. К методам прямых ограничений может быть также отнесено использование государственной монополии как исключительного права государственных органов или уполномоченных ими частных фирм на осуществление определённых видов внешнеэкономической деятельности.

2. Меры административного характера, такие как таможенные формальности, технические стандарты и нормы, санитарный и ветеринарный контроль, определённые требования к упаковке, маркировке, кодированию и т.п.

3. Меры косвенного воздействия. Это лицензирование (выдача специальных разрешений государственных органов на внешнеэкономические операции), национальные налоговые системы и транспортные тарифы, различного рода государственные предписания, например, об использовании при производстве продукции определённой доли национального сырья, запрет на приобретение импортных товаров при наличии национальных аналогов, закрытие для иностранцев определённых портов или железнодорожных станций и т.д.

Формы государственного стимулирования экспорта

К ним относятся, прежде всего, субсидирование и кредитование экспорта. Субсидии – это денежные выплаты, направленные на поддержку национальных товаропроизводителей. Прямые субсидии запрещены правилами ВТО. Возможно применение косвенных субсидий путём предоставления льгот по уплате налогов, предоставления льготного процента по кредиту, продажи части ресурсов по заниженным ценам.

Экспортное кредитование – метод нетарифной политики, когда кредиты предоставляются при условии закупки товаров только у фирм страны, предоставившей кредит. Такие кредиты называются связанными и широко используются индустриально развитыми странами в отношении развивающихся государств.

Сюда же относятся государственное страхование и предоставление гарантий при осуществлении внешнеэкономических операций со странами с нестабильным политическим режимом, защита интересов национальных экспортёров и импортёров за рубежом, а также обеспечение необходимых политических условий их деятельности на внешнем рынке.

Вопросы для самопроверки

1. Перечислите особенности современной международной торговли.

2. Назовите меры государственного регулирования внешней торговли.

3. В чём отличия тарифных и нетарифных ограничений внешней торговли стран?

4. Как определяются платёжный и торговый баланс?

5. Что такое режим наибольшего благоприятствования во внешней торговле?

Тема 8. Сущность и формы вывоза капитала

1. Понятие миграции (вывоза) капитала

Вывоз (миграция) капитала – помещение за границей средств, приносящих доход их собственнику. Вывоз капитала происходит, если он может быть помещён в другом государстве с большей нормой прибыли, чем в своей стране. Основные причины вывоза капитала:

а) перенакопление капитала в регионах, откуда он вывозится;

б) несовпадение спроса на капитал и его предложения в различных звеньях мирового хозяйства;

в) наличие в государствах, куда экспортируется капитал, более дешёвых земли, сырья и рабочей силы;

г) интернационализация производства.

Перенакопление капитала – образование его относительного избытка в стране, где он не может найти высокоприбыльного применения. Такое состояние характерно для крупных фирм, которые получают монопольные сверхприбыли и не заинтересованы в менее выгодном использовании своих средств внутри государства.

Несовпадение спроса на капитал и его предложения в различных звеньях мирового хозяйства. Повышенный спрос на капитал в стране, куда он экспортируется, объясняется неравномерностью развития экономики разных государств. Обычно страны, испытывающие потребность в иностранных инвестициях, создают для них наиболее благоприятные условия. Они повышают банковский процент и дивиденды, создают особые льготы и гарантии выгодного применения капитальных вложений.

Наличие более дешёвых ресурсов. Собственников капитала особенно привлекает возможность использовать в экономически менее развитых государствах сравнительно дешёвые факторы производства (низкая заработная плата, невысокие цены на сырьё, воду, энергию). Многих устраивает возможность уменьшения расходов, необходимых для обеспечения экологической безопасности. В результате снижения всех видов издержек иностранный инвестор получает более высокую прибыль.

Интернационализация производства является важной причиной миграции капитала. Будучи первоначально результатом зарубежных инвестиций, интернационализация становится, в свою очередь, постоянно действующим фактором расширения вывоза капитала. Когда предприятия отдельных стран превращаются в звенья международного производственного организма, они получают возможность использовать выгоды международного разделения труда и сложившихся в мире хозяйственных связей. 

Основные формы вывоза капитала
Капитал вывозят корпорации, владельцы значительных денежных сумм и государство. 

Существуют 2 основных формы экспорта капитала - предпринимательская и ссудная.

Вывоз предпринимательского капитала означает создание на территории других стран предприятий, затраты на которые несут их иностранные собственники. В зависимости от степени контроля за деятельностью таких предприятий различают промышленные и портфельные инвестиции капитала.

Прямые инвестиции фактически обеспечивают полный контроль над объектами зарубежных капиталовложений. Возникающие вновь или приобретаемые уже действующие предприятия становятся филиалами расположенной в другой стране основной фирмы, которая образует центр международного производственного объединения.

Примерно ¾ прямых иностранных инвестиций приходятся на высокоразвитые страны и лишь около ¼ поступает в развивающиеся государства. Но при этом прямые капитальные вложения в развивающиеся страны приносят норму прибыли в среднем в 2 раза более высокую, чем в западных государствах.

Портфельными инвестициями называют приобретение акций иностранных предприятий в размерах, не обеспечивающих права собственности или контроля над ними. На такие капиталовложения идут, когда стремятся разместить свои средства в разных отраслях производства или когда законодательство принимающей страны препятствует прямым инвестициям.

Особой формой портфельных инвестиций является участие иностранного капитала в совместных предприятиях, где контрольный пакет акций остаётся за государством или местной фирмой. Здесь привлечённый капитал участвует своими финансовыми ресурсами, техникой, управленческим опытом, торговой маркой, рекламой и предоставлением услуг по реализации продукции. Взамен он получает причитающуюся ему долю прибыли, которую вывозит из страны или использует для инвестиций на месте.

На базе иностранных инвестиций сложились транснациональные корпорации (ТНК), которые осуществляют предпринимательскую деятельность на территории более чем одного государства. Сейчас они заняли ведущие позиции в мире, и на их долю приходится основная сумма всех прямых инвестиций в мировую экономику и львиная доля прибыли от иностранной предпринимательской деятельности.

Экспорт ссудного капитала – основа современной системы международного кредита, выступает в форме банковских займов и коммерческого кредита. Кредитные связи между государствами растут более высокими темпами, чем темпы мировой торговли и прямых иностранных инвестиций. В качестве кредиторов выступают частные фирмы, банки, государственные организации и финансовые учреждения.

Вопросы для самопроверки
1. Что такое вывоз капитала и какие его основные формы?

2. Что означает вывоз предпринимательского капитала?

3. Какие инвестиции называются прямыми?

4. Какие инвестиции относятся к портфельным?

5. В каких основных формах выступает экспорт ссудного капитала?

Тема 9. Институциональное устройство мировой экономики
Международные валютно-финансовые организации
Международные валютно-финансовые и кредитные организации выполняют функции регулирования международных валютных, кредитных и финансовых отношений, проводят исследования, вырабатывают рекомендации и предложения по названным проблемам в сфере мирового хозяйства.

К международным финансовым организациям относятся Международный валютный фонд (МВФ) и Мировой (Всемирный) банк, в составе которого выделяют Международный банк реконструкции и развития (МБРР), Международную ассоциацию развития (МАР), Международную финансовую корпорацию (МФК), Многостороннее агентство по гарантиям инвестиций (МАГИ), Международный центр по урегулированию инвестиционных споров (МЦУИС); эти организации обладают финансовой самостоятельностью и подчиняются Совету управляющих Всемирного банка.

МВФ является специализированным валютно-финансовым учреждением ООН и формально находится под её юрисдикцией, однако ООН не имеет права давать рекомендации МВФ в отношении его политики. Согласно своему уставу, МВФ является организацией взаимных кредитов стран-членов путём предоставления им займов для решения валютно-финансовых проблем на условиях относительно низкого процента (7,75 %). МВФ учреждён в 1944 г., но реально начал функционировать с 1946 г. Располагается в Вашингтоне (США). В его состав входят 183 страны, в том числе Россия с 1 июля 1992 г. 

Активы МВФ формируются за счёт взносов (квот) стран-участниц. Каждый член имеет свою долю в совокупном капитале Фонда. США в МВФ имеют самый большой взнос и им принадлежит 18,2 % средств Фонда. Доля стран ЕС – более 26 %, России – около 3 %. В целом развитым странам принадлежит более 50 % голосов. В результате политика МВФ определяется небольшой группой богатых стран, прежде всего США.

В задачу МВФ входит координация валютно-кредитной политики государств-членов Фонда, предоставление им кредитов для урегулирования платёжных балансов и поддержания валютных курсов, льготное кредитование наименее развитых стран. При этом кредитные операции МВФ осуществляет только с официальными органами стран-членов МВФ, Центральными банками, Казначействами, Валютными стабилизационными фондами.

Высшим руководящим органом МВФ является Совет управляющих, избираемый на 5 лет. Текущие дела Фонда ведёт Исполнительный совет (Директорат). Семь из 24 директоров назначаются странами с наибольшими квотами. Это США, Япония, Германия, Великобритания, Франция, Саудовская Аравия, Китай. Остальные избираются от других стран по принципу регионального представительства.

Группа Всемирного банка – это группа пяти тесно связанных между собой международных финансовых организаций во главе с Международным банком реконструкции и развития (МБРР), созданным в 1944 г. МБРР начал работать, как и МВФ, с 1946 г., находится в Вашингтоне (США). Его членами могут быть только члены МВФ. Россия стала членом МБРР в 1992 г. 

Задачей МБРР является предоставление кредитов развивающимся государствам и странам с переходной экономикой под более высокие, чем в МВФ, проценты (15-16 % годовых), а также предоставление связанных кредитов на поставку импортного оборудования частным организациям под гарантии правительства. Получатели кредита обязаны использовать его по прямому назначению и предоставлять банку информацию.

МБРР занимается проблемами долгосрочного экономического развития. Он предоставляет кредиты двух видов: целевые (на строительство дорог, мостов, электростанций) и программные (правительствам для проведения структурных реформ, либерализации внешнеторговых отношений).

Органами управления МБРР являются: Совет управляющих, Директорат и Президент, избираемый Директоратом. При голосовании в Совете управляющих голоса каждой из стран зависят от её доли в капитале банка. США имеют в МБРР более 17 % голосов. Столько же имеют 140 развивающихся государств. Квота России в МБРР невелика: она составляет              1,8 %, квота Украины – 0,8 %. В 1998 г. Россия стала крупнейшим заёмщиком в МБРР. В мировом списке получателей кредитов от МБРР она занимает 5 место.

МФК основана в 1956 г. как филиал МБРР, местонахождение – Вашингтон (США). Задачей этой организации является помощь в управлении экономикой, а также предоставление кредитов под инвестиции частного и смешанного секторов экономик развивающихся стран.

МАР представляет собой филиал МБРР и предназначена для кредитования беднейших стран. Она основана в 1959 г. для предоставления займов на более льготных, чем МБРР, условиях. Президентом МАР является тот, кто в данный момент является президентом МБРР и МФК.

МАГИ создана в 1988 г. В неё входят 134 страны, в т.ч. с 1992 г. – Россия. Цель МАГИ – поощрение иностранных инвестиций на производственные цели и страхование некоммерческих рисков государств-членов МАГИ при инвестициях в других государствах.

МЦУИС существует с 1966 г. и оказывает услуги по арбитражному разбирательству и урегулированию споров между правительствами и иностранными инвесторами.

Парижский клуб стран-кредиторов создан в 1956 г. и является неформальной организацией промышленно развитых стран, где занимаются наблюдением за государственной задолженностью и проводят со странами-должниками многосторонние переговоры по проблеме реструктуризации государственного долга (отсрочки платежей по государственному долгу стран).

Парижский клуб не имеет фиксированного состава участников, но большинство его членов – развитые страны. На заседаниях Клуба присутствуют наблюдатели из МВФ, МБРР, ЮНКТАД. Роль финансовых организаций, в частности, МВФ, состоит в том, что Парижский клуб увязывает меры по облегчению долгового бремени стран-должников с выполнением одобренных Фондом стабилизационных программ. При выработке соглашений о пересмотре задолженности страны-кредиторы - члены Парижского клуба руководствуются исследованиями МВФ и его оценками ситуации с задолженностью.

В 80-90-е гг. работа Клуба активизировалась в связи с обострением проблемы погашения государственного долга развивающихся стран, а затем – стран Восточной Европы и России.

Лондонский клуб – неформальное объединение крупнейших западных коммерческих банков (более 600 банков), предоставляющих кредиты правительствам государств. Лондонский клуб обсуждает проблемы урегулирования частной внешней задолженности стран-должников.

Региональные международные финансовые центры
В последние годы активизировали свою деятельность многие региональные банки развития. Важнейшей региональной международной кредитно-финансовой организацией является Европейский банк реконструкции и развития (ЕБРР), который создан в 1989 г. специально для оказания помощи странам Центральной и Восточной Европы и бывшего СССР на этапе рыночных преобразований. Банк располагается в Лондоне, его членами являются 59 стран. США имеют в нём 10% акций, Япония - 8%, Канада - 3,5%, Россия - 4%. Больше половины голосов принадлежит европейским странам. 

ЕБРР предоставляет кредиты в ЕВРО правительствам и поддерживает частный сектор этих стран. Россия является крупнейшим получателем помощи от ЕБРР. В России ЕБРР своё участие направляет главным образом на развитие мелкого бизнеса и новых частных предприятий, укрепление финансовой ситуации и поддержку региональных банков, финансирование внешнеторговых операций и т.д.

Опыт работы ЕБРР использовался при создании других подобных банков. Так, в 1995 г. создан региональный Ближневосточный банк развития, который начал проводить операции со странами Средиземноморского бассейна с 1997 г. Региональные банки функционируют и на других континентах. Так, Азиатский банк развития учреждён в 1965 г. и располагается в Маниле. Африканский банк реконструкции и развития осуществляет операции с 1965 г. Исламский банк развития располагается в Саудовской Аравии и осуществляет операции с 1975г.

Вероятно, что в связи с изменением соотношения сил между странами мирового сообщества, ростом экономического потенциала Китая, Бразилии, Индии и других государств, произойдут изменения в международных валютно-финансовых и банковских институтах.

Многосторонние торговые экономические организации

ГААТ/ВТО – Генеральное соглашение о тарифах и торговле (Всемирная торговая организация). ГАТТ подписано после 2-й мировой войны, вступило в действие с 1 января 1948 г., тогда его подписали 23 страны. Содержит принципы, правила, нормы, которыми руководствуются страны во взаимных торговых отношениях. Место пребывания ВТО – Женева.  

Основная цель ВТО – содействие развитию и либерализации международных торговых отношений на основе многостороннего механизма регулирования торговых связей, роста производства и торговли товарами и услугами, рационального использования источников сырья, сохранения окружающей среды. За 50 лет действия этой организации таможенные пошлины были снижены с 40-60% (и даже 90 %) до 5-6 %. Работа проходит в виде периодических конференций (раундов). Всего их было 8. Особенно  выделяют Токийский раунд (с 1973 по 1979 гг.) и Уругвайский раунд (с 1984 по 1994 г.), на последнем ГАТТ был преобразован в ВТО. Сейчас в ВТО входят 140 государств. Кроме того, 30 государств, включая Россию, имеют статус наблюдателя и ведут переговоры о присоединении. Первыми из республик бывшего СССР в ВТО вступили Латвия и Киргизия. За последние 4 года приняты Монголия, Панама, Боливия и Эквадор. Россия направила заявку в 1993 г., в 1994 г., в связи с преобразованием ГАТТ в ВТО, её обновила. В 2002 г. особенно активизировались переговоры с ВТО. Главные требования для вступления России в ВТО: 

1. Снизить в короткие сроки ставки импортного тарифа до среднего в ВТО уровня 10 %, что трудновыполнимо для страны с переходной экономикой.

2. Сокращение государственной поддержки аграрного комплекса, что может привести к разрушению сельского хозяйства и экспансии в страну западного продовольствия.

3. Отказ от субсидий авиационной промышленности и снижение пошлин на импорт оборудования и машин.

4. Негативное отношение к восстановлению в Российской Федерации в 1999 г. экспортных пошлин, ранее отменённых в 1996 г.

5. Расчлениение крупных энергетических монополий, прежде всего, Газппрома.

6. Выделение развитым странам квот на приватизацию российских предприятий.

7. Предложение все законопроекты перед поступлением в Государственную Думу обсуждать на рабочей группе ВТО.

Вступление России в ВТО является важнейшим условием интеграции России в мировую экономику, создания благоприятных возможностей для наращивания её экспорта, особенно промышленных товаров. Кроме того, правила ВТО содержат механизм разрешения торговых конфликтов, и, находясь вне общего правового пространства, Россия может лишить себя инструментов в защите своих экономических интересов. 

С другой стороны, негативным последствием вступления России в ВТО является то, что по условиям ВТО Россия должна будет открыть свой внутренний рынок для импорта зарубежных товаров, при этом часть российской продукции может не выдержать конкуренции с аналогичными зарубежными товарами. Это будет означать дальнейший спад в промышленности и сельском хозяйстве, сворачивание деятельности многих российских предприятий, увеличение безработицы. 

Считается, что Россия ежегодно теряет от невступления в ВТО 1,5-1,7 млрд. долл. в связи с дискриминационными ограничениями своего экспорта. Однако это не значит, что надо вступать в ВТО любой ценой. Участвуя в раунде тысячелетия в качестве наблюдателя и продолжая переговоры с ВТО, нашей стране нужно использовать время для повышения конкурентоспособности отечественного производства.

Важную роль в регулировании и упорядочении международной торговли играют такие организации, как ЮНКТАД – Конференция при ООН по торговле и развитию, созданная в 1964 г., место пребывания – г.Женева. Членами её сейчас являются 186 стран, в т.ч. Россия.

МТО – Международная таможенная организация, учреждённая в 1952 г., в настоящее время объединяет 139 государств, в т.ч. Россию. Главная задача – разработка и распространение единых таможенных правил, систем классификации и кодирования товаров, выработка рекомендаций по международной торговле.

МТП – Международная торговая палата, основанная как неправительственная организация в 1919 г. Это наиболее авторитетная в мире организация частного предпринимательства. Объединяет более 6 тыс. компаний, 1,5 тыс. национальных союзов предпринимателей 110 стран. Место пребывания – Париж. Основная цель – содействие развитию производства в мире путём развития торговли, создания открытого рынка, свободных экономических зон. В 1993 г. ТПП России была принята в МТП.

Кроме вышеперечисленных организаций существует также ряд специальных экономических и научно-технических организаций ООН отраслевой направленности, таких как ЮНИДО, ФАО, ВОИС, МАГАТЭ, МОТ, ИКАО, ИАТА и другие.

Вопросы для самопроверки
1. Назовите основные международные финансовые организации.

2. Какие организации входят в группу Всемирного банка?

3. Чем отличается кредитная политика МВФ И МБРР?

4. Перечислите основные международные торговые организации.

5. Каковы основные требования для вступления России в ВТО?

6. Позволит ли вступление в ВТО увеличить прямые инвестиции?

Тема 10. Интеграционные объединения мира

Сущность и этапы международной экономической интеграции

Ведущей тенденцией развития мировой экономики в последней трети, а особенно в конце ХХ столетия стала интеграция и глобализация хозяйственной жизни. Одним из проявлений этих процессов является то, что целые группы стран на основе взаимных соглашений объединяются в различные международные группировки и проводят совместную региональную политику в общей экономической и хозяйственной жизни. В конце ХХ в. международная интеграция стала мощным инструментом ускоренного развития ряда национальных экономик.

Международная экономическая интеграция – это процесс срастания экономик ряда стран на основе устойчивых экономических связей. Интеграция – это переплетение, взаимопроникновение и сращивание экономических, социальных и иных интересов интегрирующихся стран.

Наибольшее развитие в мире получила региональная экономическая интеграция. Предполагают, что в будущем она может стать основой глобальной интеграции. 

Накопленный опыт интеграционных процессов в мировом хозяйстве позволил выделить 4 этапа в становлении и развитии экономической интеграции.

Первый этап. Образование зоны свободной торговли. На этом этапе страны-участницы интеграционной группировки производят постепенное снижение таможенных пошлин на промышленные товары и услуги вплоть до полной их отмены. Отменяются нетарифные ограничения в торговле друг с другом стран-участниц интеграции.

Второй этап. Образование Таможенного союза. Это более тесная форма сотрудничества, при которой вместе с зоной свободной торговли устанавливаются внешнеторговые барьеры и общие таможенные пошлины по отношению к другим странам, не вошедшим в союз. В рамках Таможенного союза страны-участницы проводят скоординированную внешнеторговую политику, регулируют товарные потоки, учитывая свои интересы. Таможенный союз создаёт благоприятные условия для иностранных инвестиций.

Третий этап. Экономический союз – дальнейшее развитие процесса интеграции, при котором достигается договорённость о свободном перемещении через национальные границы не только товаров и услуг, но и всех факторов производства: капитала, рабочей силы, а также технологий и информации. Такой Экономический союз называют ещё "Общим рынком". Создание Общего рынка приводит к координации внешнеэкономической деятельности, выработке единых стандартов и правовых норм.

Четвёртый этап. Экономический и валютный союз. Такой союз означает полную интеграцию стран с прочными долговременными экономическими и политическими связями, с общей валютой, наднациональными органами управления и единым гражданством. Эта ступень интеграции предполагает согласование внешней политики стран-участниц по отношению к другим странам. То есть это не только экономический и валютный, но и политический союз.

Практический опыт функционирования такого союза пока невелик. Европейский Союз перешёл к этому этапу интеграции только в конце 90-х годов.

Большинство из существующих в мире интеграционных группировок находятся на стадии формальной интеграции, т.е. проходят первый и второй этапы развития.

Основные интеграционные группировки мира

Интеграционные объединения создаются во всех регионах мира. Их создано несколько десятков с разной степенью устойчивости и разным уровнем интеграции. Наиболее крупные группировки включают в себя 10-20 и более стран.

"Группа семи" – группировка экономически наиболее развитых стран мира: США, Германия, Великобритания, Франция, Канада, Япония и Италия, определяющих в силу своего финансово-экономического потенциала основные направления действий крупнейших международных финансовых и экономических объединений по сохранению и поддержанию стабильности мирового экономического порядка. Их решения вырабатываются в ходе периодических консультативных встреч на высшем уровне или эпизодических встреч руководителей ведомств, организуемых для обсуждения отраслевых проблем. С 1998 г. к "Группе семи" фактически присоединилась и Россия на правах полноправного члена.

"Европейский Союз (ЕС)". Договор о Европейском Союзе, подписанный  15 европейскими государствами в г. Маастрихте (Нидерланды), вступил в силу в 1993 г. Целью создания ЕС является дальнейшая интеграция стран-участниц в направлении формирования единого таможенного, финансово-экономического и юридического пространства, проведения согласованной внешней политики и выработки единой стратегии безопасности. Государства-члены: Австрия, Бельгия, Великобритания, Германия, Греция, Дания, Ирландия, Испания, Италия, Люксембург, Нидерланды, Португалия, Финляндия, Франция, Швеция. В течение последних нескольких лет (2004 и 2007 гг.) членами ЕС стали еще  12 стран, включая 10 стран ЦВЕ и бывшего СССР (Польша, Венгрия, Чехия, Словакия, Словения, Болгария, Румыния, Литва, Латвия, Эстония), Кипр и Мальта. Местонахождение высшего органа ЕС – Совета Европейского Союза – г. Брюссель (Бельгия).

Организация экономического сотрудничества и развития (ОЭСР). Конвенция об учреждении Организации вступила в силу в 1961 г. ОЭСР является преемницей Организации европейского экономического сотрудничества, осуществлявшей координацию экономического восстановления Европы после второй мировой войны по "плану Маршалла". В состав ОЭСР входят 29 государств-членов из числа экономически развитых стран мира. Целью их объединения является обеспечение стабильности экономического развития стран-участниц, содействие расширению мировой торговли на недискриминационной основе путём обеспечения необходимой информацией, проведения совместных консультаций и скоординированности действий. Государства-члены: Австралия, Австрия, Бельгия, Великобритания, Венгрия, Германия, Греция, Дания, Ирландия, Исландия, Испания, Италия, Канада, Люксембург, Мексика, Нидерланды, Новая Зеландия, Норвегия, Польша, Португалия, Республика Корея, США, Турция, Финляндия, Франция, Чехия, Швейцария, Швеция, Япония. Штаб-квартира ОЭСР находится в Париже (Франция).

Ассоциация государств Юго-Восточной Азии (АСЕАН) была юридически оформлена Договором о дружбе и сотрудничестве в Юго-Восточной Азии и Декларацией АСЕАН, подписанными в Бали в 1976 г. в развитие Бангкокской декларации 1967 г. Ассоциация ставит своей целью ускорение экономического роста, социального прогресса и культурного развития, обеспечиваемое координацией совместных действий, а также обеспечение мира и безопасности в регионе. Государства-члены: Бруней, Вьетнам, Индонезия, Камбоджа, Лаос, Малайзия, Мьянма, Филиппины, Сингапур, Таиланд. Местонахождение штаб-квартиры АСЕАН – г. Джакарта (Индонезия).

Другие важнейшие интеграционные группировки стран мира приведены в прил. 1.

Вопросы для самопроверки

1. Что такое экономическая интеграция?

2. Назовите основные этапы экономической интеграции.

3. Перечислите основные интеграционные группировки мира.

4. Какие страны входят в Европейский Союз?

5. В какие интеграционные группировки мира входит Россия?

Тема 11. Трудовые ресурсы мирового хозяйства
Динамика и структура населения мира
Наука, занимающаяся изучением трудовых ресурсов и движением народонаселения, называется демографией. Целью демографических исследований является прогноз изменения народонаселения стран, регионов, мирового хозяйства в целом. При этом под народонаселением принято понимать совокупность людей, находящихся в пределах определённой территории (область, страна, континет или весь земной шар).

2 тысячи лет тому назад на земле проживало более 200 млн. человек, при этом ¾ населения размещалось в Азии. В настоящее время численность населения мира составляет примерно 6,5 млрд. человек. По частям света она распределяется следующим образом: Европа (включая Европейскую часть Российской Федерации) – 0,7 млрд.человек, Азия (включая азиатскую часть Российской Федерации) – 3,9 млрд. человек, Африка – 0,9 млрд. человек, Америка (Северная, Южная и Центральная) – 0,9 млрд. человек, Австралия и Океания – 0,1 млрд. человек. 

На один квадратный километр в среднем по Земле приходится 42 человека, в т.ч. в Европе – 70, Азии – более 125, Америке – 18, Африке – 24, Австралии и Океании – 4 человека. Наиболее высокая плотность населения в Бангладеш (более 800 чел.), Республике Корея (450 чел.), Японии и Шри Ланка (более 300 чел.), Индии, Вьетнаме (более 200 чел.). В Европе тоже относительно высокая плотность населения. Наиболее высокую плотность имеют Нидерланды (более 350 чел.), Бельгия (330 чел.), Великобритания, Германия (более 200 чел.). К числу территорий с низким уровнем заселения относятся север Европейской части России, Канада, Австралия, Центральная Африка, запад Китая. Например, средняя плотность населения Австралии и Канады – менее 3 чел., в таких странах, как Нигер, Центрально-Африканская Республика, Чад –                     4-5 человек.

ХХ век явился периодом резко ускоренного населения Земли. Это явление получило название "демографический взрыв". Он произошёл под влиянием резкого снижения смертности в результате современных достижений в области медицины, повышения жизненного уровня и т.п., при сохранении уровня рождаемости. Если в 1950 г. население мира составляло 2,5 млрд. чел., то в 2000 г. – более 6,26 млрд. чел., прогноз на 2010 г. – 7,2 млрд. чел., на 2020 г. –                 8 млрд. чел. 2/3 прироста населения приходится на Азию. Вместе с тем, пик "демографического взрыва" уже пройден, наибольший темп прироста населения (2 % в год) был в 1970 г., в 2000 г. он снизился до 1,6 %, а по прогнозу к 2020 г. снизится до 1,3%. Наиболее высокие темпы роста населения имеют Африка (более 3% в год) и Латинская Америка (2,2% в год), самые низкие – Европа (0,5%) и США (1%). Во Франции, Великобритании, Японии естественный прирост составляет 3 чел. на 1 тыс. жителей, а в таких странах, как Россия, Грузия, Югославия, Румыния, Болгария средняя смертность превышает рождаемость и наблюдается естественная убыль населения. Население России каждый год уменьшается примерно на 0,5-1,0 млн. человек. 

Трудовые ресурсы мира

Экономически активное население включает занятых и ищущих работу. Экономически активное население мира оценивалось на конец ХХ века в                      2,8 млрд. человек, что составляло 47,8 % всего населения мира, в т.ч. мужчины - 60 %, женщины – 40 %.

В развитых странах сосредоточено всего 16 % экономически активного населения мира. Основная доля трудовых ресурсов мира приходится на Восточную и Юго-Восточную Азию (35%), Южную Азию (20%) и Тропическую Африку (10%).

Занятость и безработица
Согласно рекомендациям Международной организации труда (МОТ), к безработным относятся лица 15 лет и старше, которые в рассматриваемом периоде не имели работы, занимались поисками её и были готовы приступить к ней. Уровень безработицы определяется как отношение числа безработных к численности экономически активного населения. Уровень безработицы в промышленно развитых странах в 2005 г. составлял: США – 5,5 %, Япония – 4,7 %, Великобритания – 6,2 %, Германия – 10,9 %, Франция – 9,8 %, Италия – 8,7 %, Швеция-5,5 %. В странах с переходной экономикой: в Польше-19 %, России-7,5 %, Украине-7,2%, Казахстане-8,1%, Молдове-7,3%. Самые низкие показатели безработицы в мире имеют новые индустриальные и новые развитые страны: Таиланд (1,4 %), Сингапур (1,9 %), Южная Корея (2,4 %). Это обусловлено как высокими темпами экономического роста, так и существующей там системой пожизненного найма, а также отсутствием системы социального страхования.

Трудовые ресурсы России

В России в настоящее время в состав трудовых ресурсов входят лица в трудоспособном возрасте (женщины от 15 до 54 лет, мужчины от 15 до 59 лет включительно) и работающие лица пенсионного возраста, но в них не включается нетрудоспособное население (инвалиды). Уровень образования трудоспособного населения России остаётся высоким: в настоящее время в основных рабочих возрастах (от 25 до 50 лет) более 50 % имеют высшее, незаконченное высшее и среднее специальное образование. В Российской Федерации экономически активное население в 2005 г. составило 75,2 млн.чел., в 2020 г. прогнозируется на уровне 70,1 млн.чел. из-за снижения деторождаемости и роста смертности населения (так называемый "русский крест" – пересекающиеся кривые рождения и смертности в России).
Мировой рынок труда и международная миграция рабочей силы
Мировой рынок труда формируется экспортом и импортом рабочей силы. При этом всё большее число государств привлекает иностранную рабочую силу или направляет трудовых мигрантов за рубеж. Если в 1970 г. в процессы международного обмена было вовлечено 64 страны, то в конце ХХ столетия – более ста. Различают безвозвратную, временно-постоянную и сезонную миграции. 

Главные центры притяжения международной трудовой миграции – США, Западная Европа, Канада и нефтедобывающие страны Западной Азии. Общее количество мигрирующей рабочей силы оценивается примерно в 20 млн. чел., значительную часть их составляют нелегальные мигранты. Так, в Западной Европе насчитывается не менее 3 млн. нелегальных иммигрантов, в США –           4,5 млн. В Российской Федерации работают 2 млн. легальных иностранных рабочих, из них 60 % - в строительстве, 9 % - в сельском хозяйстве, 7 % - на транспорте.

Проблема "утечки умов"

До распада СССР основными поставщиками кадров высокой квалификации в центры мировой иммиграции (США и Западная Европа) были Индия, Пакистан и Египет. С начала 90-х гг. наметилось усиление оттока таких кадров из России и стран СНГ, Центральной и Восточной Европы. Это обусловлено, с одной стороны, огромной разницей в оплате труда специалистов, с другой – стремлением развитых стран привлечь в свою экономику квалифицированные кадры, с целью экономии средств на их подготовку.

Управление процессом воспроизводства населения

Управление процессом воспроизводства населения осуществляется посредством государственной демографической политики. Демографическая политика – это система административных, экономических, пропагандистских и других мероприятий, с помощью которых государство воздействует на естественное движение населения (прежде всего на рождаемость) в желательном для себя направлении. Направление демографической политики зависит, прежде всего, от демографической ситуации в той или иной стране. В странах с низкой рождаемостью, таких как Франция, Япония, преобладает демографическая политика, направленная на повышение рождаемости и естественного прироста населения. В странах с высокой рождаемостью в последние десятилетия осуществляется демографическая политика, направленная на сокращение рождаемости и естественного прироста населения. 

Индия была одной из первых развивающихся стран, ещё в 1951 г. принявшей национальную программу планирования семьи в качестве официальной государственной политики. Был значительно повышен возраст вступления в брак, пропагандировалась семья из 4 чел. под девизом "нас двое – нам двоих". В результате этих мер рождаемость и естественный прирост населения несколько снизились, но тем не менее ещё почти 1/5 всех новорождённых в мире – это дети, появившиеся на свет в Индии, население которой уже превысило 1 млрд. чел.

В КНР до недавнего времени также проводилась активная политика контроля за рождаемостью под девизом "одна семья – один ребёнок". Пункт о том, что супруги должны осуществлять плановое деторождение, был записан в конституции страны. Был создан комитет по плановому деторождению, на рождение ребёнка нужно было получить разрешение местных властей, был установлен более поздний возраст на вступление в брак. В период учёбы в институте браки, как правило, не разрешались. Новое руководство страны отменило все ограничения по рождаемости. В настоящее время население Китая превысило 1,3 млрд. человек, но государство смогло обеспечить экономические потребности своего населения, что и стало основанием для отмены запрета на рост населения в стране.

Под эгидой ООН состоялся ряд Всемирных конференций по народонаселению: первая из них состоялась в Риме в 1954 г. В 1965 г. состоялась конференция в Белграде, после которой многие страны стали переходить к активной демографической политике, семейному планированию деторождения. В 1974 г. в Бухаресте состоялась 3-я Всемирная конференция ООН по народонаселению, на которой был принят "Всемирный план действий в области народонаселения". Дальнейшее развитие он получил на                            4-й Всемирной конференции в Мехико в 1984 г. В 1989 г. в Амстердаме состоялся международный форум "Народонаселение ХХI века", главная цель которого состояла в том, чтобы добиться в 2000 г. осуществления среднего варианта  прогноза ООН по достижению численности населения мира не более 6,26 млрд. человек, исходя из того, что это должно сказаться и на росте населения в ХХI веке. В 1992 г. мировая политика народонаселения обсуждалась на Конференции ООН по окружающей среде и развитию в Рио-де-Жанейро. Было отмечено, что решение демографических проблем в каждой стране должно стать составной частью её национальной стратегии устойчивого развития. Каждая страна должна определить свои демографические цели и программы, исходя из возможностей жизнеобеспечения растущего населения. В сентябре 1994 г. в Каире состоялась 5-я Всемирная конференция ООН по народонаселению, на которой был принят окончательный текст "Программы действий в области народонаселения", которая должна определять политику народонаселения во всём мире на ближайшие 20 лет. 

Вопросы для самопроверки
1. Дайте определение демографии.

2. Что такое "демографический взрыв" и имеет ли он место в настоящее время?

3. Какая часть населения относится к экономически активному?

4. Назовите формы государственного регулирования миграции.

5. Что такое "утечка умов" и в чём её последствия ?

Тема 12. Финансовые ресурсы мирового хозяйства
Понятие и структура мирового финансового рынка

Финансовые ресурсы мира (мировые финансы) – это совокупность финансовых ресурсов всех стран, международных организаций и международных финансовых центров.

Мировой финансовый рынок представляет собой совокупность финансово-кредитных организаций, которые в качестве посредников распределяют финансовые активы между кредиторами и заёмщиками, продавцами и покупателями финансовых ресурсов.

С функциональной точки зрения финансовый рынок подразделяется на следующие рынки: валютный рынок, мировой рынок деривативов (акций), кредитный рынок и рынок страховых услуг.

Мировой валютный рынок обслуживает мировой рынок при перечислении средств из одной страны в другую с помощью банковского перевода, банковского чека, переводного векселя, аккредитива, международного факторинга и др. Эти расчёты осуществляются с обменом одной валюты на другую. Величина валютного рынка составляет примерно 1,5 трлн. долл. США в день или 400 трлн. долл. в год и постоянно растёт.

Главными действующими лицами на валютном рынке являются коммерческие банки, действующие не только по поручению своих клиентов, но и самостоятельно для изменения структуры своих активов или получения прибыли от спекулятивных операций, что особенно характерно для российских банков после 90-х гг. Центральные банки также участвуют в деятельности валютных рынков, проводя валютные интервенции на национальных валютных рынках для регулирования обменного курса.

По количеству валютных операций на первом месте стоят Лондон (по объёму) и Чикаго. В Российской Федерации основная масса валютных операций происходит на ММВБ – Московской межбанковской валютной бирже.

Мировой кредитный рынок подразделяется на мировой рынок долговых ценных бумаг – векселей и облигаций (частных и государственных) и мировой рынок банковских кредитов.

Примером долговых государственных ценных бумаг являются ГКО Российской Федерации, представляющие собой государственные краткосрочные обязательства (векселя), выпускаемые на срок несколько месяцев под высокий процент для погашения внутреннего государственного долга. С конца 1996 г. на российский рынок ГКО были допущены нерезиденты (иностранные кампании), и вскоре их доля на этом рынке превысила 30 %. Обострение бюджетного кризиса и финансовый кризис в Юго-Восточной Азии привели к тому, что владельцы этих бумаг стали их продавать, и, не справившись с резко возросшими требованиями по погашению ГКО, российские власти в августе 1998 г. прекратили выплаты по ГКО, а затем переоформили их в долгосрочные ценные бумаги.

На мировом рынке ценных бумаг также заметное место занимают государственные ценные бумаги, так называемые бонды и облигации, подобные тем, которые выпустило царское правительство Российской империи во Франции. В настоящее время наиболее надёжными считаются американские ценные бумаги, объём их примерно 18 трлн. долл.

Мировой рынок банковских кредитов – это рынок всевозможных ссуд, займов, кредитов. Заёмщиками на нём выступают компании, банки, а также правительства разных стран (причём не только центральные, но и региональные, и даже муниципальные власти). Кредиторами на этом рынке выступают различные финансово-кредитные организации, преимущественно банки. Величина этого рынка составляет примерно 40 трлн. долл.

Мировой рынок деривативов подразделяется на рынок опционов (ценных бумаг, дающих их обладателю право продать или купить определённые акции); свопы (соглашения об обмене денежными платежами в течение определённого времени), фьючерсы (контракты на будущую поставку, в том числе валюты, по зафиксированной в контракте цене).

В настоящее время мировой рынок финансовых деривативов оценивается исходя из стоимости вращающихся на нем ценных бумаг, примерно в 50 трлн.долл. Основная часть этого рынка приходится на валютные фьючерсы и свопы, преимущественно краткосрочные, хотя есть и долгосрочные.

Мировой рынок страховых услуг представляет собой величину ежегодных страховых платежей. Многие страховые фирмы являются транснациональными, например, российский Ингосстрах со своими зарубежными филиалами в 7 странах дальнего зарубежья, а также представительствами и бюро во многих странах мира. Объём этого рынка оценивается в 2,5 трлн.долл.

Мировые финансовые центры
Современный период характеризуется глобализацией мирового финансового рынка путём концентрации обслуживания его из единых финансовых центров в Нью-Йорке, Чикаго, Лондоне, Женеве, Токио, Гонконге, Бахрейне, а также из оффшорных зон (Панама, Бермудские, Багамские, Каймановы, Антильские острова).

Мировые финансовые кризисы
Современные валютные кризисы во многом обусловлены действием такого процесса, как глобализация.

Глобализация финансовых рынков порождает как позитивные, так и негативные последствия. Позитивные моменты: облегчение доступа к финансовым ресурсам; усиление конкуренции, которая способствует снижению стоимости финансовых услуг; концентрация ресурсов и возможность их быстрого перемещения в долгосрочной перспективе. Негативные – увеличение нестабильности национальных финансовых рынков; утечка национального капитала; увеличение зависимости мировой экономики не от реального сектора экономики, а от функционирования фиктивного (денежно-финансового) капитала, который начинает преобладать над реальной экономикой; ослабевает воздействие национальных правительств на национальные финансы и усиливаются - ТНК и международных спекулянтов.

Несмотря на активную глобализацию мирового финансового рынка, на большинстве национальных рынков сохраняются существенные ограничения для международного движения капиталов и международных валютно-расчётных отношений. Особенно сильные ограничения на национальных рынках существуют для иностранных банков, страховых компаний и других организаций, оказывающих финансовые услуги на кредитном рынке, рынках акций и страховых услуг. Например, в России они не могут иметь более 12 % банковского капитала страны (в настоящее время – 6 %), им запрещено принимать депозиты и обслуживать счета резидентов. Одно из важнейших требований при вступлении во Всемирную торговую организацию (ВТО) – ослабление и в конечном итоге отмена этих ограничений. 

В последние годы усиливается тенденция к тому, чтобы мировая финансовая система регулировалась из единого центра, подобного Международному валютному фонду (МВФ) или новой международной финансовой организации с намного большими правами и ресурсами, чем МВФ.

Этапы формирования мировой валютной системы
Мировая валютная система прошла длительный путь своего формирования, прежде чем приняла современный вид. За всю историю развития мировой валютной системы принципы её функционирования менялись 4 раза, что закреплялось решениями соответствующих международных конференций. На каждом из этих этапов менялось название мировой валютной системы в соответствии с названием города, где проходила конференция.

Первый этап. Первой мировой финансовой системой принято считать золотомонетный стандарт, который был юридически оформлен межгосударственным соглашением на Парижской конференции в 1867 г. (Парижская валютная система). Согласно этой системе каждая национальная валюта имела золотое содержание, в соответствии с которым она свободно обменивалась на другие валюты и золото. Режим – плавающий, т.е. свободно изменяющийся под воздействием спроса и предложения. Эта система просуществовала до 1914 г. С началом первой мировой войны страны-участницы военных действий прекратили размен банкнот на золото, создав толчок для кризиса существующей системы.

Второй этап. Золотодевизный стандарт, принятый на Генуэзской конференции в 1922 г., получил название Генуэзской валютной системы. В соответствии с ним в дополнение к золоту в международном обороте стали использоваться валюты ведущих капиталистических стран ("девизы"), способные свободно конвертироваться в золото. В основном это был английский фунт стерлингов.

С 1919 г. в мировом сообществе стал преобладать режим "управляемого золотого стандарта", при котором Центральные банки стран использовали инструменты монетарной политики во избежание валютных шоков. В разгар депрессии 1929-1933 гг. многие страны отказались от фиксации к золоту и девальвировали свои валюты, перейдя к системам плавающих курсов.

Третий этап. Следующей формой международной валютной системы стала система "долларового стандарта", принятая на Бреттон-Вудской международной конференции в 1944 г. (Бреттон-Вудская валютная система), введена в результате усиления США в послевоенный период. Это было фактическое продолжение золотодевизного стандарта, когда на официально установленных паритетах курсы валют фиксировались к доллару США, который конвертировался в золото по фиксированному курсу (35 долл. за тройскую унцию). 

Сохранилось золотое содержание валют, однако обменивать на золото можно было только американскую валюту (доллары), причём сделать это имели право только центральные банки стран. Роль резервной валюты стал играть в основном американский доллар. Хотя на Бреттон-Вудской конференции в 1944 г. наряду с американским долларом статус резервной валюты получил и английский фунт стерлингов, уже в 50-е годы последний перестал играть роль мировых денег. Изменился также режим валютного курса: в мире перешли к системе фиксированного валютного курса.

Бреттон-Вудская валютная система прекратила своё существование в 1971 г. Крахом её стала первая с 1934 г. девальвация доллара США в конце 1971 г. Но политика США продолжала навязывать хранение долларов и их использование в мировой торговле. В то же время мировое сообщество требовало нового соглашения, которое бы не позволило кризисам в отдельных странах приобрести глобальный характер.

Четвёртый этап. Реформирование мировой финансовой системы выразилось в решениях Ямайской конференции 1976 г. (Ямайская валютная система), на которой золотодевизный стандарт был заменён на стандарт новой счётной единицы - специальные права заимствования (СДР) - это международные активы в виде записей на специальных счетах в МВФ. Необходимость введения СДР была вызвана стремлением стран обеспечить большую стабильность в международных расчётах, максимально уменьшить колебания курсов, если не всех валют, то по крайней мере СДР. Эта денежная единица не существует физически. Стоимость 1 ед. СДР определяется на основе "валютной корзины", в состав которой входят валюты ведущих стран мира. Доля каждой страны и соответственно её валюты в валютной корзине определяется долей её ВНП в общем ВНП всех стран-участниц. Золотое содержание валют было отменено, страны получили право выбора любого режима "плавания" валютного курса.

В соответствии с этой системой США, Англия, Япония имеют свободно колеблющиеся курсы в зависимости от спроса и предложения валюты.

Многие страны осуществили привязку своей валюты к колебаниям курса валют своих основных внешнеэкономических партнёров: 38 стран следуют в колебаниях своих валют за долларом США; 20 стран – привязаны к ЕВРО.

В условиях глобализации мирохозяйственных связей и либерализации внешнеэкономических валютно-финансовых отношений сформировалась относительная гегемония американского доллара в рамках мирового валютного пространства, что послужило причиной возникновения долларизации экономик многих стран мира. 

Долларизация – это проникновение доллара во внутринациональный денежный оборот государства путём использования доллара в качестве денежного средства и средства хранения резидентами своих активов в наличной валюте и в виде валютных вкладов в отечественных банках, а порой и полное вытеснение валют, вплоть до официального признания его национальной денежной единицей (Либерия, Лихтенштейн, Панама, Сан-Марино, Маршалловы острова, Эквадор). Обычно к абсолютной долларизации прибегают страны с малой численностью населения, находящиеся на грани дефолта и коллапса всей национальной экономической системы. Так, например, Эквадор с 10 сентября 2000 г. ввёл американский доллар, отменив хождение национальной валюты сукре, которая была в обращении на протяжении 179 лет, в результате падения ВВП, высокого уровня инфляции, безработицы, обесценения национальной валюты. В России уровень долларизации экономики составляет примерно 19 %. По данным Федерального резервного банка Нью Йорка, в мировом обращении в настоящее время находится в общей сложности 560 млрд. наличных долларов, 70 % из них обращается за пределами США. Россия занимает второе место в мире после самих США по объёму оборота наличных долларов.

Современное состояние мировой экономики подтвердило отсутствие оптимальной валютной системы мирового хозяйства. Долговой кризис 80-х гг., валютно-финансовые кризисы 90-х гг. ХХ в., дестабилизирующая политика МВФ поставили под вопрос дальнейшее функционирование существующей мировой валютно-финансовой системы и сделали очевидной необходимость радикальных преобразований с формированием новых межгосударственных финансовых институтов в XXI в.

Ряд экономистов связывают возможность реформирования международной валютно-финансовой системы путём возврата к "новой Бреттон-Вудской валютной системе", в центре которой опять официально будет находиться американский доллар. Другие считают, что наиболее справедливой была бы система, основанная на обеспеченности национальной валюты природными ресурсами стран. В этих условиях рубль мог бы стать одной из наиболее устойчивых валют мира.

Официальные золотовалютные резервы (ОЗР) – это запасы золота и валюты, сберегаемые государством для будущих расходов. Они хранятся в Центральном банке страны, других финаннсовых учреждениях (Министерство финансов) и в Международном валютном фонде как взнос страны, дающий право на получение кредита от МВФ (взнос, дающий право на получение кредита от МВФ по первому требованию, составляет 70 млрд. долларов).

ОЗР мира на ¾ состоят из иностранных валют. Часть этих резервов хранится без движения, часть вложена в высоколиквидные иностранные государственные ценные бумаги или на депозиты в иностранных банках, что приносит дополнительный доход государству. В Российской Федерации основная часть официальных ЗВР находится в Центральном банке, меньшая часть (монетарное золото) – в Министерстве финансов.

Официальные ЗВР предназначены для обеспечения платёжеспособности страны по её международным финансовым обязательствам. Другая задача ЗВР – воздействие на макроэкономическую ситуацию в своей стране, для чего на внутреннем валютном рынке государство продаёт и покупает иностранную валюту. Такие сделки называются валютными интервенциями и предназначены для изменения рыночного спроса и предложения на национальную и иностранную валюту и поддержания или изменения на этой основе их обменного курса.

Существует общепринятый минимальный официальный ЗВР, равный трёхмесячному объёму импорта товаров и услуг. В Российской Федерации минимальный официальный ЗВР в 90-х гг. колебался в диапазоне 12-24 млрд. долл., т.е равен 2-3-месячной величине российского импорта товаров и услуг. В последние годы ЗВР в России значительно возросли и составили в 2005 г.                       338,9 млрд. долл.

Величина всех ЗВР мира составляет 1,7 трлн.долл. Примерно половина их сосредоточена в развитых странах, прежде всего, в США (более 70 млрд.долл.), Японии (более 225), Германии (более 80). Из развивающихся стран наиболее крупные ЗВР имеют Бразилия (более 50), Мексика (около 25). Крупнейшими ЗВР располагает Китай (1264 млрд.долл.) и Индия (149,5 млрд.долл.). 

Около 30 тыс.т чистого золота составляет такая часть мировых ЗВР, как монетарное золото, т.е. золото в государственных хранилищах. Этот официальный золотой запас в последние десятилетия медленно сокращается, т.к. золото почти вытеснено из международных валютно-расчётных отношений, хотя и остаётся высоколиквидным товаром, который можно быстро обратить в любую валюту. Если в начале века ЗВР мира состояли преимущественно из золота, то сейчас на него приходится незначительная часть официальных ЗВР мира. Наибольший золотой запас имеют США, однако и он уменьшился с 15 тыс.т в 1961 г. до примерно 8 тыс.т в последние годы. Германия, Франция, Швейцария имеют золотой запас 2,5-3,5 тыс. т. В Японии и Китае он намного меньше – всего несколько сотен тонн.

Уменьшился и золотой запас России. Если в 1913 г. он составлял 1338 т, в 1953 г. – 2050 т, в 1985 г. – 719,5 (СССР), то с 90-х гг. и по настоящее время он колеблется вокруг 300 т. 

Основные черты современной денежной системы мирового хозяйства
Денежная система страны – это форма организации денежного обращения, т.е. движения наличных денег и осуществления безналичных расчётов в процессе обращения товаров, оказания услуг, а также осуществления различных платежей в стране.

Основными чертами современной денежной системы развитых стран являются:

1) изъятие золота из внутреннего оборота и разрыв эмиссии денег с золотым обеспечением;
2) осуществление постепенного перехода к кредитным деньгам.

В настоящее время кредитные деньги включают: банкноты и средства безналичного оборота (чеки, векселя, кредитные карточки).

Банкноты выпускаются эмиссионными Центральными банками стран. Они являются главным элементом наличной денежной массы.

Более 80 % денежных расчётов в развитых странах осуществляется в безналичной форме. Главное средство безналичных расчётов – чековый оборот. Чек – письменный приказ владельца текущего депозита в банке, содержащий указание выплатить ту или иную сумму определённому лицу. Банковские чеки также используются самими кредитными учреждениями для межбанковских расчётов. Расширение сферы применения безналичных расчётов также происходит путём использования кредитных карточек – именных денежных документов, дающих их владельцу возможность приобретать товары и услуги без оплаты наличными деньгами.

В США ещё в 1985 г. было завершено создание общенациональной автоматической электронной системы денежных переводов. Такие системы в настоящее время созданы во всех развитых и в большинстве развивающихся стран мира. Это создаёт предпосылки для перехода в перспективе к полностью безналичному обращению и так называемым электронным деньгам.

Общая характеристика валютной системы стран
Валютная система – это совокупность экономических отношений, связанных с функционированием валюты, а также формы их организации, закреплённые юридически в национальных правовых нормах и международных соглашениях.

В структуру валютной системы (национальной, региональной и мировой) входят следующие элементы:

1) собственно валюта;
2) условия её конвертируемости;
3) валютный курс и режим валютного курса;
4) валютная политика;
5) органы регулирования, контроля и управления валютной системой.

Валюта – это денежная единица, используемая для измерения величины стоимости товара. К ней относятся:

1) национальная денежная единица;
2) денежные единицы иностранных государств;
3) резервные валюты – особая категория валют, выполняющих функции общепризнанного международного платежного и резервного средства. Ими могут быть только самые надёжные и устойчивые валюты, например, доллар США, английский фунт стерлингов, евро;
4) платёжные и кредитные документы, выраженные в иностранных денежных единицах – чеки, векселя и т.д.

Условия конвертируемости валюты – это степень свободы её обмена на иностранную валюту.

В этом смысле различают следующие виды валют:

1) свободно конвертируемая валюта (СКВ) – валюта, свободно и неограниченно обмениваемая на другие иностранные валюты (например, доллар США, английский фунт стерлингов и др.);
2) частично конвертируемая валюта (ЧКВ) – валюта стран, в которых применяются валютные ограничения для резидентов и по отдельным видам обменных операций (например, российские рубли);
3) неконвертируемая валюта – это валюта, функционирующая только в пределах одной страны и не обменивающаяся на иностранные валюты.

Валютный курс – это соотношение между двумя валютами или цена одной валюты, выраженная в денежной единице другой страны. Такое соотношение устанавливается либо в законодательном порядке, либо складывается на валютном рынке под влиянием спроса и предложения.

Режим валютного курса – это способ определения стоимости валюты, который применяет государство. Режим валютного курса может быть:

а) фиксированный – допускающий лишь незначительные колебания рыночных курсов валют (в пределах 1 % от установленного МВФ курса);

б) свободно плавающий, т.е. складывающийся под влиянием спроса и предложения на данную валюту на мировом рынке.

Валютная политика – это политика государства, с помощью которой регулируются валютные курсы. Функции её следующие:

1. Дисконтная (учётная) политика – изменение учётной ставки Центрального Банка с целью воздействия на международное движение капиталов, с одной стороны, и динамику внутренних кредитов, денежной массы, цен, совокупного спроса – с другой. Сущность дисконтной политики состоит в том, что Центральный Банк влияет на приток или утечку капиталов.

2. Девизная политика – метод воздействия на курс национальной валюты путём купли-продажи государственными органами иностранной валюты (девизов).

Валютная политика может быть направлена не только на поддержание высокого курса национальной валюты, но и на его занижение с целью повышения конкурентоспособности экспортёров. При этом экспортёр получает в обмен на иностранную валюту больше национальной валюты, что как бы удешевляет себестоимость. Завышенный валютный курс, наоборот, делает выгодным импорт.

Органами регулирования, контроля и управления валютной системы на национальном уровне являются Центральные Банки стран; на межгосударственном (международном) уровне – Международный Валютный Фонд (МВФ), группа Всемирного Банка, включающая в себя, в частности, Международный банк реконструкции и развития (МБРР).

Вопросы для самопроверки

1. Назовите важнейшие составляющие мирового финансового рынка.

2. Перечислите основные этапы формирования мировой валютной системы.

3. В чём проявляется долларизация экономики и каковы её основные последствия для национальных экономик ?

4. Назовите основные черты современной денежной системы мирового хозяйства.

5. Назовите основные органы регулирования валютной системы на национальном и международном уровнях.

Тема 13. Транснациональные корпорации в мировом хозяйстве

Сущность, структура и виды транснациональных корпораций

Транснациональные корпорации (ТНК) представляют собой национальные тресты и концерны, имеющие многочисленные зарубежные отделения и филиалы, что делает их, по существу, международными компаниями. ТНК получили широкое распространение после второй мировой войны. Особенно характерно развитие ТНК для мировой экономики конца ХХ века, хотя первые ТНК появились на рубеже XIX(XX вв. В ходе исторического развития критерии отнесения к категории ТНК существенно менялись. По классификации ООН к ТНК относились компании с годовым оборотом более 100 млн.долл. при наличии филиалов не менее чем в 6 странах. В последние годы в рамках ООН выработано универсальное определение ТНК. Оно относится ко всем предприятиям, действующим за пределами национальных границ, независимо от того, находятся они в частном, государственном или смешанном владении.

При выяснении транснациональности фирмы часто используют следующие критерии: размер продаж, реализуемых на зарубежных предприятиях (как правило, больше 50 %) и размер зарубежных активов (как правило, выше 50 %). Так, например, американская компания "Кока-Кола" получает большую часть своих доходов от операций в Азиатско-Тихоокеанском регионе и в Западной Европе. Около 70 % прибылей "Дженерал Моторс" извлекает за счёт деловой активности за пределами США.

Основные черты современных ТНК
1. Организационная структура включает в себя: головную компанию (одну или несколько) и филиалы, отделения, дочерние предприятия за пределами страны.

2. Система международного производства, основанная на размещении производственных единиц во многих странах.

3. Активное участие в процессах международного разделения труда.

4. Относительная независимость движения капитала ТНК от процессов, происходящих в национальных границах.

5. Участие в регулировании мирохозяйственных отношений.

Место и роль ТНК в мировой экономике
В мире в настоящее время действуют около 40 тыс. ТНК, имеющих около 180 филиалов в 150 странах. ТНК, и прежде всего американские, контролируют многие отрасли производства и сферы экономики как в масштабе отдельных стран, так и мирового хозяйства. На долю ТНК приходится свыше 1/3 мирового промышленного производства, свыше ½ внешней торговли, около 80 % патентов на новую технику и технологию. При этом ¾ продукции промышленно развитых стран производится примерно 2 тыс. крупнейших ТНК. К началу XXI в. в мировом хозяйстве установилось господство 500 крупнейших ТНК, которые контролируют 70 % всех заграничных инвестиций и реализуют 80 % всего производства электроники и химии, 95 % фармацевтики, 76 % продукции машиностроения. 300 ТНК распоряжаются 75 % валового продукта мира. Среди 20 ведущих ТНК мира 12 – американских, 6 – японских, по одной – в Германии и Великобритании. Среди 500 крупнейших ТНК лидерство также принадлежит США.

Этапы развития ТНК

Первый этап (начало ХХ в.): первое поколение ТНК – колониально-сырьевые. Они действовали в географических границах существовавших колониальных империй. Характерной чертой этого периода была преобладающая роль Англии как главного банкира капиталистического мира. Вплоть до 1900 г. на неё приходилось до 75 % мирового вывоза капитала. После 1900 г. роль Англии начинает постепенно уменьшаться, но и в 1913 г. она ещё занимает ведущие позиции, и на неё приходится более 40 % общей суммы долгосрочных иностранных вложений.

Второй этап (20-30-е годы ХХ в.): второе поколение ТНК – преимущественно военные ТНК (производство вооружений, амуниции). Их развитие связано с резким ростом государственных расходов на военные цели в связи с предполагаемой второй мировой войной. Военное производство в тот период было наиболее прибыльной сферой приложения капитала.

Третий этап (60-е годы ХХ в.): третье поколение ТНК – транснациональные компании интегрирующего типа, международные компании, возникшие в результате новой расстановки сил на международной арене, и распада колониальной системы. Их характерные черты:

а) изменение масштабов и условий экспансии монополистического капитала;

б) улучшенная материально-техническая база, стремление воспользоваться плодами НТР в целях укрепления своей конкурентоспособности и захвата новых рынков, что позволило ТНК создать единый всемирный рынок не только по сырьевым товарам, но и по промышленным изделиям.

Четвёртый этап (с конца 80-х гг.): четвёртое поколение ТНК - глобальные корпорации (ГК). Их отличительная особенность состоит в том, что автономные центры ТНК, находящиеся в различных странах и регионах, работают в рамках единой планетарной стратегии. Эти ТНК до сих пор находятся в стадии формирования. Их деятельность направлена на завоевание уже не отдельных сегментов мирового рынка, а на захват ключевых позиций в создании производства и реализации мировой продукции. Отличительной чертой ГК является их глобальная стратегия управления, предусматривающая соединение национального и зарубежных комплексов, где автономные центры, находящиеся в разных странах и регионах, работают в рамках единой планетарной стратегии.

Современные тенденции развития ТНК

1. Возрастание финансовых компаний в структуре ТНК.

2. Широкая практика взаимных слияний и поглощений. Например, слияние компании "Боинг" и "Макконел Дуглас", при котором под контроль "Боинга" перешли ¾ мирового рынка коммерческого авиастроения, а оборот составил порядка 50 млрд. долл. США. 

3. Переход от конкуренции к взаимным альянсам и компромиссам.

4. Выпуск несколькими ТНК совместных изделий. Например, в сфере компьютеров и их программного обеспечения американские конкурирующие фирмы и германский концерн "Сименс" создали альянс "Версит", в рамках которого производится совместимая друг с другом продукция. Для проведения НИОКР объединились финансовые ресурсы и интеллектуальный потенциал ТНК. 

Доля ТНК в мировом ВВП с 1982 г. по 1995 г. увеличилась с 24% до 30%. Несмотря на общее замедление темпов экономического роста в мире, приращение капитала "клуба 500" составило примерно 15 % в год, рост доходов – 11 %. Причины столь эффективной деятельности ТНК в мировой экономике:

1) маневрирование ресурсами в глобальном масштабе всемирного хозяйства;

2) целенаправленное внедрение достижений НТП;

3) широкое развитие внутри- и межфирменной кооперации, позволяющей добиваться значительной экономии на издержках;

4) завоевание новых рынков;

5) совместное проведение НИОКР и внедрение их результатов в производство;

6) ослабление государственного регулирования экономики;

7) либерализационная политика большинства стран мира;

8) наднациональное регулирование мировой экономики в рамках Всемирной торговой организации (ВТО) – документы Уругвайского форума ГАТТ (ВТО) иногда называют кодексом деятельности ТНК.

Вопросы для самопроверки

1. Какие компании относятся к транснациональным?

2. Назовите основные этапы развития ТНК в мире.

3. В чём особенности современных ТНК?

4. Перечислите основные тенденции развития ТНК.

5. Назовите причины эффективности деятельности ТНК.

Тема 14. Свободные экономические зоны
Типы и формы СЭЗ

Свободные экономические зоны (СЭЗ) – это зоны, в которых действует особый экономический и правовой режим по сравнению с остальной территорией страны. Обычно главная цель, которую преследует их создание, состоит в привлечении иностранных инвестиций и создании условий для интенсивного развития данной территории. Для этого в них устанавливается более либеральный экономический режим, который выражается в таких формах, как льготное налогообложение, освобождение от таможенных пошлин, введение особых условий найма и увольнения рабочей силы и т.д.

В настоящее время в мире насчитывается около 400 свободных зон торгово-складского типа (свободных таможенных зон) и более 300 свободных зон производственного типа (зон экспортного производства). Наибольшее число свободных таможенных зон действует в индустриально развитых странах: в Европе насчитывается около 130 таких зон, в США – более 180. Зоны экспортного производства получили наибольшее распространение в развивающихся странах.

Объёмы затрат на создание и развитие различных типов СЭЗ неодинаковы. Более сложными и крупными и, как следствие, более дорогими объектами, являются зоны производственного типа. Комплексное обустройство 1 кв.км зон экспортного производства (при обычных масштабах зоны не более 3 кв.км) в различных странах мира обходится в сумму от 25 до 50 млн.долл. США. Основные расходы, особенно на начальном этапе создания зон экспортного производства и свободных таможенных зон производственного типа, финансируются за счёт государственного и местного бюджетов. Срок окупаемости затрат на создание зоны составляет от 5 до 7 лет. Значительно дешевле (в среднем в 2-3 раза) обходится создание свободной таможенной зоны торгового типа, меньше и срок окупаемости затрат. Расходы на создание одной такой зоны могут составить от 5 до 22 млн. долл. в зависимости от размера зоны.

Свободные экономические зоны Китая

В странах с закрытой экономической системой, к которой принадлежит Китай, СЭЗ являются существенным элементом не только внешнеэкономической, но и всей хозяйственной системы страны. В Китае они начали создаваться с начала 80-х годов. За годы своего существования СЭЗ развивались весьма динамично, как правило, более быстрыми, чем в среднем вся страна, темпами. При незначительном по масштабам Китая населении (0,2 %), на СЭЗ приходится 3,5 % ВВП страны, 6,5 % внешней торговли, реально привлечённые инвестиции достигли 20 % от общего их объёма во всей стране. Все СЭЗ Китая расположены в благоприятных климатических условиях, имеют выход к морю. Однако СЭЗ достигли валютной самостоятельности лишь через 10 лет их деятельности. СЭЗ сыграли большую роль во внешнеэкономических связях Китая для получения мирового опыта, технологий и подготовки кадров.

Свободные экономические зоны России
СЭЗ на территории СССР (в том числе и России) начали создаваться ещё в конце 80-х гг. в соответствии с постановлениями ЦК КПСС и Совета Министров СССР. В начале перестройки СЭЗ, такие как "Находка", "Сахалин", "Выборг" стали своеобразным испытательным полигоном для отработки новых элементов хозяйствования и рыночных отношений, прежде всего, в области либерализации внешнеэкономических связей.

Вместе с тем, создание СЭЗ в России не оправдало возлагавшихся на них надежд, цели, которые ставились при их создании (увеличение экспортного производства, увеличение поступлений в федеральный и местные бюджеты), не были достигнуты. Предоставленные зонам льготы использовались главным образом для перекачки сырьевых ресурсов и валюты за границу. По экспертным оценкам, объём вывоза товарно-материальных ценностей и денежных ресурсов из России через СЭЗ увеличился в 5-7 раз, доходы бюджетов не увеличились, а в ряде случаев и снизились. Так, после открытия СЭЗ в Ингушетии сильно пострадали бюджеты соседних областей, недополучивших значительные суммы в результате перерегистрации основных предприятий-налогоплательщиков в СЭЗ. При этом уровень преступности в некоторых зонах вырос в десятки раз и значительно превысил среднероссийские показатели. 

Принятыми в 1992-1994 гг. законодательными актами Российской Федерации по вопросам налогообложения, таможенного и валютного регулирования ранее предоставленные отдельным зонам льготы были отменены. Причины неудач в деятельности СЭЗ в России:

1. Льготный хозяйственно-правовой режим был предоставлен огромным территориям, целым краям и областям, превосходящим по размерам отдельные европейские государства. Учреждение зон в масштабах краёв и областей сделало невозможным реализацию в них льготных таможенного, налогового и валютного режимов, т.к. это привело бы к огромным экономическим потерям для государства и к разрушению единого экономического пространства страны.

2. При создании СЭЗ в России недостаточно учитывались такие факторы, определяющие возможность развития СЭЗ, как выгодное экономико-географическое положение, наличие в регионе необходимой производственной и деловой инфраструктуры.

3. Не были сделаны необходимые стартовые капиталовложения в развитие СЭЗ. Считалось, что достаточно объявить регион свободной экономической зоной и ввести там ряд налоговых и других льгот, как туда устремится иностранный капитал, с помощью которого можно будет решать наиболее острые социальные, экономические и даже экологические проблемы. Мировой опыт показывает, что СЭЗ, прежде чем давать отдачу, требуют значительных первоначальных капитальных вложений в их обустройство – 25-50 млн. долл. на 1 кв. км зоны (в КНР – до 70 млн. долл./кв.км). Иностранные инвесторы, как правило, избегают финансировать такие первоначальные вложения, и их приходится делать государству.

В последние годы в Российской Федерации создан ряд особых экономическх зон научно-внедренческого характера.

Оффшорные зоны – это территории, где действуют налоговые, валютные и другие льготы для нерезидентов, базирующих свои счета и фирмы на этих территориях, но осуществляющих хозяйственные операции исключительно с другими странами. Это преимущественно островные государства (некоторые из них уже превратились в региональные финансовые центры), страны, расположенные рядом с мировыми финансовыми центрами (Лихтенштейн, Ирландия, Норманские острова и др., особенно в бассейне Карибского моря) или некоторые территории стран - важных участников мирового финансового рынка (так, например, отдельные штаты США и кантоны Швейцарии). По оценке, в оффшорных центрах размещено около 5 трлн. долл., значительная часть – российского происхождения. Точные оценки размеров невозможны из-за режима конфиденциальности, предоставляемого инвесторам наряду с другими льготами.

Вопросы для самопроверки
1. Какие типы СЭЗ вы знаете?

2. Назовите основные экономические льготы СЭЗ.

3. В чём причины эффективности СЭЗ Китая?

4. В чём причины неудач СЭЗ России?

5. Назовите основные оффшорные зоны мира.

Тема 15. Глобальные проблемы мировой экономики

Сущность глобальных экономических проблем

Под глобальными проблемами понимают систему общечеловеческих проблем, концентрирующих фундаментальные противоречия современной цивилизации, затрагивающих жизненные интересы отдельного человека, социальной группы, государства и региона, а также человечества в целом, угрожающих выживанию современной цивилизации. Глобальные проблемы порождены противоречиями общественного развития, резко возросшими масштабами воздействия деятельности человека на окружающий мир, неравномерностью социально-экономического и научно-технического развития стран и регионов. Решение глобальных проблем вызывает необходимость планетарного сотрудничества стран, народов и государств вне зависимости от их политических, идеологических, социокультурных различий. 

Многие глобальные проблемы регулируются соответствующими международными конвенциями. 

Нищета и неравенство

За последние 30 лет процентная доля людей, живущих в условиях абсолютной бедности, уменьшилась почти вдвое. Вместе с тем, во времена невиданного ранее во многих странах изобилия 3 млрд. человек – почти половина населения планеты – живёт менее чем на 2 долл. в день. Из них                1,3 млрд. человек живут в крайней нищете – менее чем на 1 долл. в день. Число бедных каждый год увеличивается. При ежегодном приросте населения мира на 80 млн. человек в XXI веке жить на 2 долл. в день, как сегодня, будут уже не             3 млрд., а 5 млрд. человек. 

Глобальная проблема бедности напрямую связана с уровнем экономического развития стран мира. Средний доход в 20 наиболее богатых стран в 37 раз превышает средние доходы в 20 беднейших, и за последние                40 лет этот разрыв удвоился. В настоящее время 56 процентов всеобщего потребления приходится на всего 15% населения мира, принадлежащие к жителям стран с высоким уровнем доходов, а на самые бедные 40%, живущие в странах с низким уровнем населения, приходится всего 11% потребления. Доходы беднейших 10% населения мира составляют всего 1,6% от доходов самых богатых 10%, а доход 1% самых богатых людей мира равен суммарному доходу 57% самых бедных. Более того, основываясь на последних данных, можно сделать вывод, что разрыв между доходами населения в развитых и развивающихся странах мира увеличивается.

Демографическая проблема

В 2005 году численность населения в мире превысило 6,5 млрд. человек, тогда как в 1950 году она составляла 2,5 млрд., а в 1980 году –                                    4,4 млрд. человек. Согласно прогнозам, в 2025 году этот показатель достигнет        8 млрд. человек, в 2050 году – 9,3 млрд. и в конечном итоге стабилизируется на уровне 10,5-11 млрд. человек. Максимальный показатель годового прироста численности населения в мире в размере 2 процентов был достигнут в 1965 г., после чего он снизился до 1,3% в 2000 году. Согласно прогнозам, примерно к 2020 году он сократится до 1%, а к 2050 году – до 0,5%.

Основным предметом озабоченности в некоторых странах Европы и в Японии является быстрый процесс старения населения, обусловленный низким уровнем рождаемости, а также воздействие этой проблемы на систему пенсионного обеспечения, сферу здравоохранения и другие социальные услуги. В результате снижения уровня рождаемости численность населения в развитых странах, согласно прогнозам, достигнет максимального уровня примерно к 2025 г., после чего будет уменьшаться, так что после 2025 г., как ожидается, прирост численности населения в мире будет происходить за счёт увеличения численности населения развивающихся стран. В России демографическая проблема имеет катастрофические последствия, так как ежегодно население страны сокращается примерно на 1 млн. человек.

Продовольственная проблема - одна из острейших в мире глобальных проблем. Во многом она связана с быстрыми темпами прироста населения Земли при стабилизации площадей обрабатываемых земель и практическом исчерпании ресурса интенсификации сельскохозяйственного производства. Согласно имеющимся прогнозам, в ближайшие 30 лет число жителей Земли возрастёт на 3 млрд. человек и составит около 9 млрд. человек (в 2002 году - 6,25 млрд. человек). Это потребует увеличения мирового производства продовольствия как минимум на 75%. Поэтому, если не принять серьёзных мер уже сегодня, то положение с обеспечением продовольствием может стать критическим. Уже сейчас практически каждый пятый житель Земли страдает от голода и недоедания, из них 200 млн. детей. Ежегодно от голода на земном шаре умирает 20-30 млн. человек. 

Зона голода и недоедания сейчас охватывает в основном страны, расположенные по обе стороны от экватора. Это почти вся Африка к югу от Сахары, Западная, Южная и Юго-Восточная Азия, Карибский бассейн, основная часть Южной Америки (кроме Аргентины, Уругвая и юго-востока Бразилии).

Из примерно 815 млн. человек в мире, страдающих от недостаточного питания, примерно 777 миллионов живут в развивающихся регионах мира, 27 миллионов – в странах с переходной экономикой, а 11 миллионов – в промышленно развитых странах. Хотя наибольшее число голодных людей живёт в Южной Азии, их число сокращается. В Африке с проблемой недостаточного питания сталкивается примерно одна треть населения, и число таких людей увеличивается.

Многие специалисты считают, что вопреки регионально существующему голоду и недоеданию, производство пищевых продуктов в мире может быть достаточным для жизни 15 млрд. человек и более. Мировая экономика, по их мнению, располагает сельскохозяйственными ресурсами и технологиями для того, чтобы прокормить в несколько раз больше людей, чем проживает на Земле в настоящее время. Суть продовольственной проблемы, по их мнению, состоит не в том, что в мире в целом не хватает продовольствия, а в том, что многие страны, испытывающие недостаток продовольствия, не имеют достаточно средств для его закупки в других странах, имеющих избыток продовольствия (США, Канада, Западная Европа). Вторая причина состоит в отсутствии возможностей для интенсификации своего сельского хозяйства, а также из-за отсутствия необходимых ресурсов для этих целей. Для повышения урожайности эти страны должны приобщиться к научно-техническим достижениям в области сельского хозяйства. 

Исчерпание минеральных сырьевых ресурсов

За последние 35 лет использовано 80-85 % нефти и газа к общему объёму их добычи за весь исторический период. Объём использования других видов минерального сырья за эти годы возрос в 3-5 раз. Развитые страны ("золотой миллиард"), в которых проживает 16% населения мира, добывают в стоимостном выражении около 35% и потребляют более половины (52%) добываемого в мире минерального сырья. Согласно прогнозу Международного энергетического агентства, к 2010 г. потребление первичных энергоносителей в мире увеличится на 47-66 %, а суммарная доля нефти, газа и угля в энергетике составит около 90 %. Расчётная продолжительность использования мировых запасов угля составляет 160-620 лет, нефти – 25-90 лет, природного газа –                40-130 лет, урана (реакторы на лёгкой воде) – 30-80 лет. В перспективе необходима постепенная замена исчерпаемых энергетических источников на неисчерпаемые (энергия ветра, солнца и т.п.).

Дефицит водных ресурсов

Согласно оценкам, одна треть стран, расположенных в водонедостаточных регионах мира, столкнётся в XXI веке с серьёзной нехваткой воды. К 2025 г. около двух третей населения планеты может жить в странах со средней или острой нехваткой водных ресурсов. Сегодня по меньшей мере 1,1 млрд. человек, или 18 % населения мира, по-прежнему не имеют доступа к безопасной питьевой воде. Установление баланса между растущим спросом на воду для самых разных целей – важнейшая задача, стоящая перед многими регионами мира.
Глобальные экологические проблемы

Научно-техническая революция, быстрое развитие производительных сил в двадцатом столетии привели к коренному изменению характера взаимодействия природы и общества. Одним из первых, кто осознал эту новую реальность, был выдающийся ученый нашего времени, наш соотечественник Владимир Иванович Вернадский. Еще в начале ХХ века он предсказывал неизбежные последствия стремительного возрастания степени воздействия человека на окружающую среду. В.И.Вернадский указывал, что рано или поздно наступит время, когда для дальнейшего бесконфликтного существования человека как части биосферы станет необходимым разумное направляющее воздействие на нее со стороны человеческого разума. Это утверждение В.И.Вернадского стало теоретической базой его учения о ноосфере, под которой понимается среда обитания человека, управляемая научным разумом. Переход биосферы в ноосферу – качественно новый этап в развитии человеческого общества, необходимое условие сохранения нынешней цивилизации и перехода к более высокой ступени ее развития.
К концу 60-х годов ХХ столетия стало очевидно, что в отношениях общества и природы возникло понимание проблем, несущих глобальную угрозу человечеству вследствие необратимых изменений в биосфере планеты.

Уже появились первые признаки ее приближения, проявляющиеся в ряде изменений глобального характера, таких как истощение озонового слоя Земли с возрастанием негативного воздействия на живые организмы жесткого ультрафиолетового излучения; возрастание в атмосфере концентрации углекислого газа и других газов, ведущее к угрозе глобального потепления климата; быстрая деградация земель, служащих основной базой продуктов питания; значительное сокращение биоразнообразия на планете и др.

Во второй половине ХХ века человечество вплотную подошло к осознанию важности проблем взаимодействия природы и общества в их глобальном измерении. Мировая экономика пришла в состояние крайней неустойчивости в результате быстрого истощения ресурсов планеты, разрушительного воздействия технического  прогресса на среду обитания. 

Концепция ноосферы из абстрактной социальной утопии стала превращаться в стратегическую и практическую реальность современного мира. Это нашло отражение в решениях Стокгольмской конференции ООН 1972 года, а также Конференции ООН в Рио-де-Жанейро в июне 1992 года, которая провозгласила концепцию устойчивого развития (Sustainable Development) в качестве основы новой парадигмы будущего развития нашей цивилизации и приняла программу действий при вхождении в ХХI век ("Повестка дня на ХХI век"), одобренную руководителями 179 государств, присутствовавших на Конференции.

Предлагается несколько критериев устойчивого развития на длительную перспективу, среди которых можно выделить следующие:

1) для возобновимых природных ресурсов (земля, лес и т.д.) их количество или возможность производства биомассы должны, по крайней мере, не уменьшаться с течением времени (как минимум, должен обеспечиваться режим их простого воспроизводства);

2) для невозобновляемых природных ресурсов (в частности, полезных ископаемых) необходимо максимально возможное замедление темпов исчерпания их запасов с перспективой замены их в будущем на другие, нелимитируемые виды ресурсов: например, частичная замена нефти, газа, угля на альтернативные источники энергии – солнца, ветра и др.;

3) для отходов должна быть предусмотрена минимизация их количества на основе внедрения малоотходных и ресурсосберегающих технологий;

4) загрязнение окружающей среды должно быть ограничено социально и экономически приемлемым уровнем, и ситуация в перспективе не должна быть хуже, чем сегодня.

В августе-сентябре 2002 г. состоялся Всемирный саммит глав государств в рамках ООН и Глобальный форум гражданского общества по устойчивому развитию в Йоханнесбурге (ЮАР), на которых проведен глубокий анализ состояния дел в этой области за 10 лет, прошедших после Конференции в Рио-де-Жанейро, поставлены задачи по выработке эффективных международных экономических механизмов реализации концепции устойчивого развития.

Вопросы для самопроверки

1. Какие глобальные проблемы встали перед человечеством в ХХ веке?

2. Какой отечественный учёный создал учение о ноосфере?

3. Назовите основные критерии устойчивого (ноосферного) развития.

4. На каких глобальных форумах рассматривались вопросы устойчивого развития?

Тема 16. Европейский Союз

Образование Европейского Союза
Европейский союз – наиболее совершенная и динамично развивающаяся группировка мира, насчитывающая 27 государств. В своей эволюции ЕС прошёл все этапы интеграции: зону свободной торговли, таможенный союз, экономический союз ("Общий рынок") и находится сейчас на этапе, который означает экономический, валютный и политический союз. У истоков ЕС стояла отраслевая интеграционная группировка, созданная в 1952 г.,  - Европейское объединение угля и стали, 6 стран, входившие в это объединение, подписали в 1957 г. Римский договор об образовании Европейского экономического сообщества. Учредителями были 6 государств: ФРГ, Франция, Италия, Бельгия, Голландия и Люксембург. В 1973 г. к ним присоединились Великобритания, Дания, Ирландия, в 1981 г. – Греция, в 1986 г. – Испания и Португалия, в               1995 г. – Австрия, Швеция, Финляндия, в 2004 г. – Польша, Венгрия, Чехия, Словакия, Словения, Латвия, Литва, Эстония, Кипр, Мальта, в 2007 г. – Болгария и Румыния. Всего сейчас в ЕС 27 государств. Подали заявки на вступление в ЕС Украина, Македония, Турция, но на ближайшие 10 лет введен мораторий на принятие в ЕС новых членов.

Европейская валютная система

Развитие и углубление интеграционного процесса в Европе поставило перед государствами ЕС задачу совершенствования валютно-финансового механизма. В результате переговоров между странами региона была создана ЕВС – региональная валютная система, основанная на использовании комллективной валюты при взаимных расчётах стран ЕС. На первом этапе была создана специальная условно расчётная денежная единица ЭКЮ, которая в течение 20 лет включительно до 1999 г. оставалась основной составляющей ЕВС. Курс определялся на основе валют ведущих стран Западной Европы и зависел от доли каждой страны в ВНП и в экспорте всего ЕС. Самой весомой составляющей была немецкая марка – 30,4 %.

В 1991 г. с целью дальнейшей интеграции стран и урегулирования европейских валютных проблем был подписан Маастрихтский договор (город на юге Нидерландов), который вступил в силу в 1993 г. Договор включает                  3 принципиальных момента:

1) введение с 1993 г. единого гражданства ЕС, существующего параллельно с национальным гражданством стран-членов ЕС;

2) формирование политического союза, предполагающего проведение единой внешней политики, сближение юридических систем, повышение роли европейского парламента;

3) формирование экономического и валютного союза (ЭВС), основой которого стала единая валюта – ЕВРО. С 1 января 1999 г. ЕВРО приобрела статус официальной безналичной денежной единицы                  11 стран, с 1 января 2002 г., как и предполагалось, ЕВРО стала наличной валютой 12 стран Западной Европы, а с 1 марта 2002 г. после обмена старых денежных знаков на новые – единственной валютой своей зоны. В 2002 г. она вытеснила из обращения национальные валюты стран-участниц ЭВС. 

В отличие от ЭКЮ, ЕВРО является не просто расчётной единицей на счетах банков, но и полноценной денежной единицей в форме банкнот и монет. Движение ЕВРО регулирует созданный в 1998 г. Европейский Центральный банк.

Не все страны ЕС вошли в ЭВС. Из 15 государств ЕС только 12 выполнили необходимые для этого требования (дефицит бюджета не более 3 % ВВП, государственный долг не более 60 % ВВП, допустимый уровень инфляции не более чем на 1,5 пункта выше среднего уровня этого показателя  по 3 странам с наиболее стабильными ценами (2,7 %), процент ставки по долгосрочному кредиту не более 2 пунктов сверх среднего уровня по 3 странам с наиболее стабильными ценами (7,8 %). По пропускным критериям участницами зоны ЕВРО стали 11 государств. Не присоединились 4 государства-члена ЕС: Дания, Швеция и Великобритания и Греция. В 2001 г. Греция также была принята в зону ЕВРО. Великобритания и Швеция, хотя и укладывались в указанные критерии, однако не высказывали желания войти в зону ЕВРО в составе первых её участников. После референдума 2003 г. Швеция также вошла в зону ЕВРО. В Дании на референдуме в сентябре 2000 г. более половины датчан отказались от присоединения к ЕВС и соответственно к переходу на ЕВРО. Великобритания также исходит из намерения пока сохранить свою национальную валюту. Эти государства, возможно, перейдут на ЕВРО, но позже, как и страны Балтии.

С самого начала ЕВРО формировалась как одна из мировых валют, как средство защиты интересов европейских государств в конкуренции с долларом США и японской иеной.

В Европе по сравнению с США безработица в 2 с лишним раза выше                     (9-10% против 4% в США). В Германии средние затраты работодателей на рабочую силу в 2 раза выше, чем в США, расходы на социальное страхование в них составляют почти 43 % общей суммы.  Рабочая неделя в Европе короче, социальные выплаты значительно больше, чем в США при равноценном качестве товаров. Это ведёт к утечке инвестиций из Европы в США. В 1999 г. утечка капитала из Европы в США составила 70 млрд. долл, в 2000 г. – уже               200 млрд. долл.

Вопросы для самопроверки

1. Перечислите основные этапы эволюции ЕС.

2. Какое место в мировой экономике занимает ЕС?

3. Перечислите основные положения Маастрихтского договора.

4. За счёт каких стран будет происходить расширение ЕС?

5. Назовите основные проблемы "ЕВРО".

Тема 17. Особенности экономики развитых стран
Общие черты экономик развитых стран
Позиция экономически развитых стран в мировом хозяйстве определяется следующим:

а) наличием у них высокоразвитого информационно-индустриального и научно-инвестиционного комплексов;

б) свободным капиталом;

в) их контролем над большей частью глобальной инфраструктуры мирового хозяйства, включая услуги, транспорт и т.п.

Исходя из роли отдельных элементов хозяйственного механизма, можно выделить следующие модели экономики развитых стран:

1) либеральная модель (США, Канада, Великобритания); 

2) корпоративистская модель регулирования рынка, в которой отмечается сильное государственное участие (Швеция, Австрия, Япония, Южная Корея);

3) социально-рыночная модель, в которой совмещаются большая экономическая активность государства с широкими обязательствами в обеспечении благосостояния (Германия, Франция).

Современные тенденции социально-экономического развития

В 50-60-е гг. выработка основных направлений экономической политики развитых стран опиралась на теорию Дж. Кейнса, в которой важная контролирующая и направляющая роль принадлежит государству. Многие страны в этих целях использовали институт экономического планирования. Успехи СССР, достигнутые на основе пятилетних планов, также оказали определённое влияние на западные страны.

В середине 70-х гг. развитые страны столкнулись с острым структурным кризисом в мировом хозяйстве, перед лицом которого сложившиеся в 50-60-е гг. меры национального регулирования оказались бессильны.

Экономические трудности 80-х гг. поставили под сомнение правильность системы государственного регулирования рыночной экономики на основе кейнсианской модели, которая была заменена консервативным вариантом государственного регулирования. На практике такая политика осуществлялась в годы правления республиканской администрации президента Р.Рейгана (1981-1988 гг.) и получила название "рейганомики". 

"Рейганомика" явилась лишь одним из вариантов неоконсервативной политики, которая на протяжении 80-х - начала 90-х годов применялась во всех развитых странах.

Одной из примечательных черт в перестройке экономической политики 80-90-х гг. явилась приватизация государственной собственности и резкое ограничение роли государства в экономике. Наибольших масштабов эти процессы достигли в Великобритании во время правления М.Тэтчер. Во всех индустриально развитых странах доля государственных предприятий в производстве ВВП сократилась с 9%  в 1982 г. до 5%  в 1998 г.

Экономика США

В 80-е годы США стокнулись с проблемой бюджетного дефицита и дефицита внешнеторгового баланса. Программа оздоровления, выдвинутая рейгановской администрацией в 1980 г., включала в себя следующие основные положения:

1) сокращение налогов на корпорации (с 46% до 34%) и личных подоходных налогов (с 50% до 28%), освобождение 6 млн. граждан с низкими доходами от уплаты федеральных налогов;

2) ограничение роста правительственных расходов за счёт сокращения социальных программ;

3) дерегулирование предпринимательской деятельности;

4) проведение жёсткой денежно-кредитной политики, направленной на преодоление инфляции;
5) установление высокой учётной процентной ставки по банковскому кредиту для стимулирования притока иностранных инвестиций.

В 1983 г. в США начался 7-летний экономический подъём, который проходил в условиях глубокой структурной перестройки экономики, связанной с новым этапом НТР. Реальные инвестиции в технику обработки информации (ЭВМ, оборудование связи) возрастали ежегодно в среднем на 13 %. В итоге был достинут значительный экономический подъём: реальный объём ВНП с 1979 г. по 1989 г. увеличился на 28 %, объём личного потребления в 1989 г. на треть превысил 1979 г., в основном за счёт увеличения занятости. Было создано более 17 млн. рабочих мест, главным образом в сфере услуг. Уровень безработицы составил 5 % и находился на самом низком уровне после 1973 г.

Главными факторами экономического подъёма 1983-1989 гг. стали:

1) завершение структурной перестройки экономики, что создало условия для ускорения обновления и расширения производства;

2) устойчивый объём реального потребительского спроса;

3) привлечение в американскую экономику огромных финансовых ресурсов других стран.

Вместе с тем, в 80-е годы проявились и негативные тенденции в экономическом развитии США. В конце 80-х гг. США столкнулись с проблемой бюджетного дефицита и дефицита внешнеторгового баланса. В результате "рейганомики" дефицит государственного бюджета США составил 152 млрд. долл. В начале 90-х гг. дефицит государственного бюджета составил уже 290 млрд. долл., государственный долг составил около 4 трлн. долл., что превратило США из страны-кредитора в крупнейшего должника в мире. После самого длительного подъёма экономика США вступила в период резкого замедления темпов роста. За 1989-1992 гг. средний прирост реального объёма ВВП составил всего 1 %.

В связи с этим главной задачей демократической администрации Клинтона, пришедшей к власти в 1992 г., стало оздоровление экономики путём стимулирования инвестиционного процесса.

Центральным пунктом программы Клинтона было сокращение бюджетного дефицита как необходимого условия долгосрочного экономического роста.

В 1993-1995 гг. темпы экономического роста составили около 4% в год, реальный экспорт рос на 8-9 % в год, создано более 10 млн. новых рабочих мест, достигнут низкий уровень инфляции и безработицы, сокращён бюджетный дефицит, обеспечен рост ВВП – основные достижения администрации Клинтона. Было продолжено реформирование системы социального обеспечения, главным направлением которого осталось дальнейшее освобождение федерального правительства от прямого финансирования социальных программ и возложение этой задачи на администрации штатов.

Уровень безработицы в 90-е гг. в США оказался самым низким за последние четверть века: в 1997 г. и 2005 г. он составил 5,5% против 7,5% в 1992 г. Темпы экономического роста (2,2-2,7% в год) превышали темпы роста стран-членов ЕС (2%) и Японии (1%).

Вместе с тем, в экономике США продолжает увеличиваться дефицит платёжного баланса, который продолжается со 2-й половины 70-х гг., отрицательное сальдо торгового баланса. После финансового кризиса в Мексике в 1994 г. началось снижение курса доллара, продолжающееся до настоящего времени.

Главным фактором экономического роста в США следует признать НТП, благодаря которому США стали признанным лидером в большинстве отраслей науки и техники. США занимают 1 место в мире по суммарным объёмам НИОКР, из них государственные ассигнования составляют около 40 % общих расходов. За последние 4 десятилетия удельный вес расходов федерального бюджета на науку, космос и технологии вырос в 11 раз – с 0,1 % в 1950 г. до 1,1 % в середине 90-х гг.

К концу ХХ в. в структуре хозяйства США наблюдается явное доминирование сферы услуг (банковская сфера, авиаперевозки, телекоммуникации, торговля и др.). Доля ВВП, произведённого в отраслях этой сферы, достигла 80 %, 17 % приходится на промышленность и строительство и около 3 % - на сельское хозяйство.

Американские компании занимают прочные позиции на мировых рынках услуг, в первую очередь связанных с информационными технологиями. Американские компании удерживают ¾ объёма мирового рынка программного обеспечения для ЭВМ. 3 место в объёме американского экспорта занимают поставляемые за рубеж услуги, прежде всего расчёты за регистрацию патентов и авторских прав, разработка дизайна, передача опыта управления предприятиями, менеджмента и т.п.

Являясь крупнейшим в мире экспортёром капитала (0,3-0,4 трлн. долл. в год), США одновременно являются крупнейшим потребителем иностранных инвестиций из-за рубежа. В год ввозится 0,5 трлн. долл. Прямые иностранные инвестиции обеспечивают до 7 % капиталовложений в основные фонды американской экономики. Основными иностранными инвесторами в американскую экономику выступают развитые страны Западной Европы, Япония и Канада. В конце 90-х гг. повысился процент ставки по банковским вкладам, способствующий переливу капиталов в США. В последние годы наблюдается тенденция к росту американских капиталовложений в развивающиеся страны: в 1987 г. – 6,8 млрд. долл., в 1996 г. – 29,1 млрд. долл., в основном, в Латинской Америке.

Важнейшая особенность американской экономики – ТНК, которые осуществляют 25 % всех прямых инвестиций в мире. На зарубежных филиалах американских корпораций трудятся около 10 млн. рабочих и служащих. Используя свой мощный экономический потенциал, США оказывают влияние на входящие в круг их интересов государства не только путём непосредственной поддержки и финансовой помощи, но и используя возможности Всемирного Банка, МВФ и ряда других международных организаций, в которых они занимают доминирующее положение.

Торговля с Россией не играет определяющей роли в экономике США, РФ занимает 31 место в американском экспорте и 33 – в импорте. В структуре экспорта преобладает продукция чёрной металлургии, нефть, нефтепродукты, химическая продукция, удобрения. Экспорт из РФ в США готовых изделий и промышленных товаров до сих пор затруднён дискриминационной поправкой Джексона-Вэника. Со стороны США растёт список российских товаров, облагаемых антидемпинговыми пошлинами.

В импорте из США пребладают продовольствие. Ввоз оборудования составляет примерно 20%. Американские инвестиции составляют 28 % всех иностранных инвестиций в российскую экономику, в основном это газовая, нефтедобывающая, нефтехимическая, табачная, пищевая, электроэнергетическая промышленность. Среди государств-кредиторов США занимает в РФ 4 место (11 мрд. долл. внешнего  долга России).

Глубокие сдвиги и ускорение темпов научно-технического прогресса в США, формирование "новой экономики" при заметном повышении роли информационных технологий и наукоёмких отраслей привели к качественному росту производительности труда и изменению структуры экономики.

Предпринятое президентом Б.Клинтоном в 1993 г. повышение налоговых ставок на наиболее обеспеченные слои населения, вместе с сокращением военных расходов при увеличении доли продукции двойного назначения обеспечили значительное увеличение поступлений в федеральный бюджет. Это позволило Б.Клинтону в своём выступлении перед Конгрессом в конце                 1998 финансового года заявить, что в США наступил конец 30-летнему периоду бюджетных дефицитов, а Америка вступила в новую эру сбалансированного бюджета и бюджетного профицита. В январе 1999 г. в США был опубликован прогноз, из которого вытекало, что в 1998-2009 фин.гг. бюджетный профицит в совокупности может достигнуть 2,5 трлн. долл. Однако с приходом к власти республиканской администрации во главе с президентом Д.Бушем, ситуация значительно ухудшилась. События 11 сентября, война в Ираке, неудачные меры Д.Буша, направившего профицит на нужды ВПК и снижение налогов на наиболее богатых граждан, привели к тому, что впервые с 1997 г. – последнего года дефицитного бюджета США, спустя 2 года после рекордного профицита в 236,9 млрд. долл., в 2002 г. федеральный бюджет вновь был исполнен с дефицитом (159 млрд. долл.), а экономика страны после десятилетия стабильных и высоких темпов роста вновь балансирует на грани экономического спада.

Тем не менее экономика США по-прежнему остаётся более привлекательной для иностранных инвесторов, чем экономика Западной Европы, где боле высокие, чем в США, налоги и более высокая стоимость рабочей силы.

Вопросы для самопроверки
1. Каковы общие черты экономик развитых стран?

2. Чем было обусловлено изменение стратегии развития в 80-е гг.?

3. Что такое "рейганомика"?

4. Назовите основные модели экономики развитых стран.

5. Чем различаются экономики США и Западной Европы?

Тема 18. Развивающиеся страны в мировой экономике

Проблема внешней задолженности развивающихся стран

Внешний долг развивающихся стран в 1973 г. составлял 230 млрд. долл., в 1982 г. он составил уже 700 млрд. долл., 1989 г. – 1 трлн. 290 млрд. долл., 2001 г. – 2,5 трлн. долл., при сохранении масштабов нищеты в странах "третьего мира". Таким образом, все усилия мирового сообщества решить проблему задолженности развивающихся стран к концу тысячелетия потерпели неудачу.

Доля расходов, связанных с обслуживанием внешнего долга, увеличилась с 8 % в 1975 г. до 40 % в конце 90-х гг. В отдельных странах она достигает половины и более ВВП, например, в Мексике – 63 %, Филиппинах – 66 %, Венесуэле – 51 %, Аргентине – 49 %.

Финансовые кризисы на рынках развивающихся стран и их последствия для мировой экономики

В декабре 1994 г. начался финансовый кризис на международных финансовых рынках, вызванный неожиданной девальвацией мексиканского песо и последовавшим за этим бегством капиталов из этой страны. Это вызвало обесценение песо ещё на 18 %. Кризис имел неблагоприятные последствия для всей мировой экономики.

В дальнейшем был подготовлен пакет мер по оказанию международной помощи Мексике на сумму более 50 млрд. долл. (в основном, со стороны США и МВФ). Причиной кризиса было длительное искусственное завышение курса национальной валюты и высокая доля иностранного капитала, при изъятии которого из экономики произошло её обрушение.

Другим серьёзным кризисом последнего времени был финансовый кризис в октябре 1997 г., который начался с падения курса акций на фондовых биржах в Гонконге, а закончился новым экономическим кризисом мирового хозяйства. Пострадали от этого кризиса Республика Корея, Тайвань, Индонезия, Малайзия, Филиппины, т.е. новые индустриальные страны. Не затронутой кризисом оказалась лишь экономика континентального Китая, финансы которого пока закрыты для нерезидентов. После потрясения на биржах Нью-Йорка и Гонконга 23-27 октября 1997 г. (снижение фондовых индексов на              12-13 %), последовал массовый уход инвесторов с рынков НИС. Ущерб для глобальной экономики в результате оттока биржевых средств составил около 200 млрд. долл. В результате в Таиланде промышленное производство в 1997 г. снизилось на 50 % по сравнению с 1996 г., а иностранные инвестиции сократились на 43 %. В Индонезии на 25 % выросли цены на рис, работу потеряли несколько миллионов человек, а число бедняков увеличилось с 20 до 40 млн. человек. 

Несмотря на то, что большинству из пострадавших стран Юго-Восточной Азии была оказана финансовая помощь для преодоления последствий кризиса: Республике Корея – порядка 55 млрд. долл., Индонезии – 23, Таиланду – 17,2 млрд.долл. (40 % этой помощи составили средства МВФ), они до сих пор не оправились от его последствий.

Экономика Китая

С конца 70-х гг. Китаем достигнуты внушительные успехи в экономическом развитии. На протяжении последних десятилетий Китай является одним из мировых лидеров по темпам экономического роста. Поставленная в 1980 г. задача увеличить к 2000 г. национальное производство товаров и услуг в 4 раза была решена досрочно – уже в 1995 г. Китай превратился во вторую по экономической мощи державу. В конце 80-х гг. он обогнал СССР, а в середине 90-х гг. – Японию. К 2010 г. Китай по общему объёму ВВП может выйти на 1 место в мире, оставив за собой США.

Китай является единственной страной мира, где экономический рост в течение последних двух десятилетий держится на уровне 8-10 % в год. По плану, душевой ВВП в 2020 г. достигнет 3 тыс. долл. По насыщенности компьютерами Китай опережает Японию и занимает 2 место после США. Благодаря постоянному увеличению экспорта валютные резервы страны постоянно растут и в 2005 г. превысили 1,2 трлн.долл.(первое место в мире). Китай пока успешно выдерживает иностранную конкуренцию. С вступлением Китая в ВТО в 2001 г. средний размер таможенных пошлин снижен за год с 15 до 12 %. 

Основные черты социально-экономической модели Китая

Прежде чем воспринять современную модель экономического роста, которая характеризуется переходом к рыночной экономике, Китаю пришлось выдержать много потрясений. Однако на протяжении всех веков для Китая остаются характерными одни и те же особенности экономического развития, а именно: большая роль макроэкономического регулирования, государственное централизованное планирование, и управление всей общественной экономической жизнью. Финансовое и организационное воздействие государства распространяется на такие факторы экономического развития, как научные исследования и технический прогресс; процесс экономического развития отличается особым акцентом на стабильности и последовательности перемен. Китай на протяжении всех веков своего существования был и остаётся государством самодостаточным, страной, одним из основных принципов существования которой является опора, прежде всего, на свои силы и возможности.

Руководство Китая по-прежнему придерживается официальной идеологии курса на строительство социализма, в стране сохраняется традиционная для социалистических стран политическая система с монополией коммунистической партии на власть. Тем не менее, за последние десятилетия в Китае сделаны решительные шаги по переводу экономики на рыночные рельсы. При этом Китаю удалось не только избежать спада экономики в период проведения реформ, как в других постсоциалистических странах, но и обеспечить стабильное улучшение показателей уровня жизни населения. 

Особенности экономических реформ в Китае

1. Постепенность. Преобразования экономики в КНР никогда не велись методами щоковой терапии по рекомендациям МВФ и Всемирного банка.

2. Новые методы хозяйствования обычно вначале отрабатываются в экспериментальном порядке в пределах отдельных регионов, отраслей и даже групп предприятий.

3. Преобразования проводятся в условиях стабильности политической системы, что способствует притоку иностранных инвестиций.

4. Государство сохраняет стратегический контроль над ключевыми отраслями промышленности и инфраструктуры.

5. Тесная связь реформ с активизацией внешнеэкономической экспансии при сохранении государственного контроля над внешнеэкономической деятельностью. В КНР действует не регистрационный, а разрешительный порядок выхода предприятий на внешние рынки. Право на самостоятельное ведение экспортных операций имели (по состоянию на конец 90-х гг.) около       2,5 тыс. предприятий, не считая предприятий с иностранными инвестициями, которым это право даётся автоматически. Остальные национальные производители должны вести операции через специальные государственные внешнеторговые компании (их насчитывается несколько тысяч).

6. Протекцинистская защита национальных производств, постепенное снижение импортных таможенных пошлин, которые сейчас снижаются, но всё равно остаются примерно в 1,5 раза выше, чем в большинстве развивающихся стран. 

7. Прямое субсидирование государством высокотехнологичных производств.

8. Курс на привлечение иностранных инвестиций в экономику. К середине 90-х гг. КНР стала вторым в мире (после США) и крупнейшим среди развивающихся стран получателем прямых иностранных инвестиций. Все промышленные предприятия в первые 2 года прибыльной деятельности вообще освобождаются от уплаты подоходного налога, в следующие 3 года его ставка уменьшается по сравнению с базовой наполовину, а предприятия-экспортёры, у которых 70 % продукции экспортируется, могут в течение всего времени получать эту льготу.

9. Функционирование специальных свободных экономических зон с льготным налоговым режимом. В 1984-1992 гг. создавались открытые торговые города на восточном побережье, в начале 90- х гг. – зоны высоких технологий, с 1992 г. – пограничные открытые зоны, в т.ч. на границе с Россией. Их главное назначение – развитие сферы услуг, связанных с трансграничной торговлей.

Вопросы для самопровеки
1. Как возник внешний долг развивающихся стран?

2. Назовите основные финансово-экономические кризисы в развивающихся странах.

3. Чем отличается развитие экономики в КНР?

4. В чём особенности экономических реформ в Китае?

Тема 19. Страны Центральной и Восточной Европы
Особенности и основные тенденции развития
К странам Центральной и Восточной Европы (ЦВЕ) относятся Албания, Болгария, Венгрия, Польша, Словакия, Румыния, Чехия, Югославия. Большинство этих стран ранее входили в Совет Экономической Взаимопомощи (СЭВ) – международную экономическую организацию социалистических стран, созданную в 1949 г. и просуществовавшую до 1991 г. Особенности структуры экономики во многом обусловлены тем, что страны этого региона более 40 лет были главными экономическими партнёрами СССР.

Удельный вес рассматриваемых стран в мировом ВВП составляет 2-2,5%, в мировом экспорте – 3,4%, в мировом импорте – 4,5%. По темпам экономического роста лидером среди стран данного региона является Польша (5,5%), за ней следуют Словакия (4,5%), Чехия (4%), Венгрия (2%). В то же время в странах ЦВЕ весьма остро стоит проблема безработицы, обусловленная прежде всего сокращением занятости на бывших государственных предприятиях. Наиболее высокий уровень безработицы в Польше (свыше 19% экономически активного населения), в Болгарии (16,5%), Словакии (13,7%), Венгрии (12,6%), Румынии (9,3%).

Реформирование экономики
В настоящее время экономика стран ЦВЕ находится в состоянии перехода от централизованно управляемого хозяйства к рыночной экономике. Реформирование экономики в странах ЦВЕ базировалось в основном на реализации концепции "шоковой терапии", подразумевающей, согласно стандартной программе МВФ, быструю финансовую стабилизацию и либерализацию цен, приватизацию государственной собственности и открытие внутреннего рынка для транснациональных корпораций. 

Спад производства в пореформенный период больше всего сказался на отраслях тяжёлой промышленности и на крупных предприятиях, сбыт продукции которых был ориентирован на Советский Союз и другие государства-члены СЭВ. В тяжёлом положении оказались отрасли высоких технологий, в том числе электроника, которые не смогли выдержать конкуренции с более дешёвой и качественной продукцией Запада.

Основные последствия приватизации

Проведение приватизации на первом этапе осуществлялось на основе передачи значительной части государственной собственности гражданам бесплатно. Смысл "ваучерной" приватизации в Чехии, Румынии, Польше, Болгарии состоял в получении гражданами именных приватизационных купонов (ваучеров). Это положение, безусловно снизило возможность проведения финансовых махинаций с собственностью, как это произошло в России. Кроме того, ваучеры были делимы, т.е. собственник мог обменять их на акции разных предприятий. 

Государство осуществляло контроль за процессом создания и функционирования инвестиционных (приватизационных) фондов. Во многих странах ЦВЕ была проведена "реприватизация" – возвращение имущества или возмещение ущерба его бывшим собственникам или наследникам. Так, в апреле 1991 г. в Венгрии был принят специальный закон о компенсации пострадавшим от национализации в послевоенный период. Аналогичные законы были приняты в бывшей Чехословакии, Польше, Румынии.

Роль иностранного капитала
На начальном этапе экономических реформ в странах ЦВЕ господствовала иллюзия, что иностранный капитал станет главным средством подъёма экономики. Однако надежды на это не оправдались. 

В Венгрии, например, каждое четвёртое предприятие является совместным. В 1990-1992 гг. иностранные инвесторы, получив пакет разнообразных финансовых льгот, приобрели в Венгрии государственной собственности на сумму 1,3 млрд.долл., обеспечив 70-80% поступлений в госбюджет от приватизации. Однако в дальнейшем вследствие предоставленных льгот никаких значительных доходов от этих предприятий в бюджет государства уже не поступало.

Иностранный капитал на льготных условиях приобрёл контроль над такими отраслями, как бумажная, цементная, полиграфическая, сахарная, табачная, ликёро-водочная, строительство автодорог, производство бытовых холодильников и др. Такое положение далеко не всегда приводило к подъёму производства, поскольку на место бывших государственных монополий приходили монополии иностранного капитала.

Внешнеэкономическая деятельность
После распада СЭВ и Варшавского договора произошла переориентация внешнеэкономического курса государств ЦВЕ на страны Запада и на сближение с ЕС. В 1992-1993 гг. все страны региона стали ассоциированными, а в 2004-2007 гг. Польша, Чехия, Словакия, Словения, Венгрия, Румыния и Болгария - полноправными членами Европейского Союза. Все страны ЦВЕ являются членами ВТО.

Экономические связи с Россией

С 1993 г. начинается период нарастающих усилий со стороны России и стран ЦВЕ по созданию условий для развития экономических взаимоотношений с учётом новой сложившейся обстановки. Хотя в настоящее время и имеются положительные сдвиги в торговле, товарооборот с Россией остаётся ещё очень низким и более чем в 7 раз меньше, чем с Европейским Союзом. В настоящее время доля ЕС составляет более 50% внешней торговли стран ЦВЕ, доля развитых стран – от 60%  до 75%.

Вопросы для самопроверки

1. В какую организацию ранее входили страны ЦВЕ?

2. В чём отличие от российской ваучерной приватизации?

3. Какова роль иностранного капитала в странах ЦВЕ?

4. Какая доля ЕС во внешней торговле стран ЦВЕ?

5. Охарактеризуйте отношения стран ЦВЕ с Россией.

Тема 20. Экономика стран Содружества Независимых Государств

Образование и цели создания СНГ

Решение о создании Содружества Независимых Государств (СНГ) было принято руководителями России, Белоруссии и Украины  в Минске 8 декабря 1991 г. 21 января 1992 г. на встрече в Алма-Ате была принята декларация, в которой подтверждено прекращение существования СССР и образование СНГ в составе 11 государств, позднее к СНГ присоединилась Грузия.

В настоящее время СНГ объединяет 12 стран: Азербайджан, Армению, Белоруссию, Грузию, Казахстан, Киргизию, Молдавию, Россию, Таджикистан, Туркмению, Узбекистан и Украину. 

Россия – ядро СНГ. На неё приходится ¾ территории, 2/3 ВВП СНГ.

В сентябре 1993 г. главами государств Содружества был подписан Договор о создании Экономического союза для формирования общего экономического пространства, основанного на свободном перемещении товаров, услуг, рабочей силы, капиталов, выработки согласованной денежно-кредитной, налоговой, ценовой, таможенной, внешнеэкономической политики, сближения методов регулирования хозяйственной деятельности, обеспечения благоприятных условий для развития прямых производственных связей.

Структура управления СНГ
В соответствии с уставом СНГ, структура управления СНГ включает следующе органы:
1. Совет глав государств, в функции которого входит принятие основополагающих решений на уровне президентов.

2. Совет глав правительств, координирующий интеграционную политику на уровне правительств в соответствии с указаниями президентов.

3. Совет министров иностранных дел. В его функции входит согласование позиций стран-членов СНГ в отношениях с третьими странами в случае, если правительства пришли к выводу о целесообразности такого соглашения. Министры иностранных дел также обсуждают вопросы налаживания механизма дипломатических отношений в рамках Содружества.

4. Совет министров обороны, решающий вопросы взаимоотношений стран-членов СНГ в военной сфере, в том числе об общих операциях по поддержанию мира, помощи при строительстве национальных вооружённых сил, имущественных отношениях в военной области, реализации соглашений о поставках вооружений и материалов.

5. Совет командующих погранвойсками. Он согласовывает и реализует мероприятия по совместной охране внешних границ Содружества в случае, если возникнет такая потребность, организует обустройство границ, взаимопомощь в обучении погранвойск.

6. Межпарламентская ассамблея, состоящая из представителей парламентов стран-членов СНГ. На своих сессиях она вырабатывает рекомендации по гармонизации законов стран-членов по вопросам, затрагивающим взаимные связи, организует обмен мнениями среди парламентариев относительно сотрудничества в рамках СНГ.

7. Экономический суд, призванный решать межгосударственные споры стран-членов СНГ, возникшие в процессе хозяйственной деятельности.

Главным постоянным исполнительным органом Содружества, согласно Уставу, является Координационно-консультативный комитет. В 1994 г. его разделили на Исполнительный секретариат и Межгосударственный экономический комитет.

Исполнительный Комитет – единый постоянно действующий исполнительный, административный и координирующий орган Содружества, который обеспечивает организацию работы Совета глав государств, Совета глав правительств, Совета министров иностранных дел государств-участников СНГ, Экономического совета и других органов Содружества, готовит предложения по углублению экономического сотрудничества в рамках СНГ, созданию и функционированию зоны свободной торговли, обеспечению благоприятных условий для перехода к более высоким ступеням хозяйственного сотрудничества, развитию в будущем общего экономического пространства, разрабатывает совместно с государствами-участниками и органами Содружества предложения и проекты документов, направленные на развитие сотрудничества государств-участников СНГ в политической, экономической, социальной и других областях.

Деятельность высших органов СНГ базируется на принципе единогласия. Если страна возражает против принятия решения, то оно на неё не распространяется.  

За время с 1992 г. были приняты тысячи решений в рамках СНГ, которые по разным причинам остались на бумаге. Ни одно из наиболее крупных решений (о создании Экономического союза, Зоны свободной торговли, Платёжного союза) не было выполнено.

Другие формы интеграции на постсоветском пространстве

В последние годы между бывшими советскими республиками преобладают двусторонние экономические отношения. Вместе с тем, в рамках СНГ возникли новые локальные интеграционные объединения.

1. Союз Белоруссии и России (Договор от 8 декабря 1999 г.).

Почти 70 % российской внешней торговли проходит через территорию Белоруссии. В 1996 г. был заключён Договор о союзе Белоруссии и России, предусматривающий широкий круг интеграционных мер. Помимо экономического сотрудничества (отмена таможенных пошлин и других препятствий во взаимной торговле, сближение налогообложения и т.д.), договор предусматривает взаимное признание дипломов, сближение норм социального обеспечения, уравнивание граждан при получении образования, трудоустройстве и т.д. В конце 1999 г. подписан Договор о создании Союзного государства (пока в составе России и Белоруссии, но в принципе возможно и желательно присоединение и других стран бывшего СССР).

В соответствии с договорами и декларациями, подписанными президентами, намечено объединение Белоруссии и России в союзное государство с единым бюджетом, единым таможенным пространством. Намечено унифицировать гражданское и налоговое законодательство, денежно-кредитные системы, а к 2005 г. осуществить переход к единой валюте. Вместе с тем, значительное сопротивление интеграции с Белоруссией оказывают частные российские политические элиты по идеологическим соображениям.

2. Таможенный Союз 5 государств: России, Белоруссии, Казахстана, Кыргызстана, Таджикистана ("пятёрка").

Таможенный Союз "пятёрки" начал формироваться с подписания Соглашения о Таможенном союзе в январе 1995 г. в составе России, Белоруссии, Казахстана, Таджикистана, в дальнейшем к нему присоединилась Киргизия. Цель - создание единого таможенного пространства и унификация торговых режимов в отношении третьих стран. В 1996 г. подписан Договор об углублении интеграции в сфере экономики, социальной и культурной областях. Происходит постепенное формирование зоны свободной торговли без применения импортных пошлин. Однако сохраняются существенные ограничения в режиме свободной торговли, нет единого подхода в снятии нетарифных барьеров, не унифицировано налогообложение внешнеторговых операций. В настоящее время члены Таможенного Союза не координируют таможенную политику в отношениях с третьими странами и ВТО. Таким образом, Соглашение о Таможенном Союзе с единым валютным пространством до сих пор остаётся нереализованным. Договорённости нарушаются из-за распространения контрабанды.

В 2000 г. "пятерка" преобразована в Евразийское экономическое сообщество (ЕврАзЭС) в составе России, Республики Беларусь, Казахстана, Кыргызстана, Таджикистана и Узбекистана.

3. Центрально-Азиатское экономическое сообщество в составе                       4 государств: Казахстана, Кыргызстана, Таджикистана и Узбекистана ("четвёрка"). В 1994 г. Казахстан, Киргизия и Узбекистан заключили Договор о создании единого экономического пространства. В 1998 г. к Договору присоединилась Республика Таджикистан. Интеграционные процессы в Центральной Азии выходят за рамки только экономики. Здесь присутствуют политические, гуманитарные, информационные аспекты и интересы безопасности. Экономической интеграции этих стран мешает аграрно-сырьевой тип их экономик. Поэтому сроки создания единого экономического пространства на территории этих стран будут зависеть от уровня их социально-экономического развития и успехов проводимых реформ.

4. Альянс Грузии, Украины, Азербайджана и Молдовы (ГУАМ) – сближение на базе Каспийского трубопровода для получения альтернативных источников энергоснабжения.

Создание альянса началось с принятия Коммюнике о сотрудничестве, подписанного в 1997 г. Главы государств договорились прилагать все усилия для развития экономического и политического сотрудничества и высказались за проведение совместных мер, направленных на интеграцию в структуры Европейского Союза. Чётких организационных форм этот альянс пока не принял.

Особенности экономики стран-членов СНГ
Исторический опыт 90-х гг. показал, что страны СНГ нужны друг другу. Окончательный успех интеграционных процессов будет зависеть от результатов реформирования экономики, политики правящих кругов. Главным интегрирующим фактором остаётся Россия. Чем лучше будет экономическая ситуация в России, тем больше предпосылок для интеграционных процессов на постсоветстком пространстве. Для всех государств на постсоветском пространстве характерны взаимозависимость и взаимодополняемость экономик, так как все эти страны в прошлом создавались как единый народнохозяйственный комплекс. В настоящее время без кооперации с государствами СНГ Россия может выпускать около 67 % прежнего объёма продукции, а другие страны без поставок из России могут производить ещё меньше: Казахстан – 48 %, Украина – 28-33 %, Белоруссия – 16 %, Азербайджан – 15 %. 

Между тем происходит всё большее переориентирование топливно-сырьевого экспорта на рынки третьих стран. Это обусловлено как снижением потребности вследствие снижения производства, так и неплатежеспособностью стран СНГ, которые имеют значительную задолженность перед Россией за поставки энергоресурсов. Это однотипные национальные экономики, характеризующиеся одинаковыми условиями для движения товаров и услуг. Главная задача на современном этапе: как входить в мировое экономическое пространство – поодиночке или вместе. СНГ уже интегрирован в мировую экономику в качестве сырьевого придатка. Задача состоит в том, чтобы занять в мировой экономике достойное место. Наиболее высокие темпы роста достигнуты в Казахстане, Азербайджане и Армении, где они почти вдвое выше, чем в Белоруссии, России и Украине. В то же время величина ВВП и объем промышленного производства в 2002 г. превысил уровень 1990 г. лишь в Узбекистане и Белоруссии, частично (по уровню ВВП) – Казахстане и Армении, наиболее низкие показатели к уровню 1991 г. в Грузии (57% и 27 %) и Таджикистане 54% и 58%). Реальным интегрирующим фактором на постсоветском пространстве выступает пока только ТЭК, а также поставки российских вооружений.

Вопросы для самопроверки
1. Когда образовался СНГ?

2. Назовите основные цели создания СНГ.

3. Перечислите органы управления СНГ.

4. В чём основные особенности экономики стран СНГ?

5. Какие ещё интеграционные объединения созданы на постсоветском пространстве?

Тема 21. Экономическая политика международных финансовых центров

История создания международных финансовых организаций
Идея создания единого мирового банка, который бы диктовал национальным правительствам экономическую политику, была высказана американским экономистом Дж.Кейнсом ещё в период Великой депрессии 30-х годов, но лишь в середине ХХ в. эта идея получила возможности своей реализации. 
В 1942 г. американские учёные-экономисты при участии Министерства экономики США приступили к разработке основ послевоенной международной валютной системы. В 1944 г. в американском городе Бреттон-Вудсе была проведена международная валютно-финансовая конференция, где были учреждены международные финансовые организации, такие как МВФ и МБРР.

СССР в 1944 г. также принимал участие в разработке устава МВФ. Вместе с представителями ещё 49 стран СССР подписал учредительные документы об образовании МВФ и МБРР. 

Советский пай в МВФ был определён в размере 1,2 млрд. долл., третий по величине после доли США и Великобритании. В марте 1945 г. специальная комиссия Совнаркома одобрила членство СССР в обеих новых международных организациях.

Однако в дальнейшем СССР отказался от участия в этих организациях, и не только по финансовым соображениям, связанным со значительным взносом соответствующего пая в МВФ. 29 декабря 1945 г. глава правитетельства СССР В.Молотов сообщил американской стороне, что советское правительство не считает возможным подписать документы, выработанные в Бреттон-Вудсе.

Главной причиной отказа послужило то, что на Бреттон-Вудской конференции в США собравшиеся там страны подписали соглашение, по которому они обязывались после войны в возможно короткие сроки конвертировать свои валюты. СССР в этом случае пришлось бы отказаться от государственной монополии внешней торговли. И.В.Сталин счёл эти условия неприемлемыми. По этой же причине он летом 1947 г. отверг и американский план Маршалла, разработанный для послевоенной Европы, как "совершенно неудовлетворительный и не способный привести к каким бы то ни было положительным результатам", поскольку отмена госмонополии внешней торговли одновременно означала бы и демонтаж социализма в СССР. В условиях социалистической экономики был взят курс на изоляцию, а не на включение страны в мировое хозяйство. 

В 1992 г. Россия вступила в МВФ. Насколько сбылись подозрения И.В.Сталина, можно судить по сегодняшнему состоянию российской экономики, которое планомерно ухудшалось вместе с расширением степени внешнеэкономической либерализации. Причина такого положения состоит в том, что либерализация осуществлялась преждевременно, до завершения рыночных преобразований и обеспечения совместимости российской экономики с экономиками стран с развитой рыночной системой. Без этого сохранялись условия, стимулирующие интенсивный вывоз из страны сырьевых и финансовых ресурсов, что и способствовало быстрому разрушению экономики на всём экономическом пространстве бывшего СССР.

В 40-х гг. СССР не только отказался от участия в "плане Маршалла", но и повлиял на соответствующие решения восточноевропейских союзников (Чехословакии и Польши), которые ранее выразили готовность участвовать в нём. СССР настоял на выходе из МВФ в 1950 г. Польши, в 1954 г. – Чехословакии, в 1964 г. – Кубы.

В противовес "плану Маршалла" были заключены двусторонние торговые соглашения между СССР и Чехословакией, Болгарией, Югославией и другими странами, что и положило начало разделению Европы на два противостоящих друг другу экономических блока. 

После выпадения советского блока участниками "плана Маршалла" в Европе стали 16 западноевропейских стран: Англия, Франция, Ирландия, Исландия, Италия, Люксембург, Нидерланды, Норвегия, Португалия, Турция, Швеция, Швейцария, Австрия, Бельгия, Дания, Греция. За неполные 4 года действия плана объём помощи США перечисленным странам и позднее присоединившейся Западной Германии составил 13,1 млрд. долл. (1,2 % ВНП США). 7/8 этой суммы было предоставлено безвозмездно (70 % - в виде продовольствия, 14 % - доля машин и оборудования). 

Создание советского блока заставило США изменить политику в отношении Западной Европы. Именно в рамках "плана Маршалла" начала формироваться "европейская интеграция", призванная противостоять советскому блоку. До настоящего времени страны Западной Европы находятся в политической зависимости от США.

Хотя МВФ создавался специально под "план Маршалла" и считал главной своей задачей финансирование развития экономики в послевоенной Западной Европе, американские средства в Западную Европу пошли по другим каналам: в виде прямой помощи и частных инвестиций, а МВФ переориентировался на развивающиеся страны.

В период послевоенного крушения мировой колониальной системы многие освободившиеся страны пытались идти по социалистическому пути и имели сравнительно высокую долю государственного сектора в экономике. Однако низкий уровень экономического развития, отсутствие накоплений быстро привели к образованию значительных бюджетных дефицитов в этих странах. Именно в этот период МВФ была взята на вооружение финансовая схема кредитования развивающихся стран, основанная на монетаристской доктрине и программе "стабилизации" экономики стран с высокой долей государственного сектора, в основе которой лежал метод быстрой либерализации экономики, получивший название "шоковой терапии". 

Условия предоставления займов международными финансовыми организациями

Предоставление финансовой помощи обычно связывается с выполнением различных условий. Так, например, в основе условий МВФ и МБРР лежит идея, что чем больше степень либерализации экономики развивающихся и постсоциалистических стран, тем лучше у них идут дела. Так называемый "Вашингтонгский консенсус" (по месту расположения этих двух организаций) в качестве главной составляющей нормальной экономической политики включает либерализацию цен и рынков, макроэкономическую стабилизацию (прежде всего низкую инфляцию), ограничение государственных расходов (особенно государственного кредитования экономики и субсидирования экспорта), приватизацию, открытость экономики (прежде всего конвертируемость валюты и снижение торговых барьеров на импорт товаров и экспорт  сырья), снижение любыми жёсткими методами дефицита госбюджета и дефицитов торгового и платёжного балансов. Главное условие – это уменьшение государственной поддержки экономики и открытие внутреннего рынка для иностранного капитала и иностранных товаров. 

Последствия финансовой политики МВФ

В результате реализации этой финансовой схемы в странах "третьего мира" внешняя задолженность к концу 80-х гг. возросла до 1,3 млрд.долл. Только выплаты процентов по долгам 107 развивающихся стран составили 140,5 млрд. долл. Задолженность развивающихся стран превратилась в своего рода налог на текущие и будущие доходы государств "третьего мира" с оттоком всё большей части их за рубеж.

Таким образом, в конце 70-х - начале 80-х гг. окончательно оформилась глобальная финансовая система, являющаяся, по существу, механизмом долгосрочного экономического воздействия центров мирового хозяйства на страны периферии. Главный рычаг этой системы – так называемые "ножницы цен" – искусственное поддержание на низком уровне цен на сырьё – основной источник экспорта заёмщика, при непрерывно повышающихся ценах на готовую продукцию – предмет импорта этих государств.

После длительного периода роста в 70-х-первой половине 80-х гг. внешняя задолженность развивающихся стран практически стабилизировалась. Это обусловлено как общим сокращением кредитов, выделяемых странам 3-го мира, так и постепенным погашением уже полученных займов. Идёт переток капиталов из стран 3-го мира в пользу промышленно развитых стран, а развивающиеся страны вынуждены жить в режиме жёсткой экономии средств. Из-за огромных процентов, которые платят страны 3-го мира своим кредиторам, ещё больше возрастает положительное сальдо в пользу западных банкиров. При этом общая сумма долга увеличивается, хотя выплаты по старым долгам существенно превышают объём новых займов. Страна-должник вынуждена срочно создать собственные резервы в иностранной валюте, максимально увеличить экспорт и резко сократить импорт, который она не может оплачивать. Конкретно это проявляется в проведении политики жёсткой экономии, которая болезненно сказывается и на предприятиях, и на населении. В результате для погашения долга доходы развивающихся стран переходят из стран 3-го мира в пользу экономически развитых государств-кредиторов. 

Многие развивающиеся страны оказались не в состоянии обслуживать свой внешний долг, который достигал 100 % ВВП страны.

За 80-е годы методы решения проблемы внешней задолженности развивающихся стран претерпели определённые изменения: от отсрочки уплаты долга до полного или частичного моратория на погашение с перенесением даты погашения на более поздние сроки. Отсрочка даёт возможность должнику уменьшить сумму ежегодных выплат, но ведёт к увеличению процентов по займам.

Ряд государств, в том числе Швеция, Канада и Франция предложили ввести мораторий на выплату внешних долгов нескольким небольшим и наиболее бедным странам. В этот же период начались переговоры о вступлении в МВФ Советского Союза. 11 июля 1990 г. в г.Хьюстоне (США) состоялось экономическое совещание "семёрки" развитых стран, посвящённое состоянию и трансформации экономики СССР, на котором СССР получил статус ассоциированного члена МВФ. Это ещё не означало доступ к кредитам, но давало право на пользование рекомендациями и технической экспертизой международных финансовых институтов. В 1992 г. в Мюнхене уже Б.Ельцин встретился с лидерами "семёрки". Этому предшествовало издание указов, безоговорочно выполняющих все требования МВФ.

Вопросы для самопроверки

1. Где и когда были созданы основные международные финансовые организации?

2. Почему СССР в 1945 г. отказался от участия в МВФ?

3. Почему МВФ переключился на кредитование развивающихся стран?

4. Как вы оцениваете деятельность МВФ в развивающихся странах и странах с переходной экономикой?

Тема 22. Россия в мировой экономике
Экономический потенциал России
Современное положение России в мировой экономике противоречиво. С одной стороны, это размеры территории, многообразие климатических зон и ландшафтов, а также населения. Россия является самой большой страной в мире, занимая 1/8 часть всей суши. Протяжённость её сухопутных границ составляет почти 20 тыс. км, а береговая линия достигает почти 38 тыс. км.             11 часовых поясов проходят по территории России с востока на запад. Россия представляет собой единственное в своём роде евразийское государство, занимающее значительную часть территории как Европы, так и Азии. Она располагает значительными природными, энергетическими,  трудовыми ресурсами, занимая ведущие позиции в экспорте многих товаров топливно-энергетической группы. У России высокий образовательный уровень населения и значительный научно-технический потенциал в некоторых отраслях промышленности.

С другой стороны, экономический спад 90-х гг. существенно ослабил положение России в мировой экономике. В последние годы сократилось присутствие России во многих важных мировых регионах и товарных рынках. С распадом СССР Россия оказалась далеко отодвинутой на северо-восток в зону неблагоприятного климата, она лишилась половины морских портов, социально-политические неурядицы переходного периода не позволяют России реализовать свой природный и экономический потенциал.

Конкурентные преимущества России
Во взаимодействии с внешним миром Россия может импользовать имеющиеся у неё конкурентные преимущества, к которым относятся:

1. Обеспеченность страны основными видами минерального сырья, прежде всего энергетического. В России сосредоточено 13 % мировых разведанных запасов нефти, 36 % - природного газа, 12 % - угля, 10-15 % - цветных и редких металлов. Однако ставка на экспорт приводит к истощению наиболее крупных и экономически эффективных месторождений. Крупнейшие месторождения России находятся в труднодоступных районах Сибири и Крайнего Севера и без огромных капиталовложений не могут принести отдачу. Ресурсный потенциал, таким образом, не представляется конкурентным преимуществом, достаточным для укрепления позиций страны в мировом хозяйстве.

2. Большие объёмы накопленных основных фондов. Однако материально-техническая база хозяйства страны в последние годы практически не обновлялась. Степень износа оборудования в промышленности составляет более 60 %, а его средний возраст – почти 16 лет (вдвое больше нормального по мировым меркам срока службы оборудования). Крупные перерабатывающие мощности позволяют стране удерживать позиции экспортёра простой химической продукции, удобрений, несложных видов проката, алюминия, лесоматериалов. Но только около 6 % продукции обрабатывающих отраслей могут конкурировать на мировых рынках. Доля России на мировых рынках высокотехнологичной продукции крайне мала – лишь несколько десятых долей процента. Отечественные научно-технические заделы постепенно тают: распространённой стала такая практика сотрудничества с иностранными фирмами, когда за рубеж уходят за бесценок невостребованные у нас идеи и результаты НИОКР. В результате "утечки мозгов" Россия утратила около 40 % своих лучших исследователей. В этом случае путь страны на рынки наукоёмкой продукции может быть очень сложным. Уникальные передовые технологии, основанные на современной научно-технической мысли, в России есть, но они используются в отраслях ВПК. Такими технологиями располагают авиационная, космическая и атомная промышленность, судостроение, производство лазерной техники и средств информатики, разработка программного обеспечения. Россия за последние годы является 4-м по значению мировым экспортёром вооружений (после США, Великобритании, Франции). Низкий уровень технико-экономического развития, низкая конкурентоспособность большинства отраслей отечественной промышленности и наличие излишков добываемых природных ресурсов в условиях экономического спада – главный признак того, что Россия участвует в международном разделении труда в качестве поставщика сырья и потребителя готовой продукции.

3. Наличие квалифицированной и сравнительно дешёвой рабочей силы. По численности населения Россия находится на 6 месте в мире после Китая, Индии, США, Индонезии и Бразилии. В 2002 г. численность населения составила 144 млн. чел., из них экономически активное составило примерно    52 %.  Уровень образования и профессиональной подготовки российских граждан способен решать любые технические и экономические проблемы, система высшего образования готовит надёжные и перспективные кадры по современным направлениям развития. Но есть и другие характеристики – по уровню квалификации Россия оценивается в 53 %, а по трудовой дисциплине – 30 % максимального уровня, и за исключением ВПК может использоваться, главным образом, в производстве несложных трудоёмких видов продукции. По некоторым данным 63 % наших учёных уезжают за границу на длительный срок или на постоянное место жительство. Из работающих за рубежом российских учёных наибольшее число трудится в США (около 40 %), Германии (16 %) и Японии (10 %). Поэтому конкурентные преимущества России по этому фактору состоят лишь в дешевизне рабочей силы.

Основные черты социально-экономической модели
Российская экономика постепенно преобразуется в экономику рыночного типа. Однако кризис 90-х гг. и депрессивный характер современного состояния не приблизили её к ведущим промышленно развитым странам, а скорее отодвинули её к развивающимся.

Период 90-х гг. был для России временем относительного обеднения не только по сравнению с ведущими индустриальными странами, но и по сравнению с подавляющим большинством реформируемых стран Восточной Европы, Азии и Латинской Америки. Причём снижался не только удельный показатель ВВП на душу населения, но и доля России в мировом производстве по абсолютному объёму ВВП. В 1985 г. Россия производила почти 4 % ВВП мира и занимала по этому показателю 6 место в мире после США, Японии, Китая, Германии и Франции. В 1990 г. доля России в совокупном ВВП мира снизилась до 3,6 %, а в 1997 г. - до 1,7 %. В 1999 г. этот макроэкономический показатель начал увеличиваться и составил 2,5 % в 2000 г. Опережают Россию по этому показателю такие страны, как Индия, Индонезия, Бразилия. Размер ВВП на душу населения в России почти в 6 раз ниже, чем в среднем по группе индустриально развитых стран. За последнее десятилетие положение России в мире значительно ухудшилось. Если среднемировой показатель за этот период вырос примерно на 14 %, то в России он на столько же понизился. В результате отставание России от среднемирового уровня возросло с 15% до 52%.

В структуре производства такие современные отрасли, как микроэлектроника, информатика, биотехнология, занимают незначительное место (около 10%), тогда как в развитых странах – 35-40 %.

Главной особенностью нынешней российской экономики является её сырьевой характер, при котором предприятия добывающего сектора экономики формируют основную часть доходов государственного бюджета. В то же время существующая налоговая система не отражает эту особенность экономики и не учитывает формирование доходов по рентному признаку, обусловленному различиями природных условий эксплуатации месторождений полезных ископаемых. Это позволяет крупным добывающим предприятиям утаивать доходы рентного типа и в значительных объёмах вывозить их за рубеж. 

Недооценка природной составляющей при приватизации предприятий добывающего сектора экономики привела к тому, что эти предприятия оказались в руках небольшой группы так называемых "олигархов", присваивающих основную часть рентных доходов, которые должны поступать в распоряжение всего общества. 

Внешнеэкономическая деятельность
Доля России в мировом экспорте и импорте продолжает оставаться на низком уровне – 1,7% и 1,2 % соответственно. В 2005 г. внешнеторговый оборот России значительно увеличился и составил 370 млрд. долл. Но произошло это в основном за счёт роста цен на экспортируемые топливно-энергетические и сырьевые товары (экспорт в 2005 г. составил 245 млрд. долл.).
В настоящее время в России насчитывается около 670 тыс. участников внешнеэкономической деятельности или 23 % общего числа зарегистрированных хозяйствующих субъектов. Примерно 2/3 российской экономики обеспечивают 60-70 предприятий. Газпром контролирует около четверти всего европейского газового рынка. Монопольными экспортёрами из Российской Федерации электроэнергии, никеля, платины и алмазов выступают акционерная компания РАО "ЕЭС", "Норильский никель", "АЛРОСА". На долю "Норильского никеля" приходится около 20 % мировых продаж никеля и платины. Компания "АЛРОСА" поставляет на внешний рынок 95 % всех вывозимых из России алмазов на сумму около 800 млн. долл. Поставщиками мирового значения стали российские металлургические предприятия: Магнитогорский, Новолипецкий, Кузнецкий, Череповецкий, Западносибирский комбинаты, экспортирующие до 15 млн. тонн различных видов стального проката. Алюминиевые заводы вышли на первое место в мире по вывозу первичного алюминия. 

В Российской Федерации компании, которые могут быть причислены к разряду ТНК: это Газпром, ЛУКОЙЛ, нефтехимический концерн "СИБУР", оператор международной связи "Ростелеком", холдинг "Русский алюминий", компания "Норильский никель".

ЛУКОЙЛ владеет нефтеперерабатывающими заводами в Восточной Европе, а также сетями бензоколонок в нескольких странах, в том числе в США.

"Русский алюминий" не только входит в десятку крупнейших мировых производителей этого металла, но и владеет Горьковским автозаводом - на сегодняшний день одним из самых успешных предприятий российского автопрома. Кроме того, "Русал" через свои дочерние предприятия управляет активами Павловского, Курганского, Голицинского и других автобусных заводов, Ярославского моторного завода, АО "Волжские моторы" и ряда предприятий, производящих комплектующие. Компания "Норильский никель" недавно осуществила масштабную сделку по приобретению американской компании – одного из крупнейших в мире производителей палладия.

Внешняя задолженность и долг иностранных государств России

Россия унаследовала внешние долги СССР, что является одной из самых сложных проблем развития страны. Внешний долг России на 1 января 1999 г. составил 151 млрд. долл., на 1 января 2000 г. – 160 млрд. долл., на 1 января 2003 г. – 120 млрд. долл. Обслуживание внешнего долга составило в 1995-              1998 гг. примерно 7 млрд. долл. На период 2000-2010 гг. приходится "пик" платежей - ежегодные платежи должны составить 15-18 млрд. долл., т.е. подавляющая часть экспортных доходов уходит не на собственное развитие, а на обслуживание внешнего долга.

В 2005 г. внешний долг России составил 110 млрд. долл. Это ниже, чем в 1999 г., когда долг равнялся объёму ВВП страны, и всего, что было произведено в стране, хватало лишь на уплату процентов и погашение долга. В августе 2006 г. произошло досрочное погашение Россией долга бывшего СССР Парижскому клубу в размере 22,3 млрд. долл., ведутся переговоры о досрочном погашении долга МВФ. Это позволит сэкономить на обслуживании долга и процентах, однако средства для погашения берутся из Стабфонда, которые могут быть направлены на развитие российской экономики.  

Вместе с тем, Россия до недавнего времени являлась не только крупнейшим должником мира, но и крупнейшим кредитором других стран, причём эти долги даже превышали накопленный внешний долг самой России.

В соответствии с договорённостью с другими бывшими советскими республиками СССР Россия перевела на себя задолженность других стран в обмен на обязательство обслуживать оставшийся от СССР внешний долг.

Развивающиеся страны были должны нам 160 млрд. долл. Подавляющая часть этого долга приходилась на Кубу, Монголию, Вьетнам, Индию, Сирию, Ирак, Афганистан, Эфиопию, Йемен, Мозамбик, Сомали – всего 57 стран. Однако большинство этих стран обладает низкой платежеспособностью. Кроме того, основная часть их задолженности не была должным образом оформлена (на 80 % это были поставки вооружений). Несмотря на то, что реальная рыночная стоимость внешнего долга зарубежных стран СССР оценивалась не более чем в 50 млрд. долл., его обслуживание приносило в российский бюджет 1,5-2 млрд. долл. в год (в основном, это были платежи Индии), хотя по графику погашения платежей эта величина должна была составлять около 11 млрд. долл. в год. 

Но после вступления в Парижский клуб Россия в обмен на реструктуризацию долгов бывшего СССР была вынуждена списать основную часть долга развивающихся стран, и в результате нам теперь должны всего 10 млрд. долл. По объёму списания долгов Россия занимает 4 место в мире после Японии, Франции, Германии, а по соотношению списанных долгов к ВВП в 2001 г. она вышла на первое место в мире.

К долгу зарубежных государств перед Россией относятся также долги стран СНГ, образовавшиеся после распада СССР вследствие неоплаты обусловленных государственными соглашениями поставок энергоносителей из России. Этот долг составляет около 10 млрд. долл, и его обслуживание приносит в государственный бюджет Российской Федерации 0,5-1,0 млрд. долл. ежегодно.

Перспективы структурной перестройки экономики
Эффективное включение России в систему мирохозяйственных связей требует преодоления структурных деформаций и технологической модернизации народного хозяйства. Решение этих проблем, поиск оптимального баланса национальных интересов и закономерностей развития мировой экономики позволят России занять достойное место в мировом сообществе государств.

Как уже указывалось выше, в современную эпоху развитие экономики пришло в столкновение с глобальным загрязнением биосферы, поэтому только экореконструкция производственного потенциала на базе новых технологий позволит создать предпосылки для сбалансированного, экологически устойчивого развития общества.

России принадлежит уникальная, ведущая роль в этом процессе уже потому, что потребности её структурной перестройки для выхода из кризиса требуют полного обновления промышленного потенциала страны, которое может быть осуществлено уже на совершенно новой технологической базе.

Россия опоздала в технической революции, которую совершил Запад, но зато она теперь готова к тому, чтобы, минуя эту стадию, сразу совершить прорыв к новым технологиям третьего тысячелетия, и от того, совершится ли этот процесс в России, по сути, зависит будущее всей человеческой цивилизации. 

Именно поэтому недопустимо вовлечение России в тупиковую транснациональную модель индустриального развития промышленных стран Запада. Ресурсы России могут продлить еще на несколько десятилетий агонию расточительного потребления "золотого миллиарда" планеты, но такой ход событий угрожает уже не только России, но и всему миру, так как тем самым будет упущен последний шанс перехода человечества к качественно иной общественно-экономической формации.

Построение экономики ноосферного типа должно стать той национальной идеей, которая, не требуя единообразия во взглядах, может сплотить все народы, различные слои общества, общественные организации и партии во имя возрождения России. В этом состоит историческое предназначение России и реализация ее духовного потенциала. 

Вопросы для самопроверки
1. В чём особенности российской модели рыночной экономики?

2. Какие отрасли преобладают в экономике России?

3. Какие российские предприятия могут быть причислены к ТНК?

4. В чём главный недостаток налоговой системы России?

5. В каком направлении должна осуществляться структурная перестройка российской экономики?

Тема 23. Современные международные авиатранспортные проблемы
Транспортные операции в мировой экономике

Воздушный транспорт является наиболее динамично растущим видом транспорта. Наиболее быстрыми темпами доля авиации в мировых перевозках росла в 80-е годы: с 1% в 1985 г. до 10% в 1992 г.

Согласно прогнозам, пассажирские воздушные перевозки в ближайшие 20 лет должны возрастать ежегодно в среднем на 4,8 %. В связи этим мировые продажи гражданских самолётов за указанный период составят 1,5 трлн.долл. 

Мировой парк грузовых самолётов в последние три десятилетия удваивался каждые 10 лет. В ближайшие 20 лет мировые воздушные перевозки грузов будут ежегодно возрастать в среднем на 6-7%, т.е. примерно в 2 раза быстрее, чем мировой ВНП. Этот рост отразит продолжающиеся фундаментальные изменения в структуре международной торговли, обусловленные, в частности, инновациями в системе материально-технического снабжения, внедрением в сферы производства и распределения схем "точно в срок" и развитием электронной торговли.

Международные конвенции и организации гражданской авиации
С целью решения проблем коммерческой и технической эксплуатации воздушного транспорта, обеспечения безопасности полётов в 1944 г. в Чикаго 52 государства подписали Конвенцию о международной гражданской авиации (Чикагская конвенция). Для решения коммерческих вопросов, сглаживания конкуренции и расширения взаимодействия авиакомпаний на международных воздушных линиях в 1945 г. была создана специализированная неправительственная организация – Международная ассоциация воздушного транспорта (ИАТА). Эта организация координирует деятельность между авиакомпаниями, регулирует коммерческие соглашения между ними, совершенствует систему установления тарифов на мировом рынке воздушных перевозок.

В дополнение к ИАТА в 1947 г. была создана организация гражданской авиации (ИКАО), представляющая собой специализированное учреждение ООН. ИКАО предназначена для осуществления международного сотрудничества в гражданской авиации с целью обеспечения безопасности, регулярности и экономической эффективности международных воздушных сообщений.

Важное значение имеет порядок определения ответственности авиации за утрату, недостачу или повреждение груза в процессе перевозки. Ответственность определяется основными положениями Варшавской конвенции 1929 г. с изменениями, внесёнными в Гааге в 1955 г. (Гаагский протокол). В настоящее время в практике международных воздушных перевозок Варшавско-Гаагская система ответственности авиаперевозчика получила признание большинства стран мира.

Состояние гражданской авиации в России
В 1991-2000 гг. объём пассажирских перевозок в России сократился в 3 раза, из-за высокой стоимости авиабилетов услугами авиации пользуются лишь 3 % населения России. В 2000 г. впервые с 1990 г. объём перевозок возрос и сейчас достигает 24 млн. пассажиров. Средний тариф на авиаперевозки составляет 3628 руб. и в 1,23 раза превышает среднюю заработную плату (в 1990 г. средний тариф составлял 12% от средней заработной платы и было перевезено 137 млн. пассажиров).

По оценкам специалистов гражданской авиации, основанным на прогнозе ежегодного прироста ВВП, в ближайшие 5-10 лет пассажироооборот будет увеличиваться на 4-5 % в год. Для поддержания этой тенденции необходимо принятие срочных мер для качественного обновления парка авиакомпаний России. Продолжается концентрация рынка пассажирских авиаперевозок. Так, около 90% перевозок обслуживает 30 авиакомпаний, доля которых составляет около 12%. Государственная служба гражданской авиации, используя процедуры сертификации и лицензирования, стимулирует концентрацию на добровольной основе объёма международных и межрегиональных перевозок в крупных авиакомпаниях. В результате этих мер с 1998 г. количество действующих компаний снижается ежегодно в среднем на 25%.

В настоящее время в авиакомпаниях России большую часть парка составляют воздушные суда разработки и производства 60-80-х гг., которые ещё до списания по отработке ресурса вытесняются с международных линий новыми более жёсткими стандартами ИКАО по шумам, выбросам в атмосферу и точности самолётовождения.

Конкуренция на мировом рынке авиаперевозок
В последнее время обострилась конкурентная борьба российских и зарубежных авиакомпаний на международных рынках авиаперевозок.

Существует угроза позициям российских авиакомпаний на рынках международных перевозок, в частности, в связи с принятием Европейским сообществом новых стандартов безопасности полётов (точности навигации) и требований к экологическим показателям (программа ИКАО 2002-2006). Принятие программных норм ИКАО-2002 фактически закрывает воздушное пространство европейских стран для российских самолётов (за исключением нескольких десятков, оборудованных двигателями ПС-90А). 

Введение более жёстких правил в 2003-2006 г. лишило российских авиаперевозчиков возможности совершать полёты в Европу и США на отечественных воздушных судах и практически полностью привело к потере российскими авиакомпаниями рынка международных перевозок. В результате отечественные перевозчики на внешних линиях в массовом порядке переходят на эксплуатацию импортной авиатехники.

К 2010 г. 70 % пассажирских самолетов в России выработают свой ресурс, однако отечественное авиастроение в нынешнем его состоянии не сможет обеспечить даже внутренние перевозки в России. Так, в 2004 г. вся российская авиаиндустрия произвела всего 7 самолетов. Если за оставшееся время в России не будет налажен серийный выпуск отечественной техники, российским перевозчикам придется в массовом порядке переходить на закупку импортных лайнеров. 

Государственное регулирование авиатранспортной деятельности
Президент и правительство России уделяют внимание вопросам развития гражданской авиации и авиационной промышленности, являющихся наиболее наукоёмкими, высокотехнологичными и системоообразующими отраслями промышленности. В декабре 2000 г. правительство РФ одобрило "Концепцию развития гражданской авиационной деятельности в Российской Федерации". В феврале 2001 г. были утверждены "Основы политики Российской Федерации в области авиационной деятельности на период до 2010 г." В августе 2001 г. правительство Российской Федерации одобрило Федеральную целевую программу "Развитие гражданской авиационной техники России на 2002-               2010 гг. и на период до 2015 г."

Для вывода из кризиса отечественной авиационной промышленности в ноябре 2006 г. создана Объединенная авиастроительная корпорация, в которую вошли ведущие российские авиастроители. Предполагается, что в результате предприятия российского авиапрома должны занять к 2015 г. около 5 % мирового рынка гражданской авиатехники. Государство уже вложило в уставной капитал ОАК свыше 90 млрд. руб., но для конкуренции с ведущими мировыми авиапроизводителями этого пока недостаточно.

Вопросы для самопроверки
1. Каковы перспективы авиатранспортных перевозок в мире?

2. Назовите международные организации гражданской авиации.

3. Как государство регулирует авиатранспортную деятельность?

Литература

Основная

1. Мировая экономика: Учебник для вузов. 2-е изд., перераб. и доп.; Под ред. А.С. Булатова. – М.:Экономистъ, 2007.

2. Ломакин В.И. Мировая экономика: Учебник для вузов. 3-е изд., перераб. и доп. – М.:ЮНИТИ, 2007.

3. Гурова И.П. Мировая экономика: Учебник для вузов. 2-е изд.– М.:Изд. "Омега-1", 2008.

Дополнительная

4. Шкваря Л.В. Мировая экономика в схемах и таблицах. – М.:Эксмо, 2006. 

5. Спиридонова И.А. Мировая экономика: Учебное пособие. – М.: Инфра-М, 2007. 

6. Мировая экономика и международный бизнес. Практикум; Под общей ред. В.В. Полякова и  Р.К. Щенина. - М.:КРОНУС, 2007. 

Учебно-методическая

7. Басова Т.Е. Практикум по курсу "Мировая экономика". – М.:Финансы и статистика, 2001. 

8. Антипова Н.В., Лобова Е.Н. Государственное регулирование рынка авиатранспортной продукции. – М.:МГТУ ГА, 1996.

Приложение 1

Крупнейшие интеграционные объединения мира

	№

п/п
	Название
	Страны-члены

	1.

2.

3.

4.

5.

6.

7.

8.
	Европейское экономическое сообщество

(ЕЭС),1957 г;

с 1993 г. – Европейский союз (ЕС).

Североамериканское соглашение о свободной торговле (НАФТА), 1994 г.

Латиноамериканский общий рынок

(МЕРКОСУР), 1991 г.

Ассоциация государств Юго-Восточной Азии (АСЕАН), 1967 г.

Организация Азиатско-Тихоокеанского экономического сотрудничества (АТЭС), 1989 г.

Шанхайская организация сотрудничества

(ШОС), 2001 г.

Содружество независимых государств 

   (СНГ), 1992 г.

Евразийское экономическое сообщество

(ЕврАзЭС), 2000 г. 


	Австрия, Бельгия, Великобритания, Дания, Германия, Греция, Ирландия, Испания, Италия, Люксембург, Нидерланды, Португалия, Финляндия, Франция, Швеция; с 2004 г. - Польша, Венгрия, Латвия, Литва, Эстония, Чехия, Словакия, Словения, Кипр, Мальта; с 2007 г. – Румыния, Болгария.

Канада, Мексика, США.

Аргентина, Бразилия, Уругвай, Парагвай.

Индонезия, Филиппины, Сингапур, Малайзия, Таиланд; с 1984 г. - Бруней; с 1995 г.- Вьетнам; с 1997 г.-Лаос, Мьянма; с 1999 г. –Камбоджа.

Австралия, Бруней, Малайзия, Сингапур, Таиланд, Новая Зеландия, Индонезия, Гвинея, Филиппины, Тайвань, Гонконг, Китай, Южная Корея, Япония, США, Канада, Чили; с 1997г.- Вьетнам, Перу, Россия.

Казахстан, Кыргызстан, Китай, Россия, Таджикистан, Узбекистан.

Армения, Азербайджан, Беларусь, Грузия, Казахстан, Киргизия, Молдова, Россия, Таджикистан Туркменистан, Украина, Узбекистан.

Россия, Белоруссия, Казахстан, Кыргызстан, Таджикистан, Узбекистан.


Приложение 2

ВВП стран мира по паритету покупательной способности в 2002 г.

	Страны
	Всего, млрд. долл.США
	ВВП на душу

населения, долл.США

	Россия

Австралия

Австрия

Бельгия

Болгария

Великобритания

Венгрия

Германия

Греция

Дания

Израиль

Ирландия

Исландия

Испания

Италия

Канада

Кипр

Латвия

Литва

Люксембург

Мексика

Нидерланды

Новая Зеландия

Норвегия

Польша

Португалия

Республика Корея

Румыния

Словакия

Словения

США

Турция

Финляндия

Франция

Хорватия

Чехия

Швейцария

Швеция

Эстония

Япония


	1163,7

551,1

242,4

295,8

55,6

1711,5

145,9

2198,5

208,8

161,5

142,6

129,1

8,5

940,5

1528

928

14,5

22,3

36,1

23,3

950,1

483,4

87,2

166,5

427,9

195,3

878,6

152,9

67,8

36,8

10434,9

453,9

144,6

1696,3

47,0

169,2

238,9

251,3

15,3

3467,1


	8087

27899

30101

28630

7064

28906

14364

26665

19068

30042

22617

32881

29355

23196

26733

29590

20483

9553

10399

52177

9370

29939

21939

36682

11194

18841

18443

7017

12604

18465

36202

6516

27807

27701

10578

16585

32506

28152

11253

27202




Приложение 3

Доля отдельных стран в мировом экспорте и импорте в 2005 г., %

	Страны
	Экспорт
	Импорт

	Мир, всего

Россия

Австралия

Австрия

Азербайджан

Аргентина

Армения

Беларусь

Бельгия

Болгария

Бразилия

Великобритания

Венгрия

Германия

Грузия

Индия

Италия

Казахстан

Канада

Киргизия

Китай

Литва

Мексика

Молдова

Нидерланды

Норвегия

Польша

Республика Корея

Румыния

США

Таджикистан

Туркменистан

Турция

Узбекистан

Украина

Финляндия

Франция

Швеция

Япония


	100,0

2,5

1,1

1,2

0,05

0,4

0,01

0,2

3,5

0,1

1,2

3,9

0,6

10,2

0,01

0,9

3,9

0,3

3,7

0,01

7,9

0,1

2,2

0,01

3,6

1,1

0,9

3,0

0,3

9,4

0,01

0,04

0,5

0,1

0,4

0,7

4,5

1,4

6,2


	100,0

1,0

1,3

1,2

0,04

0,3

0,02

0,2

3,3

0,2

0,8

4,9

0,7

7,9

0,03

1,3

3,9

0,2

3,3

0,01

6,7

0,2

2,2

0,02

3,1

0,6

1,0

2,7

0,1

17,6

0,01

0,03

1,2

0,1

0,4

0,6

4,9

1,1

5,2




Приложение 4

Экспорт и импорт по Российской Федерации

	
	1995 г.
	2000 г.
	2005 г.

	
	млн.

долл.
	%
	млн.

долл.
	%
	млн.

долл.
	%

	Экспорт, всего

в том числе:

продовольственные товары и с/х сырье

минеральное сырье

продукция химической промышленности

кожевенное сырье, пуш- нина и изделия из них

древесина, целлюлозно-

бумажные изделия

текстиль, текстильные изделия и обувь

металлы, драг. камни и

изделия из них

машины, оборудование и транспортные сред-ва

прочие товары


	78217

1378

33278

7843

313

4363

1154

20901

7962

1026


	100

1,8

42,5

10,0

0,4

5,6

1,5

26,7

10,2

1,3
	103093

1623

55488

7392

270

4460

817

22370

9071

1603
	100

1,6

53,8

7,2

0,3

4,3

0,8

21,7

8,8

1,5
	241219

4536

155853

14351

330

8304

934

40884

13503

2524
	100

1,9

64,6

6,0

0,1

3,4

0,4

16,9

5,6

1,1

	Импорт, всего

в том числе:

продовольственные товары и с/х сырье

минеральное сырье

продукция химической промышленности

кожевенное сырье, пуш- нина и изделия из них

древесина, целлюлозно-

бумажные изделия

текстиль, текстильные изделия и обувь

металлы, драг. камни и

изделия из них

машины, оборудование и транспортные сред-ва

прочие товары


	46709

13152

3001

5088

167

1104

2644

3956

15704

1893


	100

28,1

6,4

10,9

0,3

2,4

5,7

8,5

33,6

4,1
	33880

7384

2137

6080

126

1293

1991

2824

10649

1394
	100

21,8

6,3

18,0

0,4

3,8

5,9

8,3

31,4

4,1
	98577

17415

3020

16266

275

3279

3617

7651

43403

3653
	100

17,7

3,1

16,5

0,3

3,3

3,7

3,7

44,0

3,7




Приложение 5
Динамика численности населения в 1995-2005 гг., млн.чел.

	Страны


	1995 г.
	2000 г.
	2005 г.

	Мир в целом

Россия

Австралия

Азербайджан

Аргентина

Армения

Беларусь

Бразилия

Великобритания

Германия

Грузия

Индия

Италия

Казахстан

Канада

Киргизия

Китай

Мексика

Молдова

Нидерланды

Норвегия

Польша

Республика Корея

Румыния

США

Таджикистан

Туркменистан

Турция

Узбекистан

Украина

Филиппины

Финляндия

Франция

Чили

Швейцария

Швеция

ЮАР

Япония


	5666

148

17

8

35

3

10

156

58

81

5

923

57

16

29

5

1205

94

4

16

4

39

45

23

263

6

5

62

23

51

70

5

58

14

7

9

40

125
	6086

146

18

8

37

3

10

168

59

82

4

1015

58

15

31

5

1263

101

4

16

5

38

47

22

275

6

5

67

25

49

76

5

59

15

7

9

44

127
	6500

143

19

8

38

3

10

184

60

83

4

1086

59

15

32

5

1296

105

4

16

5

38

48

22

294

7

5

72

26

47

85

5

60

16

7

9

47

128
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